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Объектом исследования данной работы является ООО «Гросс». 

 Предмет исследования состоит в управлении финансовыми результатами 

и рентабельностью деятельности организации. 

Целью данной работы является разработка мероприятий по повышению 

эффективности управления финансовыми результатами и рентабельностью ООО 

«Гросс». 

В первой главе рассмотрено экономическое содержание финансовых ре-

зультатов организации; исследованы методы управления финансовыми резуль-

татами организации; приведены показатели рентабельности деятельности орга-

низации. 

Во второй главе дана организационно-экономическая характеристика ООО 

«Гросс», проведен анализ его имущественного положения, ликвидности и фи-

нансовой устойчивости. 

В третьей главе проведена оценка управления финансовыми результатами 

ООО «Гросс», проанализирована рентабельность его деятельности. Были рас-

смотрены рекомендации по повышению эффективности управления финансо-

выми результатами и рентабельностью, а также приведено их расчетное обосно-

вание. 
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ВВЕДЕНИЕ 

Объем вырученной прибыли и уровень рентабельности являются аспек-

тами, характеризующими финансовые результаты организации. Источником 

прибыли для предприятий могут служить как основные, так и другие виды дея-

тельности, например, сдача в аренду основных фондов, коммерческая деятель-

ность на финансовых и валютных биржах и др. 

Целью функционирования компаний является извлечение прибыли. На 

прибыль оказывают влияние производственная, снабженческая, сбытовая и ком-

мерческая деятельности. От финансовых результатов зависит дальнейшая воз-

можность развития организации. В связи с этим, кроме максимизации размеров 

прибыли необходимо и эффективное управление ею, то есть грамотное распре-

деление и использование. Существует множество факторов, влияющих на дина-

мику финансовых результатов, например, таковыми будут являться объем про-

изводства продукции, качество товара, конкурентоспособность организации, ее 

гудвилл. 

Актуальность данной темы заключатся в том, что проблема грамотного и 

эффективного управления финансовыми результатами является наиболее значи-

мой в развитии организации. Многие компании пытаются максимизировать при-

быль в краткосрочной перспективе и не вкладывают средства в развитие произ-

водства. В какой-то мере это может быть вызвано некомпетентностью менедж-

мента организации или нестабильностью экономической ситуации в стране. 

Укрепление положения компании на рынке, ее дальнейшее развитие непосред-

ственно зависят от того, насколько эффективен механизм управления прибылью. 

Но, к сожалению, во многих отечественных организациях не уделяется должного 

внимания этому вопросу. Таким образом, важнейшей задачей управления финан-

совыми результатами организации является осуществление анализа состава и ди-

намики прибыли. 

Объектом исследования данной работы является ООО «Гросс». 

Предмет исследования состоит в управлении финансовыми результатами и 
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рентабельностью деятельности организации. 

Целью данной работы является разработка мероприятий по повышению 

эффективности управления финансовыми результатами и рентабельностью ООО 

«Гросс». 

Задачами бакалаврской работы являются: 

1) обобщение теоретических основ и методических подходов к управле-

нию финансовыми результатами деятельности предприятия; 

2) предоставление организационной характеристики и рассмотрение дина-

мики основных экономических показателей деятельности ООО «Гросс»; 

3) оценка управления финансовыми результатами предприятия; 

4) разработка мероприятий по повышению эффективности управления фи-

нансовыми результатами и рентабельностью ООО «Гросс». 

Основу методологии исследования составляют сравнительный и аналити-

ческий методы, вертикальный и горизонтальный анализ, методы обобщения и 

формализации, факторный и коэффициентный анализ. 

Аналитической базой исследования является бухгалтерская отчетность 

ООО «Гросс». 

Аналитический период исследования составляет три года. 
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1 ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ ОСНОВЫ УПРАВЛЕНИЯ ФИНАНСОВЫМИ РЕ-

ЗУЛЬТАТАМИ И РЕНТАБЕЛЬНОСТЬЮ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ОРГАНИ-

ЗАЦИИ 

 
1.1 Экономическое содержание финансовых результатов организации 

Финансовый результат деятельности организации любой отрасли в самом 

общем виде представляет собой разницу между доходами и расходами по всем 

операциям. Поэтому, превышение выручки над расходами даст положительный 

результат, называемый прибылью. Иначе будет наблюдаться убыток.  В зависи-

мости от того, каким образом определяются доходы и расходы, этот финансовый 

результат может характеризовать доходность различных аспектов деятельности 

предприятия, влияние внутренних и внешних факторов, эффективность исполь-

зования тех или иных ресурсов, влияние изменений в бухгалтерском и налоговом 

законодательстве, связанных с порядком определения прибыли в качестве нало-

гооблагаемой базы. Различия в методах определения доходов и расходов пред-

приятия и, исходя из этого, финансового результата связаны, главным образом, 

с особенностями их формирования в системах бухгалтерского и налогового ви-

дов учета. 

 Основой для проведения анализа финансовых результатов являются мате-

риалы бухгалтерского, оперативно-производственного и управленческого учета, 

что, в свою очередь, служит источником для информационной системы внутрен-

него управления прибыльностью деятельности предприятия и оценки уровня ее 

рентабельности1. 

 Субъекты, являющиеся внешними по отношению к организации, анализи-

руют итоги деятельности предприятия, основываясь на данных официальной фи-

нансовой отчетности, но при ограниченном доступе к внутренним информаци-

онным системам. Коммерческие банки, кредитующие юридических лиц, лишь 

                                                           
1 Дорман В. Н.  Коммерческая организация: доходы и расходы, финансовый результат. М., 2020. С. 66. 
 



8 

 

имея доступ к данным внутреннего учета, можно указать в качестве нетипичного 

случая. 

Для анализа размера прибыли, направляемой в различные уровни бюдже-

тов страны, оценки воздействия отклонений в ходе определения базы налогооб-

ложения, в том числе, отложенных налоговых активов и обязательств, и, кроме 

того, использования или утраты права предприятия на льготы по налогу на при-

быль, применяются данные налогового учета. 

 Общая логика формирования основных групп финансовых результатов мо-

жет быть проиллюстрирована схемой на рисунке 1. Для того, чтобы рационально 

построить информационную базу в целях расчета плановых показателей, а, 

кроме того, и для беспристрастного анализа их сложившейся структуры, необхо-

димо четко разбираться в том, как образуется конечный финансовый результат 

деятельности организации. 

Валовая прибыль характеризует доходность основных видов деятельности 

предприятия в абсолютном выражении. Являясь показателем того, насколько 

они конкурентоспособны, она зависит от конъюнктуры рынка, а также от разли-

чий в доходности отдельных видов деятельности (товаров, работ, услуг) и от 

структуры продаж. Следовательно, валовая прибыль отражает характер деятель-

ности предприятия, структуру товарного ассортимента и эффективность мер 

обеспечения их конкурентоспособности, базирующихся на результатах анализа 

и прогноза развития рыночной конъюнктуры2. 

 Если из валовой прибыли вычесть управленческие и коммерческие рас-

ходы, получится прибыль от продаж, отражающая влияние затрат, связанных с 

организацией продажи товаров (работ, услуг) и функционированием предприя-

тия как единого хозяйствующего субъекта. 

Определив степень воздействия управленческих и коммерческих расходов 

на финансовый результат организации, становится возможным проанализиро-

вать структуру валовой прибыли в их разрезе. Другими словами, это позволяет 

                                                           
2 Погодина Т. В.  Финансовый менеджмент. М., 2020. С. 167. 
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целиком оценить рациональность организационно-экономической структуры 

предприятия. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Рисунок 1 – Логическая схема формирования конечного 

финансового результата предприятия 

 

 

 Для того, чтобы непредвзято провести анализ финансовых результатов ор-
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достаточно корректно составлены, поэтому их выполнение не дает в полной мере 
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оценки финансовых результатов в динамике. В качестве самостоятельных групп 

операций целесообразно выделить следующие. 

1. Проценты к уплате, сумма которых отражает объем привлеченного воз-

вратного финансирования. Для организации, успешно осуществляющей свою де-

ятельность, заемные средства и кредиты могут сыграть определенную пользу. 

Так, эти суммы позволят расширить размер деятельности предприятия и, кроме 

того, при выполнении определенных условий увеличить рентабельность соб-

ственного капитала. Все это делает данные расходы весьма целесообразными.  

2. Финансовые результаты от вложений капитала, в том числе в финансо-

вые активы. В эту категорию входят проценты к получению по выданным кре-

дитам и займам, по банковским депозитам и по остаткам средств на счетах в бан-

ках, кроме того, доходы от участия в других организациях – дивидендный и ана-

логичный ему процентный доход. 

3. Сальдо доходов и расходов по прочим операциям. К этой группе отно-

сятся доходы и расходы от сдачи имущества в аренду, если эта деятельность не 

является основной по уставу и сумма доходов не превышает 5 % общей выручки 

от реализации товаров (работ, услуг), от ликвидации и продажи основных 

средств или других активов, по операциям купли-продажи иностранной валюты 

и некоторые другие в соответствии с правилами формирования отчета о финан-

совых результатах. 

4. Сальдо прочих доходов и расходов (носящих внереализационный харак-

тер) показывает разность между полученными и уплаченными штрафами, пени 

за нарушение условий договоров, возмещенные предприятию и возмещаемые им 

убытки, стоимость полученного от других организаций и переданного им безвоз-

мездно имущества, суммы кредиторской и дебиторской задолженности, по кото-

рым истек срок исковой давности, положительные и отрицательные курсовые 

разницы, прибыли и убытки прошлых лет, выявленные в отчетном периоде. 
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Прибыль до налогообложения складывается с учетом вышеназванных ка-

тегорий. Это ведет к необходимости четкого осознания того, что является источ-

никами прибыли и наоборот3. Определение характера и степени воздействия тех 

или иных групп операций позволяет выделить те из них, которые свидетель-

ствуют: 

˗ об эффективном использовании временно свободных финансовых ресур-

сов. Данные средства предоставляют отличную возможность осуществить вло-

жения для привлечения дополнительного дохода, не ухудшив при этом ликвид-

ность баланса; 

˗ о долговременных вложениях в уставный капитал других организаций. 

Целесообразность таких инвестиций зависит от полученных финансовых резуль-

татов и, кроме того, немаловажным фактором является потребность или ее от-

сутствие в средствах для развития собственной компании; 

˗ о мерах по повышению отдачи от активов предприятия, которые не задей-

ствованы в собственной деятельности. В качестве решения данного вопроса воз-

можна их сдача в аренду.  Альтернативой же может послужить их продажа с вто-

ричным эффектом от этой операции в форме снижения налога на имущество; 

кроме того, продажа таких активов приведет к росту оборотного капитала и в 

случае реализации их с убытком; 

˗ о внереализационных расходах и доходах. Первые определенно можно 

считать негативным явлением, так как они уменьшают результат от основных 

видов деятельности. Исключением здесь могут считаться отрицательные курсо-

вые разницы. Вторые чаще являются лишь возмещением затрат в связи с оплатой 

штрафов. Поэтому увеличение за их счет прибыли до налогообложения едва ли 

послужит показателем повышения эффективности деятельности предприятия. 

Индикаторами улучшения результатов также не стоит считать и имущество, по-

лученное безвозмездно, а также списанную на доходы кредиторская задолжен-

ность. 

                                                           
3 Жилкина А. Н.  Финансовый анализ. М., 2020. С. 160. 
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Наиболее беспристрастная оценка финансовых результатов и дальнейшее 

планирование показателей возможны при характеристике их состава в соответ-

ствии с экономическим содержанием и возобновляемостью источников при-

были. Чтобы проанализировать структуру финансовых результатов, необходимо 

рассчитать долю рассмотренных ранее показателей в выручке. Вместе с тем, ре-

зультаты деятельности организации поможет оценить и анализ показателей рен-

табельности. 

1.2 Особенности и методы управления финансовыми результатами ор-

ганизации 

В качестве основных методов управления финансовыми результатами дея-

тельности организации можно выделить планирование прибыли, распределение 

прибыли, управление прибылью на основе организации центров ответственно-

сти, а также факторный анализ прибыли4.  

1. Важную роль в финансовом планировании непосредственно занимает 

планирование прибыли. Составление планов происходит раздельно по видам де-

ятельности организации. Необходимо уделить должное внимание всевозмож-

ным аспектам, относящимся к этому процессу, продумать потенциальные вари-

анты развития организации и выбрать самый оптимальный, то есть тот, который 

станет залогом получения наибольшего объема прибыли.  

Планирование прибыли на год является наиболее действенным в условиях 

сравнительно неизменной экономической ситуации. Текущее же положение де-

лает поквартальные планы более обоснованными, а, кроме того, их формирова-

ние также обусловлено необходимостью расчета авансовых платежей. Выявле-

ние ресурсов для финансирования деятельности организации является основной 

задачей планирования прибыли. 

Составляющие валовой прибыли выступают в качестве объекта планиро-

вания.  

                                                           
4 Быкова Н. Н. Методы управления финансовыми результатами деятельности организации [Электрон-

ный ресурс] // Научная электронная библиотека. URL : https://www.elibrary.ru/item.asp?id=23396092. 

(дата обращения: 05.05.2020). 
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Основными стадиями планирования являются:  

˗ расчет базовых показателей за предшествующий год; 

˗ постановка целей хозяйственной деятельности на планируемый год; 

˗ прогнозирование индексов инфляции; расчет плановой прибыли и рен-

табельности по вариантам; 

˗ выбор оптимального варианта.  

Базовыми показателями выступают выручка от реализации товаров, работ, 

услуг; себестоимость реализованной продукции; прибыль от основных видов де-

ятельности; прибыль от других видов деятельности; валовая прибыль; структура 

себестоимости; стоимость активов организации на конец года; ее отношение к 

собственному капиталу; рентабельность всего капитала и рентабельность соб-

ственного капитала. 

2. Распределение и использование прибыли является важным хозяйствен-

ным процессом. Грамотно расставленные приоритеты в данном вопросе, прежде 

всего, должны обеспечить выполнение финансовых обязательств перед государ-

ством и, кроме того, предоставить предприятию средства для осуществления 

дальнейшей деятельности.  

Валовая прибыль выступает в качестве объекта распределения, которое 

подразумевает разделение ее на части, предназначенные для уплаты налогов и 

покрытия расходов на нужды компании. Распределение первой части регулиру-

ется на законодательном уровне, пути расходования же второй целиком и пол-

ностью зависят от решений менеджмента предприятия.  

Как правило, одна из долей прибыли, которой располагает организация, 

применяется для увеличения имущества предприятия, другая используется на 

потребление. Оставшаяся сумма будет выступать в качестве резерва.  

Нераспределенная прибыль прошлых лет, оставшаяся на накопление, об-

разует фонд накопления, состав которого зависит от ресурсов. Формирование 

фондов выступает весьма эффективным средством, хотя и не носит принудитель-



14 

 

ный характер. Исходя из источников могут быть созданы такие фонды, как амор-

тизационный, инвестиционный, резервный, страховой, ассоциативный или от-

раслевой и прочие. 

Из средств амортизационных отчислений складывается амортизационный 

фонд. На предприятии формируется фонд инвестирования в капитальные вложе-

ния или в основные фонды производственного и непроизводственного назначе-

ния. Более того, создаются фонды на закупку оборудования, фонды пополнения 

собственных оборотных средств или их прироста, фонд освоения новой техники 

и технологий. Выделяют специальные фонды для работы на финансовом рынке. 

Для конечного результата важна работа каждого подразделения.  

3. Центры финансовой ответственности помогут добиться более действен-

ного управления организацией. Это обусловлено тем, что они дают возможность 

сбора систематизированной информации о деятельности компании, с возможно-

стью выявления степени воздействия конкретных факторов на те или иные ре-

зультаты5. 

Центр финансовой ответственности представляет собой структурное под-

разделение организации. В его компетенции находятся действия по оптимизации 

прибыли. Такой центр находится в подчинении у вышестоящего руководства, 

перед которым и отчитывается за выполнение намеченных задач. 

Данная система реализуется непосредственно для организации более эф-

фективного функционирования предприятия. Ведь по результатам деятельности 

каждого из центров ответственности становится возможным определить при-

роду тех или иных отклонений. 

Ниже представлена одна из самых широко применяемых классификаций 

центров по признаку сферы ответственности: 

˗ центр затрат (ответственен только за затраты);  

˗ центр дохода (ответственен за выручку от продажи товаров, работ, услуг 

и за затраты, связанные с их реализацией);  

                                                           
5 Кротова С. Г. Методы управления финансовыми результатами предприятия // Молодой ученый. 

2018. № 46 (180). С. 140. 
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˗ центр прибыли (ответственен за финансовые результаты);  

˗ центр инвестиций (ответственен за капиталовложения);  

˗ центр контроля и управления (ответственен за конкретные виды работ и 

их результаты). 

Применение системы центров финансовой ответственности для управле-

ния прибылью оказывает непосредственное воздействие на подразделения орга-

низации, которые разрабатывают и принимают управленческие решения по кон-

кретным моментам формирования, распределения и использования прибыли, а 

также несут ответственность по их итогам. 

Оценка, прогнозирование и достижение оптимальной прибыли, рентабель-

ности и эффективности деятельности организации являются главными задачами 

использования данной системы. 

4. Факторный анализ позволяет определить степень влияния конкретных 

аспектов на отклонения результирующего показателя. Так, сумму прибыли воз-

действует множество факторов, которые можно разделить на внешние и внут-

ренние. Среди первых стоит отметить конъюнктуру рынка, уровень цен на по-

требляемые материально-сырьевые и топливно-энергетические ресурсы, нормы 

амортизационных отчислений, систему налогообложения, состояние экономики 

страны. Ко вторым же отнесем цены на реализуемую продукцию, заработную 

плату, конкурентоспособность продукции, эффективность производственного и 

финансового планирования, компетентность руководства и менеджеров, квали-

фикацию работников, технический уровень основных производственных фон-

дов. 

Наиболее значимым фактором, который влияет на размер прибыли компа-

нии, выступает процесс ценообразования на реализуемые товары, работы и 

услуги. Ведь складывающиеся цены зависят от множества различных аспектов. 

Одним из таких аспектов является себестоимость продукции, которая яв-

ляется обратно пропорциональной по отношению к прибыли. Уровень же цен и 

прибыль, в свою очередь, находятся в прямо пропорциональной зависимости. 
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Но влияние указанных факторов обусловлено вариацией объема продан-

ных товаров. То есть, рост продаж наиболее доходной продукции станет залогом 

улучшения финансовых результатов предприятия, и наоборот. 

Из выше сказанного следует, что факторный анализ позволит определить 

величину влияния того или иного из многочисленных факторов, от которых за-

висит размер прибыли. Это, в свою очередь, сделает возможным формирование 

грамотных управленческих решений. 

Можно выделить несколько факторных моделей прибыли от продаж (фор-

мулы 1 – 4). 

1) аддитивная модель: 

 

П продаж = В – С продаж – Р ком – Р упр,                                                                   (1) 

 

где     В – выручка; 

С продаж – себестоимость продаж; 

Р ком – коммерческие расходы; 

Р упр – управленческие расходы.  

2) мультипликативно-аддитивные модели: 

 

П продаж = К × Ц – МЗ – ЗОТ – Ам – Зпроч,                                                      (2) 

 

где     К – количество продукции; 

Ц – цена продукции; 

МЗ – материальные затраты; 

ЗОТ – затраты на оплату труда; 

Ам – амортизация; 

Зпроч – прочие затраты.  

 

П продаж = ∑(РПобщ.нат. × Уд𝑖 × (Ц𝑖 − Сед𝑖),                                                   (3) 
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где    РПобщ.нат. – объем реализованной продукции общий в натуральном выра-

жении; 

Уд𝑖 – удельный вес i-ого вида продукции; 

Ц𝑖 – цена i-ого вида продукции; 

Сед𝑖 – себестоимость единицы i-ого вида продукции. 

3) мультипликативная модель: 

 

П продаж = В × R продаж,                                                                                         (4) 

 

где    В – выручка; 

R продаж – рентабельность продаж. 

1.3 Показатели рентабельности деятельности организации 

Прибыль является абсолютным показателем, характеризующим доход-

ность деятельности организации. Относительными же будут показатели рента-

бельности, величиной измерения которых выступают проценты.  

В плане оценки эффективности деятельности организации прибыль усту-

пает показателям рентабельности по той причине, что она в большей мере под-

вержена влиянию инфляции.  Коэффициенты рентабельности отражают как об-

щий итог функционирования предприятия, так и дают возможность оценить це-

лесообразность различных видов деятельности.  

Как уже было отмечено выше, коэффициенты рентабельности являются от-

носительными, что позволяет им наиболее точно характеризовать состояние 

компании, так как они показывают соотношение эффекта с наличными или по-

требленными ресурсами. Экономическое содержание значений показателей рен-

табельности состоит в характеристике прибыли, получаемой из каждого рубля 

средств, вложенных в предприятие6. 

Как правило, выделяют три вида рентабельности: экономическую, произ-

водственную и финансовую. 

                                                           
6 Шадрина Г. В. Экономический анализ. М., 2019. С. 295. 



18 

 

Экономическая рентабельность отражает показатели рентабельности акти-

вов и имущества. Данный вид рентабельности отражает эффективность исполь-

зования элементов имущества предприятия, отдельных видов активов и всех ак-

тивов в целом. То есть, это способность активов компании создавать прибыль. 

В свою очередь, финансовая рентабельность показывает эффективность 

использования источников средств, составляющих капитала и в целом совокуп-

ного капитала. 

Производственная рентабельность воплощает в себе рентабельность про-

изводства и продукции и является экономическим показателем, характеризую-

щим рациональность того или иного вида бизнеса. В данном случае имеется 

ввиду соотношении между затратами производства и полученной чистой прибы-

лью. 

Все факторы, непосредственно влияющие на рентабельность организации, 

можно разделить на две группы: внутренние и внешние (таблица 1). 

 

Таблица 1 – Факторы, влияющие на уровень рентабельности 

Внешние Внутренние 

1 2 

˗ уровень инфляции; 

˗ характер конкурентной борьбы 

между организациями; 

˗ система налогообложения; 

˗ норма амортизации; 

˗ наличие государственных субсидий; 

˗ нарушение дисциплины со стороны 

деловых партнеров; 

˗ конъектура рынка и др. 

˗ себестоимость продукции; 

˗ объем реализованной продукции; 

˗ уровень экстенсивного и интенсив-

ного использования производствен-

ных ресурсов; 

˗ качество продукции; 

˗ политика ценообразования; 

˗ качество менеджмента; 

˗ улучшение условий труда и др. 

Официальная бухгалтерская отчетность служит источником информации 

для расчета показателей рентабельности. Так как данные коэффициенты явля-

ются соотношениями, то в дроби могут быть задействованы различные показа-

тели. 

Например, в числителе целесообразно поставить прибыль до налогообло-

жения, чистую прибыль или прибыль от продаж. Тогда как в знаменателе можно 

указать выручку от продаж, полную себестоимость продаж, среднюю стоимость 
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активов организации, среднюю сумма собственного капитала организации, 

сумму уставного капитала, среднюю стоимость основных фондов, среднюю сто-

имость оборотных активов, среднюю стоимость производственных фондов и 

другие7. 

Выделяют четыре основных группы показателей рентабельности (рисунок 

2)8. 

 

 

Рисунок 2 – Группы показателей рентабельности 

 

 

                                                           
7 Щербак Ю. А. Анализ рентабельности финансово-хозяйственной деятельности предприятия в совре-

менных условиях [Электронный ресурс] // КиберЛенинка : научная электронная библиотека. – 

URL : https://cyberleninka.ru/article/n/analiz-rentabelnosti-finansovo-hozyaystvennoy-deyatelnosti-predpri-

yatiya-v-sovremennyh-usloviyah. (дата обращения: 11.05.2020). 
8 Войтоловский Н. В. Экономический анализ в 2 ч. Часть 1. М., 2019. С. 303. 
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В составе каждой группы можно выделить конкретные показатели9, пред-

ставленные в таблице 2. 

 

Таблица 2 – Показатели, характеризующие рентабельность 

Наименование по-

казателя 
Способ расчета Назначение показателя 

1 2 3 

Показатели рентабельности активов 

Рентабельность ак-

тивов (экономиче-

ская рентабель-

ность) 

𝑅𝐴 =
Пчист

А̅
× 100,или 𝑅𝐴 =

Пн/о

А̅
× 100, или 𝑅𝐴 =

𝐸𝐵𝐼𝑇

А̅
×

100 

Показывает эффективность использования всего 

имущества организации 

Рентабельность 

оборотных активов 
𝑅ОА =

Пчист

ОА̅̅ ̅̅
× 100 

Демонстрирует возможности предприятия в 

обеспечении достаточного объема прибыли по 

отношению к используемым оборотным сред-

ствам компании. Чем выше значение этого коэф-

фициента, тем полнее используются оборотные 

средства 

Рентабельность 

внеоборотных ак-

тивов 
𝑅ВНА =

Ппродаж

ВНА̅̅ ̅̅ ̅̅ × 100 
Показывает эффективность использования вне-

оборотных активов 

Рентабельность ос-

новных средств 
𝑅ОС =

Ппродаж

ОС̅̅̅̅ × 100 
Показывает эффективность использования ос-

новных средств 

Показатели рентабельности капитала 

Рентабельность за-

действованного ка-

питала 

𝑅К =
Пчист

СК + ДО̅̅ ̅̅ ̅̅ ̅̅ ̅̅ ̅ × 100 

Показатель отражает, как эффективно предприя-

тие использует в своей деятельности собствен-

ный капитал и долгосрочно привлеченные сред-

ства (инвестиции) 

Рентабельность 

собственного капи-

тала 
𝑅СК =

Пчист

СК̅̅̅̅ × 100 
Показывает, как эффективно были вложены в 

предприятие собственные денежные средства 

Показатели рентабельности продаж 

Рентабельность 

продаж 𝑅продаж =
Ппродаж

В
× 100 

Показывает, какую сумму прибыли получает 

предприятие с каждого рубля проданной продук-

ции 

Валовая рентабель-

ность 
𝑅вал =

Пвал

В
× 100 

Отражает величину валовой прибыли, приходя-

щейся на каждый рубль выручки от продаж 

Чистая рентабель-

ность продаж 
𝑅чист =

Пчист

В
× 100 

Показывает, сколько чистой прибыли прихо-

дится на рубль выручки 

Показатели рентабельности затрат 

Рентабельность ос-

новной деятельно-

сти (затратоотдача) 
𝑅осн.деят. =

Ппродаж

Сполн
× 100 

Показывает, сколько прибыли от продаж прихо-

дится на рубль затрат 

Рентабельность 

продукции 
𝑅прод =

Ппродаж

Спродаж
× 100 

Показывает, сколько прибыли от продаж прихо-

дится на рубль затрат, потраченных на производ-

ство данной продукции 

В процессе анализа следует изучать динамику перечисленных показателей 

рентабельности. 

                                                           
9Любушин Н. П. Экономический анализ. М., 2017. С. 415. 
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Организация управления предприятием, структура капитала и его источни-

ков, объем, качество и структура продукции и многие другие аспекты воздей-

ствуют на динамику коэффициентов рентабельности.  

Обеспечить рост уровня рентабельности можно, увеличив прибыль от про-

даж и сократив себестоимость, что является наиболее часто применяемыми спо-

собами воздействия.  

Кроме того, на динамику коэффициентов рентабельности оказывают влия-

ние различные процессы, происходящие в экономике. В первую очередь к ним 

относятся: 

 – совершенствование системы управления производством в условиях ры-

ночной экономики на основе преодоления кризиса в финансово-кредитной и де-

нежной системах; 

 – повышение эффективности использования ресурсов организациями на 

основе стабилизации взаимных расчетов и системы расчетно-платежных отно-

шений; 

 – индексация оборотных средств и четкое определение источников их фор-

мирования. 

 Важным фактором роста рентабельности в современных условиях является 

работа организаций по ресурсосбережению, которая приведет к снижению себе-

стоимости, и, как следствие, к росту прибыли: формирование производства за 

счет экономии ресурсов значительно дешевле разработки новых месторождений 

и вовлечения новых ресурсов в производство. 

Подводя итог по первой главе, можно сделать следующие выводы. 

Финансовым результатом основной деятельности выступает выручка. 

Определить конечный финансовый результат, полученный организацией, можно 

только после освобождения его от причитающихся государству косвенных нало-

гов и себестоимости. Превышение выручки над налоговыми расходами и затра-

тами, которые ее формируют, даст положительный результат, называемый при-

былью. Обратная ситуация покажет убыток. Таким образом, конечным финансо-

вым результатом является прибыль или убыток, которые получены по итогам 
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доходов от основной деятельности и уменьшены на величину налоговых расхо-

дов и расходов по выпуску продукции (выполнению работ, оказанию услуг). 

 Финансовый результат от других видов деятельности организации может 

увеличить или уменьшить ее конечный финансовый результат от продаж в зави-

симости от его объема и положительного или отрицательного значений. 

Показатели финансовых результатов отражают абсолютную эффектив-

ность функционирования организации по всем сферам его деятельности: произ-

водственной, сбытовой, снабженческой, финансовой и инвестиционной. Они яв-

ляются основой экономического развития предприятия и укрепления его финан-

совых отношений со всеми участниками хозяйственного процесса. Поэтому при 

решении вопросов повышения финансовых результатов необходимо ориентиро-

ваться не только на увеличение суммарной прибыли, но и на рост деловой и хо-

зяйственной активности предприятия в целом. 

К основным методам управления финансовыми результатами деятельности 

организации относятся: планирование прибыли; распределение прибыли; управ-

ление прибылью на основе организации центров ответственности; факторный 

анализ прибыли. 

Основная цель управления прибылью – максимизация благосостояния соб-

ственников предприятия в текущем и перспективном периоде.  

Показатели рентабельности характеризуют финансовые результаты и эф-

фективность деятельности предприятия. Они измеряют доходность предприятия 

с различных позиций и систематизируются в соответствии с интересами участ-

ников экономического процесса. 

Система показателей рентабельности включает четыре основные группы: 

1) показатели рентабельности активов; 

2) показатели рентабельности капитала; 

3) показатели рентабельности продаж; 

4) показатели рентабельности затрат. 
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2 ЭКСПРЕСС-АНАЛИЗ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ООО «ГРОСС» 

 
2.1 Организационно-экономическая характеристика ООО «ГРОСС» 

Общество с ограниченной ответственностью «Гросс» (сокращенно ООО 

«Гросс») создано в соответствии с ФЗ «Об обществах с ограниченной ответ-

ственностью» и Гражданским кодексом РФ, зарегистрировано 4 августа 2014 

года. Общество является юридическим лицом и строит свою деятельность на ос-

новании Устава и действующего законодательства Российской Федерации. 

Основной целью деятельности ООО «Гросс» является извлечение при-

были. Основным видом деятельности организации является торговля оптовая чи-

стящими средствами. Кроме того, Общество осуществляет такие виды деятель-

ности, как оптовая торговля парфюмерными и косметическими товарами; опто-

вая торговля непродовольственными потребительскими товарами и др. (прило-

жение Д). 

Головной офис ООО «Гросс» расположен в городе Хабаровск. Также ор-

ганизация насчитывает 7 региональных подразделений, находящихся в Комсо-

мольске-на-Амуре, Владивостоке, Биробиджане, Лучегорске, Якутске, Южно-

Сахалинске и Благовещенске. 

Организационная структура ООО «Гросс» является довольно обширной. 

Руководителем организации является генеральный директор, в подчинении ко-

торого находится два заместителя, отвечающих соответственно за финансовые и 

хозяйственные вопросы. В структуре предприятия выделяют 16 различных 

служб, которые в свою очередь подразделяются на отделы (приложение Е). 

Используя данные бухгалтерского баланса и отчета о финансовых резуль-

татах (приложения А-Г), проведем анализ основных экономических показателей 

деятельности ООО «Гросс» (таблица 3). 

Исходя из данных, приведенных в таблице 3, можно сделать следующие 

выводы.  
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В целом за исследуемый период можно отметить увеличение такого пока-

зателя, как выручка. Так, в 2019 году по сравнению с 2017 она возросла на 142302 

тыс. руб. или на 5,7 %. 

 

Таблица 3 – Основные экономические показатели деятельности ООО «Гросс» 

Показатель 

Значение показателя по годам 
Абсолютные измене-

ния 
Темп прироста, % 

2017 2018 2019 
2018 к 

2017 

2019 к 

2018 

2018 к 

2017 

2019 к 

2018 

1 2 3 4 5 6 7 8 

Выручка, тыс. руб. 2497963 2427269 2640265 -70694 212996 -2,83 8,78 

Товарооборот, тыс. 

руб. 
2305593 2283836 2470260 -21757 186424 -0,94 8,16 

Себестоимость про-

даж, тыс. руб. 
2311005 2114653 2330519 -196352 215866 -8,50 10,21 

Прибыль (убыток) 

от продаж, тыс. руб. 
-74206 36757 23775 110963 -12982  - -35,32 

Чистая прибыль, 

тыс. руб. 
38412 25635 24110 -12777 -1525 -33,26 -5,95 

Средняя величина 

активов, тыс. руб. 
461397,5 709206 1029089 247808,5 319883 53,71 45,10 

Средняя величина 

основных средств, 

тыс. руб. 

7875 97054 212599,5 89179 115545,5 1132,43 119,05 

Средняя величина 

оборотных активов, 

тыс. руб. 

453522,5 612152 814889 158629,5 202737 34,98 33,12 

Среднесписочная 

численность персо-

нала, чел. 

349 360 377 11 17 3,15 4,72 

Рентабельность 

(убыточность) про-

даж, % 

-2,97 1,51 0,90 4,48 -0,61 -  -40,40 

Выручка на одного 

работника, тыс. 

руб./чел. 

7157,49 6742,41 7003,36 -415 261 -5,80 3,87 

Выручка на 1 руб. 

товарооборота, руб. 
1,08 1,06 1,07 -0,02 0,01 -1,90 0,57 

Фондоотдача, руб. 317,20 25,01 12,42 -292,19 -12,59 -92,12 -50,34 

Товарооборот за рассматриваемый период увеличился на 7,14 %, составив 

в 2019 году 2,47 млрд. руб. 

В 2018 году по сравнению с 2017 годом можно заметить снижение себе- 
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стоимости продаж на 8,5 %, но уже в 2019 году темп прироста составил 10,21 %. 

Это говорит о том, что в 2018 году «Гросс» сократил затраты на оказываемые 

услуги, а в 2018 году вновь их повысил.  

За 2017-2019 годы наблюдается положительная динамика средней вели-

чины активов в целом и средней величины оборотных активов. Более подробно 

баланс ООО «Гросс» будет рассмотрен ниже. 

Говоря о рентабельности продаж предприятия, в 2017 году показатель 

имеет отрицательное значение (-2,97 %) в связи с тем, что ООО «Гросс» претер-

пел убытки от продаж. В 2018 году данный показатель составил 1,51 %, но уже 

в следующем году сократился до 0,9 %. Такие значения говорят о том, что пред-

приятие является низкорентабельным.   

Выручка на одного работника показывает уровень производительности 

труда. Так, в 2019 году по сравнению с 2017 можно отметить уменьшение дан-

ного показателя на 2,15 %. 

За 2017-2019 годы наблюдается тенденция сокращения такого показателя, 

как фондоотдача, что говорит о неэффективном использовании производствен-

ных фондов. 

2.2 Анализ имущественного положения, ликвидности и финансовой 

устойчивости ООО «Гросс» 

Далее рассмотрим динамику и структуру имущества ООО «Гросс» и источ-

ников их формирования. В таблице 4 представлен анализ бухгалтерского баланса 

организации за 2017-2019 годы. 

 

Таблица 4 – Динамика и структура баланса ООО «Гросс» за 2017-2019 годы 

Наименование 

показателя 

Значение показателя 

Абсолютное из-

менение, тыс. 

руб. 

Относительное 

изменение, %  

2017 2018 2019 
2018 к 

2017 

2019 к 

2018 

2018 к 

2017 

2019 

к 

2018 
тыс. 

руб. 

уд. 

вес 

тыс. 

руб. 

уд. 

вес 

тыс. 

руб. 

уд. 

вес 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 

Внеоборотные 

активы, всего 
10346 2,01 183762 20,33 244638 21,19 173416 60876 1676,16 33,13 

в том числе                     
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Продолжение таблицы 4 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 

нематериальные 

активы 
0 0 0 0 423 0,04 0 423 -  -  

основные сред-

ства 
10346 2,01 183762 20,33 241437 20,91 173416 57675 1676,16 31,39 

отложенные 

налоговые ак-

тивы 

0 0 0 0 2778 0,24 0 2778  - -  

Оборотные ак-

тивы, всего 
504293 97,99 720011 79,67 909767 78,81 215718 189756 42,78 26,35 

в том числе                     

запасы 195780 38,04 346409 38,33 429323 37,19 150629 82914 76,94 23,94 

НДС по приоб-

ретенным цен-

ностям 

5271 1,02 39575 4,38 28870 2,50 34304 -10705 650,81 -27,05 

дебиторская за-

долженность 
285609 55,50 327225 36,21 443943 38,46 41616 116718 14,57 35,67 

денежные сред-

ства и денежные 

эквиваленты 

17235 3,35 6090 0,67 7025 0,61 -11145 935 -64,66 15,35 

прочие оборот-

ные активы 
398 0,08 712 0,08 606 0,05 314 -106 78,89 -14,89 

Итого 514639 100 903773 100 1154405 100 389134 250632 75,61 27,73 

Капитал и ре-

зервы, всего 
50644 9,84 76279 8,44 100389 8,70 25635 24110 50,62 31,61 

в том числе                     

уставный капи-

тал 
10 0,002 10 0,001 10 0,001 0 0 0 0 

нераспределен-

ная прибыль 
50634 9,84 76269 8,44 100379 8,70 25635 24110 50,63 31,61 

Долгосрочные 

обязательства, 

всего 

40988 7,96 770867 85,29 945788 81,93 729879 174921 1780,71 22,69 

в том числе                     

заемные сред-

ства 
40988 7,96 770867 85,29 945589 81,91 729879 174722 1780,71 22,67 

отложенные 

налоговые обя-

зательства 

0 0 0 0 199 0,02 0 199 -  -  

Краткосроч-

ные обязатель-

ства, всего 

423007 82,19 56627 6,27 108228 9,38 -366380 51601 -86,61 91,12 

в том числе                     

заемные сред-

ства 
381972 74,22 1782 0,20 352 0,03 -380190 -1430 -99,53 -80,25 

кредиторская за-

долженность 
41035 7,97 54845 6,07 107876 9,34 13810 53031 33,65 96,69 

Итого 514639 100 903773 100 1154405 100 389134 250632 75,61 27,73 

По данным таблицы 4 можно сделать следующие выводы. 

В целом за рассматриваемый период можно отметить рост величины акти-

вов ООО «Гросс» (рисунок 3). Так, в 2019 году по сравнению с 2017 изменение 
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составило 124 %. Говоря о внеоборотных и оборотных активах, можно также от-

метить положительную тенденцию.  

Раздел Внеоборотные активы по большей части представлен основными 

средствами, увеличение стоимости которых может указывать на устремление 

компании вкладывать средства в развитие потенциала деятельности организа-

ции. 

 

 

Рисунок 3 – Динамика актива баланса ООО «Гросс» 

 

 

Стоит отметить, что рост оборотных активов произошел в основном за счет 

увеличения запасов и дебиторской задолженности (в 2019 году по сравнению с 

2017 на 119 % и 55 % соответственно). Увеличение первых свидетельствует о 

снижении ликвидности и может повлиять на платежеспособность организации. 

Динамика второй обусловлена характером работы предприятия и связана с ро-

стом продаж, что является положительной тенденцией. Денежные средства и де-

нежные эквиваленты в 2019 году по сравнению с 2017 годом сократились на 59 

%, что объясняется факторами, указанными выше. 
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На рисунке 4 представлена динамика и структура запасов ООО «Гросс», 

где видно, что за рассматриваемый период наибольший удельный вес принадле-

жит товарным запасам, наименьший – расходам будущих периодов. Так же стоит 

обратить внимание на тенденцию увеличения товарных запасов – так, в 2019 

году по сравнению с 2017 годом рост составил 130 %. 

  

 

Рисунок 4 – Динамика и структура запасов ООО «Гросс» 

 

 

В целом в структуре активов преобладают оборотные активы (78,8 % в 

2019 году), что является положительным фактом; однако за рассматриваемый 

период наблюдается тенденция их сокращения. Внеоборотные активы, напротив, 

набирают вес в структуре активов, увеличившись с 2 % в 2017 году до 21 % в 

2019 году. Рост удельного веса внеоборотных активов может указывать на осу-

ществление предприятием инвестиционных операций. 

Наибольший удельный вес в структуре оборотных активов занимают деби-

торская задолженность и запасы (в 2019 году 38,5 % и 37,2 % соответственно) 

(рисунок 5). Рост запасов может свидетельствовать о затоваривании складов. Вы-

сокий уровень дебиторской задолженности при низком удельном весе денежных 
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средств (в 2019 году 0,6 %) в большей степени свидетельствуют о продажах с 

отсроченным сроком оплаты и проблемах в связи с этим. 

 

Рисунок 5 – Структура оборотных активов ООО «Гросс», в процентах 

 

 

Рассматривая пассив баланса ООО «Гросс», можно отметить, что за рас-

сматриваемый период собственный капитал и долгосрочные обязательства уве-

личились (в 2019 году по сравнению с 2017 на 98 % и 2207 % соответственно), 

тогда как краткосрочные обязательства, напротив, сократились (в 2019 году по 

сравнению с 2017 на 74 %) (рисунок 6). 

Рост третьего раздела баланса обусловлен положительной динамикой не-

распределенной прибыли (в 2019 году по сравнению с 2017 изменение составило 

98 %). Это говорит о том, что полученная за отчетный период прибыль остается 

в обороте, увеличивая ресурсы организации. 
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Рисунок 6 – Динамика пассива баланса ООО «Гросс» 

 

 

Заемные средства, представляющие долгосрочные обязательства, значи-

тельно увеличились за рассматриваемый период, что может свидетельствовать о 

расширении инвестиционной деятельности предприятия. 

Несмотря на сокращение пятого раздела баланса ООО «Гросс», можно от-

метить рост кредиторской задолженности (в 2019 году по сравнению с 2017 на 

163 %), что свидетельствует о возникновении дополнительных обязательств пе-

ред кредиторами и ухудшении финансовой ситуации внутри организации. 

 

 

Рисунок 7 – Динамика и структура кредиторской задолженности ООО «Гросс» 
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На рисунке 7 представлена динамика и структура кредиторской задолжен-

ности ООО «Гросс». В первую очередь увеличение кредиторской задолженности 

обусловлено ростом таких статей, как задолженность перед поставщиками и под-

рядчиками и задолженность перед прочими кредиторами (прирост в 2019 году 

по сравнению с 2018 равен 97,97 % и 98,06 % соответственно). Из гистограммы 

видно, что наибольший удельный вес принадлежит задолженности перед постав-

щиками и подрядчиками, составившей в 2019 году 49,3 %, наименьший – статье 

авансы полученные. 

В структуре пассивов немаловажным фактом является то, что в 2018, 2019 

годах долгосрочные обязательства превышают краткосрочные (в 2019 году 82 % 

и 9 % соответственно), тогда как еще в 2017 году ситуация была обратной (рису-

нок 8). Текущее положение является наиболее приемлемым.  

Удельный вес собственного капитала в 2019 году составил 8,7 %, увели-

чившись по сравнению с 2018 годом на 0,26 процентных пунктов. Рост доли соб-

ственного капитала в структуре баланса благоприятствует росту финансовой 

устойчивости ООО «Гросс». 

 

 

Рисунок 8 – Структура пассива баланса ООО «Гросс» 

2017 год 

2019 год 

2018 год 
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Далее проведем оценку ликвидности и финансовой устойчивости ООО 

«Гросс», воспользовавшись методом финансовых коэффициентов (таблица 5). 

 

Таблица 5 – Оценка ликвидности и финансовой устойчивости ООО «Гросс» за 

2017-2019 годы 

 № 
Наименование 

коэффициента 
Расчет и норматив 

Значение коэффициента Абсолютное изменение 

2017 2018 2019 2018 к 2017 2019 к 2018 

1 2 3 4 5 6 7 8 

  оценка ликвидности  

1 

коэффициент 

общей ликвид-

ности 

оборотные активы 

/ обязательства; 

значение больше 

или равно 1 

1,09 0,87 0,86 -0,22 -0,01 

2 

коэффициент 

абсолютной 

ликвидности 

(денежные сред-

ства + краткосроч-

ные финансовые 

вложения) / крат-

косрочные обяза-

тельства; значение 

0,2-0,5 

0,04 0,12 0,06 0,08 -0,06 

3 

коэффициент 

промежуточной 

ликвидности 

(краткосрочная де-

биторская задол-

женность + крат-

косрочные финан-

совые вложения + 

денежные сред-

ства) / краткосроч-

ные обязательства;   

диапазон 0,7-1,0 

0,72 5,89 4,17 5,17 -1,72 

4 

коэффициент 

текущей лик-

видности 

оборотные активы 

/ краткосрочные 

обязательства; зна-

чение больше 1-2 

1,19 12,71 8,41 11,52 -4,30 

  оценка финансовой устойчивости   

5 

коэффициент 

автономии (фи-

нансовой неза-

висимости) 

собственный капи-

тал / валюта ба-

ланса;                                    

диапазон 0,6 - 0,7 

0,10 0,08 0,09 -0,02 0,01 

6 

коэффициент 

финансовой 

устойчивости 

собственный капи-

тал + долгосроч-

ные обязательства 

/валюта баланса;                                       

диапазон 0,8 - 0,9 

0,18 0,94 0,91 0,76 -0,03 
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Продолжение таблицы 5 

1 2 3 4 5 6 7 8 

7 

коэффициент 

финансовой ак-

тивности 

(плечо финан-

сового рычага) 

(долгосрочные + 

краткосрочные 

обязательства - до-

ходы будущих пе-

риодов - оценоч-

ные обязательства) 

/ валюта баланса;           

значение менее 0,8 

0,90 0,92 0,91 0,02 -0,01 

8 

коэффициент 

обеспеченности 

оборотных ак-

тивов собствен-

ными оборот-

ными сред-

ствами 

(капитал и резервы 

- внеоборотные ак-

тивы)/оборотные 

активы; значение 

более 0,1 

0,08 -0,15 -0,16 -0,23 -0,01 

По данным таблицы можно сделать следующие выводы.  

За рассматриваемый период в целом наблюдается рост коэффициентов 

ликвидности по сравнению с 2017 годом (за исключением коэффициента общей 

ликвидности, где за исследуемые годы наблюдается отрицательная динамика), 

однако, также можно отметить и их сокращение в 2019 году по сравнению с 2018 

(рисунок 9). 

 

 

Рисунок 9 – Динамика коэффициентов ликвидности 
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Коэффициент общей ликвидности показывает способность компании пога-

шать текущие (краткосрочные) обязательства за счёт только оборотных активов. 

В ООО «Гросс» данный коэффициент в 2017 году находится в пределах нормы, 

но уже в 2018 и 2019 годах опускается ниже оптимального значения, что свиде-

тельствует о финансовом риске предприятия, то есть о его невозможности ста-

бильно оплачивать текущие счета. 

При норме не менее 0,2 наибольшее значение коэффициента абсолютной 

ликвидности за рассматриваемый период составило 0,12. Это говорит о том, что 

предприятие не в состоянии расплатиться по текущим обязательствам за счет 

высоколиквидных оборотных активов. Однако, также стоит отметить и положи-

тельную динамику этого показателя: так, в 2019 году по сравнению с 2017 уве-

личение составило 0,02. 

Коэффициент промежуточной ликвидности показывает, насколько воз-

можно будет погасить текущие обязательства, если положение станет критиче-

ским. Нормальное значение коэффициента попадает в диапазон 0,7-1. В 2017 

году показатель находится в пределах допустимых значений, но уже в 2018-2019 

годах превышает его верхнюю границу на 4,89 и 3,17 соответственно. Однако 

большее соотношение будет являться в нашем случае необходимым, так как 

большую долю ликвидных средств составляет дебиторская задолженность, часть 

которой трудно вовремя взыскать. 

Коэффициент текущей ликвидности говорит о способности организации 

погашать текущие (краткосрочные) обязательства за счёт только оборотных ак-

тивов. Чем больше значение коэффициента, тем лучше платежеспособность 

предприятия. В ООО «Гросс» данный коэффициент находится в рамках нормаль-

ного значения и варьируется в пределах 12,71. Однако, значение более 3 свиде-

тельствует о нерациональной структуре капитала. 

Говоря о коэффициентах финансовой устойчивости, можно отметить рост 

в 2019 году по сравнению с 2017 таких показателей как, коэффициента финансо-
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вой устойчивости, коэффициента финансовой активности и сокращение коэффи-

циентов автономии и обеспеченности оборотных активов собственными оборот-

ными средствами (рисунок 10). 

Значение коэффициента автономии за рассматриваемый период находится 

за пределами нижней границы нормального. Это показывает на значительную 

зависимость ООО «Гросс» от кредиторов по причине недостатка собственного 

капитала.  

Коэффициент финансовой устойчивости показывает, какая часть актива 

финансируется за счет устойчивых источников, то есть долю тех источников фи-

нансирования, которые организация использует в своей деятельности больше 

года. В 2017 году показатель был значительно ниже нормального значения, что 

говорит о неустойчивости финансового положения организации. Но уже в 2018-

2019 годах значение коэффициента возросло до оптимального, что указывает на 

устойчивость финансового положения ООО «Гросс». 

 

Рисунок 10 – Динамика коэффициентов финансовой устойчивости 

 

 



36 

 

Коэффициент финансовой активности показывает долю собственного ка-

питала компании в активах. Его значение в 2017 году ниже нормы. В 2018-2019 

годах ситуация изменилась в лучшую сторону – показатель достигает 0,9, что 

является нормой. 

Коэффициент обеспеченности оборотных активов собственными оборот-

ными средствами за рассматриваемый период находится ниже нормального зна-

чения. Более того, в 2018 и 2019 годах значение показателя является отрицатель-

ным. Это говорит о том, что оборотные средства организации сформированы за 

счет заемных источников. Структура баланса в данном случае является неудо-

влетворительной. Падение данного коэффициента ведет к риску потери финан-

совой устойчивости. 

По результатам второй главы можно сделать следующие выводы. 

ООО «Гросс» является коммерческой организацией, основной вид деятель-

ности которой оптовая торговля чистящими средствами.  

По состоянию на 31.12.2019 г. стоимость имущества предприятия состав-

ляет 1154405 тыс. руб., при этом 78,81 % приходится на оборотные активы. В 

структуре источников наибольшую долю занимают долгосрочные обязательства 

(заемные средства) – 81,93 %. 

Коэффициентный анализ ликвидности выявил некоторые негативные 

факты финансового состояния ООО «Гросс», а именно нерациональную струк-

туру капитала, невозможность расплатиться по текущим обязательствам за счет 

высоколиквидных активов. 

Что касается финансовой устойчивости организации, наблюдается положи-

тельная тенденция, о чем свидетельствует рост коэффициентов финансовой 

устойчивости и финансовой активности. 
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3 УПРАВЛЕНИЕ ФИНАНСОВЫМИ РЕЗУЛЬТАТАМИ И РЕНТАБЕЛЬ-

НОСТЬЮ ООО «ГРОСС» 

 
3.1 Оценка управления финансовыми результатами ООО «Гросс» 

Далее проведем анализ динамики и структуры финансовых результатов 

ООО «Гросс» за 2017-2019 годы. 

Вначале рассмотрим показатели отчета о финансовых результатах (таблица 

6). 

 

Таблица 6 – Анализ динамики и структуры показателей отчета о финансовых ре-

зультатах ООО «Гросс» 

Показатель 

2017 год 2018 год 2019 год Изменение 

сумма, 

тыс.руб. 

удель-
ный 

вес, % 

сумма, 

тыс.руб. 

удель-
ный 

вес, % 

сумма, 

тыс.руб. 

удель-
ный 

вес, % 

абсолютное, тыс. 

руб. 
относительное, % 

2018 к 
2017 

2019 к 
2018 

2018 к 
2017 

2019 к 
2018 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 

Выручка 2497963 100 2427269 100 2640265 100 -70694 212996 -2,83 8,78 

Расходы по обыч-

ным видам деятель-

ности 

2572169 102,97 2390512 98,49 2616490 99,10 -181657 225978 -7,06 9,45 

Прибыль (убыток) 
от продаж 

-74206 -2,97 36757 1,51 23775 0,90 110963 -12982 - -35,32 

Результат от прочих 

видов деятельности 
123144 4,93 -3325 -0,14 6825 0,26 -126469 10150 - - 

Прибыль до налого-

обложения 
48938 1,96 33432 1,38 30600 1,16 -15506 -2832 -31,68 -8,47 

Текущий налог на 
прибыль и отложен-

ные налоги 

10526 0,42 7797 0,32 6490 0,25 -2729 -1307 -25,93 -16,76 

Чистая прибыль 38412 1,54 25635 1,06 24110 0,91 -12777 -1525 -33,26 -5,95 

За исследуемый период наблюдается увеличение выручки и расходов по 

обычным видам деятельности, причем темп роста расходов превышает темп ро-

ста выручки, что привело к снижению прибыли от продаж более, чем на треть 

(на 13 млн. руб.). Доля расходов в выручке в 2019 году составила 99 %.  

Несмотря на положительный результат от прочих видов деятельности в 

2019 году, в ООО «Гросс» сокращаются прибыль до налогообложения и чистая 

прибыль. 
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Также стоит более подробно рассмотреть такой показатель отчета о финан-

совых результатах, как себестоимость продаж, структура видам затрат которого 

представлена в таблице 7. 

 

Таблица 7 – Динамика и структура себестоимости продаж по видам затрат 

Наименование 

показателя 

Значение показателя 

Абсолютное из-

менение, тыс. 

руб. 

Относитель-

ное измене-

ние, %  

2017 2018 2019 

2018 к 

2017 

2019 к 

2018 

2018 

к 

2017 

2019 

к 

2018 
тыс. 

руб. 

удель-

ный 

вес 

тыс. 

руб. 

удель-

ный 

вес 

тыс. 

руб. 

уд. 

вес 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 

Себестои-

мость про-

даж, всего 

2311005 100 2114653 100 2330519 100 -196352 215866 -8,50 10,21 

в том числе                     

стоимость то-

вара 
1783865 77,19 1639491 77,53 1864436 80,00 -144374 224945 -8,09 13,72 

транспортные 

расходы 
69561 3,01 70629 3,34 78941 3,39 1068 8312 1,54 11,77 

расходы на 

аренду и со-

держание 

складских по-

мещений 

28656 1,24 36161 1,71 42734 1,83 7505 6573 26,19 18,18 

расходы на 

оплату труда 
250744 10,85 231343 10,94 212543 9,12 -19401 -18800 -7,74 -8,13 

страховые 

взносы 
100298 4,34 92537 4,38 85017 3,65 -7761 -7520 -7,74 -8,13 

прочие 77881 3,37 44492 2,10 46848 2,01 -33389 2356 -42,87 5,30 

Из данных, полученных в таблице 10, следует, что в целом за рассматрива-

емый период себестоимость увеличилась на 0,84 %. Прирост такой статьи, как 

расходы на аренду и содержание складских помещений в 2019 году по сравне-

нию с 2017 составил 49,13 %. Расходы на оплату труда и страховые взносы в 

2017-2019 годах сокращаются. Кроме того, заметна тенденция увеличения стои-

мости закупки товара. 

Наибольший удельный вес в структуре себестоимости приходится на сто-

имость товара, приобретенного у поставщиков для последующей продажи (80 % 

в 2019 году), наименьший – аренда складских помещений (2 % в 2019 году).  

Далее проведем анализ динамики и структуры доходов, расходов и при-

были до налогообложения (таблица 8). 
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Таблица 8 – Анализ динамики и структуры доходов, расходов и прибыли до 

налогообложения ООО «Гросс» 

Показатель 

2017 год 2018 год 2019 год Изменение 

сумма, 

тыс.руб. 

удель-

ный 

вес, % 

сумма, 

тыс.руб. 

удель-

ный вес, 

% 

сумма, 

тыс.руб. 

удель-

ный 

вес, % 

абсолютное, тыс. 

руб. 

относительное, 

% 

2018 к 

2017 

2019 к 

2018 

2018 к 

2017 

2019 к 

2018 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 

Выручка 2497963 92,85 2427269 94,42 2640265 93,95 -70694 212996 -2,83 8,78 

Прочие доходы 192370 7,15 143433 5,58 170005 6,05 -48937 26572 -25,44 18,53 

Итого доходы 2690333 100 2570702 100 2810270 100 -119631 239568 -4,45 9,32 

Расходы по 

обычным ви-

дам деятельно-

сти 

2572169 97,38 2390512 94,22 2616490 94,13 -181657 225978 -7,06 9,45 

Прочие рас-

ходы 
69226 2,62 146758 5,78 163180 5,87 77532 16422 112,00 11,19 

Итого расходы 2641395 100 2537270 100 2779670 100 -104125 242400 -3,94 9,55 

Прибыль от 

продаж 
-74206 -151,63 36757 109,95 23775 77,70 110963 -12982 - -35,32 

Результат от 

прочих видов 

деятельности 

123144 251,63 -3325 -9,95 6825 22,30 -126469 10150 - - 

Прибыль до 

налогообложе-

ния 

48938 100 33432 100 30600 100 -15506 -2832 -31,68 -8,47 

И выручка, и расходы по обычным видам деятельности занимают в струк-

туре наибольший удельный вес. При этом за 2019 год в структуре прибыли до 

налогообложения наибольший удельный вес принадлежит прибыли от продаж, 

составивший 77,7 %. Это говорит о высоком качестве прибыли до налогообло-

жения. 

Продукцию ООО «Гросс» можно разделить на следующие основные товар-

ные группы: химия бытовая, средства гигиены, декоративная косметика, профес-

сиональная косметика, парфюмерия, колготы и чулочно-носочные изделия, про-

чие. Рассмотрим выручку, себестоимость и прибыль от продаж в их разрезе (ри-

сунки 11, 12). 

Из рисунка 11 видно, что наибольшая доля в структуре как выручки, так и 

себестоимости за исследуемый период приходится на химию бытовую и сред-

ства гигиены (выручка в 2019 году составила 37 % и 31 % соответственно). 

Наименьший удельный вес принадлежит такой товарной группе, как прочие 

(доля в общем объеме выручки в 2019 году составила 1 %). 
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Рисунок 11 – Структура выручки и себестоимости продаж ООО «Гросс» 

по товарным группам 

 

 

В структуре прибыли также преобладают группы химия бытовая и сред-

ства гигиены (37 % и 30 % в 2019 году соответственно), наименьший объем при-

ходится на группы прочие и парфюмерия (2 % и 3 % в 2019 году соответственно). 

 

 

Рисунок 12 – Структура прибыли от продаж ООО «Гросс» по товарным груп-

пам 
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В целом можно отметить, что за рассматриваемый период структуры вы-

ручки, себестоимости и прибыли остаются практически неизменны. 

Далее проведем факторный анализ аддитивной модели прибыли от продаж 

(формула 1), воспользовавшись методом цепных подстановок. Так как в ООО 

«Гросс» отсутствуют управленческие расходы, исключим этот фактор из иссле-

дуемой модели. 

 

Таблица 9 – Факторный анализ прибыли от продаж, тыс. руб. 

Исходные данные 

 Период Выручка (В) 
Себестоимость про-

даж (С продаж) 

Коммерческие рас-

ходы (Р ком) 

2018 год 2427269  2114653   275859 

2019 год  2640265  2330519  285971 

Результаты факторного анализа 

П продаж0 П продаж’ П продаж’’ П продаж1 

 36757 249753  33887  23775  

На основе данных таблицы 9 рассчитаем влияние каждого фактора на из-

менение прибыли от продаж, а также и их сумму (формулы 5-8). 

 

∆Ппродаж(В) = 249753 ˗ 36757 = 212996 тыс. руб.                                             (5) 

 

∆Ппродаж(Спродаж) = 33887 ̠  249753 = ̠ 215866 тыс. руб.                                             (6) 

 

∆Ппродаж(Рком) = 23775 ˗ 33887 = ˗10112 тыс. руб.                                             (7) 

 

∆Ппродаж = 212996 ̠  215866 ̠  10112 = ̠ 12982 тыс. руб.                                             (8) 

 

Таким образом, в ходе факторного анализа было выявлено следующее. 

Прибыль от продаж в 2019 году по сравнению с 2018 годом сократилась на 12,98 

млн. руб. В большей степени это связано с увеличением себестоимости продаж. 

Так, при изменении этого фактора, прибыль от продаж уменьшилась на 215,87 

млн. руб.  
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Такое существенное отклонение скомпенсировал рост такого фактора, как 

выручка, при изменении которого прибыль возросла на 213 млн. руб.  

Кроме того, отрицательное влияние на значение прибыли от продаж в 2019 

году оказал рост коммерческих расходов. 

Для управления финансовыми результатами в ООО «Гросс» используется 

инструмент планирования. Финансовая служба организации проводит оценку 

показателей за предшествующий период, составляет цели на следующий, учиты-

вая при этом индексы инфляции. Далее происходит расчет предполагаемой при-

были и рентабельности по различным альтернативам, по результатам которого 

выбирается оптимальный вариант. 

Планирование прибыли в ООО «Гросс» происходит по различным катего-

риям, среди которых товарные группы, активная клиентская база, традиционная 

и нетрадиционная торговля и другие. 

По результатам анализа финансового состояния ООО «Гросс», проведен-

ного выше, можно отметить отрицательную динамику чистой прибыли органи-

зации, увеличение затрат и низкие показатели рентабельности продаж, что сви-

детельствует о неэффективности системы управления финансовыми результа-

тами рассматриваемой организации. 

3.2 Анализ рентабельности деятельности ООО «Гросс» 

Показатели рентабельности характеризуют эффективность деятельности 

организации как в целом, так и доходность по различным видам и направлениям 

деятельности. 

Используя формулы расчета показателей рентабельности, приведенных в 

таблице 2, проанализируем рентабельность деятельности ООО «Гросс» за 2017-

2019 годы (таблица 10). 

Исходя из данных, полученных в таблице 10, можно сделать следующие 

выводы. Большинство показателей рентабельности за рассматриваемый период 

показывают отрицательную динамику. Более того, в 2017 году такие коэффици-
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енты, как рентабельность продаж, рентабельность основной деятельности, рен-

табельность продукции и рентабельность основных средств являются отрица-

тельными по причине убытка от продаж.  

 

Таблица 10 – Динамика показателей рентабельности ООО «Гросс» 

Показатель 

Значение показателя, % Абсолютные изменения 

2017 2018 2019 
2018 к 

2017 

2019 к 

2018 

1 2 3 4 5 6 

Рентабельность (убыточность) про-

даж 
-2,97 1,51 0,90 4,48 -0,61 

Валовая рентабельность  7,48 12,88 11,73 5,4 -1,15 

Чистая рентабельность продаж 1,54 1,06 0,91 -0,48 -0,15 

Рентабельность (убыточность) основ-

ной деятельности 
-2,88 1,54 0,91 4,42 -0,63 

Рентабельность (убыточность) про-

дукции 
-3,21 1,74 1,02 4,95 -0,72 

Рентабельность активов (Пчист) 8,33 3,61 2,34 -4,72 -1,27 

Рентабельность активов (Пн/о) 10,61 4,71 2,97 -5,9 -1,74 

Рентабельность (убыточность) основ-

ных средств 
-942,30 37,87 11,18 980,17 -26,69 

Рентабельность оборотных активов 8,47 4,19 2,96 -4,28 -1,23 

Рентабельность собственного капи-

тала 
122,18 40,39 27,29 -81,79 -13,1 

Снижение рентабельности продаж в 2019 году обусловлено превышением 

темпа роста затрат над темпом роста выручки, что может быть вызвано такими 

факторами, как опережение инфляционного роста затрат над выручкой, сниже-

нием цен, а также изменением структуры ассортимента продаж. 

Значение показателя валовой рентабельности ООО «Гросс» за рассматри-

ваемый период ниже среднестатистического значения для предприятий РФ. Так, 

в 2019 году коэффициент составил 11,73 %, что на 1,15 % меньше значения 

предыдущего года. Снижение валовой рентабельности свидетельствует о сокра-

щении эффективности использования производственных фондов, что выража-

ется в увеличении затрат на выпуск продукции. 

Рентабельность активов (рассчитанная по чистой прибыли) в целом за рас-

сматриваемый период сократилась на 5,99 %. Такая динамика обуславливается 

снижением чистой прибыли предприятия, ростом средней стоимости основных 

средств, других внеоборотных активов, а также оборотных активов. 
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Уровень рентабельности собственного капитала в 2017 году свидетель-

ствует о высокой инвестиционной привлекательности анализируемого предпри-

ятия, так как он значительно выше доходности по другим вариантам капитало-

вложений. Снижение в 2018-2019 годах данного показателя вызвано как негатив-

ным фактором (сокращение чистой прибыли), так и ростом суммы собственного 

капитала, который ведет к усилению финансовой автономии предприятия и по-

этому является положительной тенденцией. 

Далее рассмотрим рентабельность продаж в разрезе товарных групп (таб-

лица 11). 

 

Таблица 11 – Показатели рентабельности продаж ООО «Гросс» в разрезе товар-

ных групп 

Наименование показателя 
Значение показателя, % Абсолютное изменение 

2017 2018 2019 2018 к 2017 2019 к 2018 

1 2 3 4 5 6 

Рентабельность (убыточность) 

продаж в целом 
-2,97 1,51 0,90 4,48 -0,61 

по товарным группам:           

химия бытовая 2,8 1,63 0,9 -1,17 -0,73 

колготы, чулочно-носочные из-

делия 
-51,93 1,15 0,94 53,08 -0,21 

средства гигиены 1,66 1,61 0,89 -0,05 -0,72 

парфюмерия -56,26 1,74 0,92 58 -0,82 

декоративная косметика 1,79 1,65 0,91 -0,14 -0,74 

профессиональная косметика -19,61 1,05 0,82 20,66 -0,23 

прочие 0,75 0,89 1,62 0,14 0,73 

Как уже было отмечено ранее, в 2017 году в ООО «Гросс» продажи были 

нерентабельны. Из таблицы 10 видно, что это обусловлено убыточностью таких 

товарных групп, как парфюмерия, колготы и чулочно-носочные изделия, а также 

профессиональная косметика. 

Значения убыточных в 2017 году категорий значительно возросли в следу-

ющем году. Тем не менее, можно отметить сокращение рентабельности таких 

групп, как химия бытовая, средства гигиены и декоративная косметика. Так, в 

2018 году показатели рентабельности по товарным группам не превышают 2 %, 

и наибольшее значение у парфюмерии (1,74 %). 
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В 2019 году наблюдается снижение рентабельности всех товарных групп, 

за исключением категории прочие, которая является наиболее рентабельной в 

этом году (1,62 %), тогда как значения остальных не превышают 1 %. 

Проведем факторный анализ рентабельности совокупных активов на ос-

нове факторной модели, разработанной фирмой Du Pont, которая позволяет опре-

делить влияние изменения рентабельности продаж и оборачиваемости активов 

на уровень рентабельности совокупных активов (формула 9): 

 

 𝑅А = КобА ∙ 𝑅чист,           (9) 

 

где 𝑅А – рентабельность активов;  

      КобА – коэффициент оборачиваемости активов;  

      𝑅чист – чистая рентабельность продаж. 

 Для удобства расчета влияния факторов на коэффициент рентабельности 

совокупных активов воспользуемся данными таблицы 12. 

 

Таблица 12 – Исходные данные факторного анализа 

Показатель 2018 2019 Абсолютное отклонение 

1 2 3 4 

Чистая рентабельность продаж, % 1,0561 0,9132 -0,1429 

Коэффициент оборачиваемости активов 3,4225 2,5656 -0,8569 

Рентабельность активов, % 3,6146 2,3428 -1,2718 

Рассчитаем влияние факторов на рентабельность активов (формулы 10-11): 

 

∆𝑅А (КобА) = −0,8569 ∙ 1,0561 = −0,905                                                 (10)  

 

∆𝑅А (𝑅чист) = 2,5656 ∙ (−0,1429) = −0,367                                              (11) 

  

Сложив значение изменений за счет каждого фактора, получим общее из-

менение значения коэффициента рентабельности активов (формула 12): 

 

∆𝑅А = ∆𝑅А (КобА) + ∆𝑅А (𝑅чист) = −0,905 + (−0,367) = −1,272              (12) 
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Как видим, наибольшее влияние на снижение рентабельности активов ока-

зало уменьшение коэффициента оборачиваемости активов – на 0,91 %. Сниже-

ние чистой рентабельности продаж на 0,14 % привело к снижению результатив-

ного показателя на 0,37 %. 

Для анализа актуальности товарных групп ООО «Гросс» воспользуемся 

матрицей Бостонской консалтинговой группы (матрицей БКГ) (рисунок 13). 

 

 

Рисунок 13 – Матрица БКГ 

 

 

Исходя из данных, полученных в матрице, можно сделать следующие вы-

воды. Среди продукции, реализуемой ООО «Гросс», отсутствует категория 

«Звезды», то есть рыночные лидеры. 

Товарная группа прочие оказалась в зоне «собаки», что говорит о ее неце-

лесообразности: довольно высокие издержки и низкие продажи. 

Профессиональная косметика относится к категории «дойные коровы», что 

характеризует ее как прибыльную группу. 

Дикие кошки 
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Оставшиеся товарные группы являются «дикими кошками», что можно 

описать как быстрый рост, низкая прибыльность, а также высокая потребность в 

наличии. Кроме того, к данной категории относятся группы с набольшей долей 

в объеме выручки ООО «Гросс» (бытовая химия, средства гигиены). 

3.3 Разработка мероприятий по повышению эффективности управле-

ния финансовыми результатами и рентабельности ООО «Гросс» 

По результатам анализа деятельности ООО «Гросс» были выявлены следу-

ющие проблемы: 

- сокращение прибыли и рост себестоимости продаж, что обуславливает 

неэффективность существующей системы управления финансовыми результа-

тами организации; 

- наличие в ассортименте неприбыльных товарных групп; 

- низкий уровень коэффициентов рентабельности. 

Размер и уровень прибыли складываются под влиянием многих различных 

положительных и отрицательных факторов. Количество факторов, которые 

определяют величину прибыли и уровень рентабельности, невозможно опреде-

лить точно, поскольку в оптовой торговле их очень много. Все факторы можно 

разделить на основные, оказывающие наибольшее влияние на величину и уро-

вень прибыли, и второстепенные, влиянием которых можно пренебречь. Вместе 

с тем, всю совокупность факторов можно разделить на внутренние и внешние, 

причем тесно связанные между собой.  

К внутренним факторам, оказывающим влияние на прибыль и рентабель-

ность, относятся ресурсные факторы (величина и состав ресурсов, их состояние, 

условия эксплуатации и хранения), а также факторы, связанные с развитием 

оптового товарооборота, и можно выделить следующие.  

1. Товарная структура оптового товарооборота: расширение ассортимента 

благоприятствует увеличению товарооборота. Повышение в товарообороте объ-

ема более качественной продукции дает возможность увеличить долю прибыли 

в цене продукции, так как покупатели чаще приобретают данный товар именно 

по причине его престижности. Это способствует повышению рентабельности.  
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2. Организация товародвижения: форсированное продвижение товаров в 

торговую сеть способствует увеличению товарооборота и снижению текущих 

расходов. В результате масса и уровень прибыли возрастают.  

3. Численность и состав работников: достаточное количество при опреде-

ленном уровне технического оснащения позволяет в полной мере реализовать 

программу предприятия по получению необходимой суммы прибыли.  

4. И другие. 

В качестве решения названных проблем могут быть осуществлены следу-

ющие мероприятия. 

Во-первых, для повышения эффективности управления финансовыми ре-

зультатами ООО «Гросс» необходимо организовать центры финансовой ответ-

ственности. Это позволит оптимизировать процесс управления финансовыми ре-

зультатами, так как каждый из центров будет отвечать непосредственно за отве-

денную ему сферу ответственности: затраты, доход, прибыль, инвестиции, кон-

троль и управление. Воздействуя на какие-либо из этих подразделений, можно 

добиться более высоких результатов. 

Во-вторых, сокращение транспортных расходов. В связи с отгрузкой то-

вара по мере наполняемости складов, доставка некоторых видов продукции, осу-

ществляемая поставщиками и за их счет, производится не напрямую в региональ-

ные подразделения. Поэтому, арендовав более вместительные складские поме-

щения в городах региональных подразделений, можно существенно сократить 

транспортные расходы, организовав доставку от поставщика непосредственно в 

филиалы организации. 

Кроме того, ООО «Гросс» необходимо произвести оптимизацию струк-

туры товарооборота. Так, предлагается ликвидация товарной группы прочие, что 

обусловлено высокими затратами и низкой отдачей. Это позволит сократит рас-

ходы, осуществляемые в связи с реализацией данной продукции. Также целесо-

образным будет инвестирование в рост доли рынка такой товарной группы, как 

бытовая химия, так как она занимает наибольшую долю в структуре прибыли от 
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продаж. Это сделает данную категорию рыночным лидером и существенно уве-

личит прибыль. 

Указанные мероприятия помогут увеличить финансовый результат «ООО 

Гросс», что в свою очередь приведет и к росту показателей рентабельности. 

3.4 Расчетное обоснование предлагаемых мероприятий 

Рассчитаем экономическую эффективность предложенных мероприятий. 

Осуществление системы прямых поставок возможно для четырех филиа-

лов, расположенных в Южно-Сахалинске, Якутске, Владивостоке и Благовещен-

ске. В 2019 году транспортные расходы и расходы на аренду и содержание склад-

ских помещений в целом составили 78941 тыс. руб. и 42734 тыс. руб. соответ-

ственно.  

Затраты на доставку для перечисленных выше региональных подразделе-

ний в 2019 году составили 40560 тыс. руб., аренда складов – 15120 тыс. руб. 

При организации прямых поставок продукции можно ожидать результатов, 

представленных в таблице 13. 

 

Таблица 13 – Расчет эффективности сокращения транспортных расходов 

Наименование показателя 

Значение показателя, 

тыс. руб. 
Изменение 

2019 план 
абсолютное, 

тыс. руб. 

относительное, 

% 

транспортные расходы 78941 53021 -25920 -32,83 

в т. ч. Благовещенск, Владиво-

сток, Южно-Сахалинск и Якутск 
40560 14640 -25920 -63,91 

расходы на аренду и содержание 

складских помещений 
42734 47534 4800 11,23 

в т. ч. Благовещенск, Владиво-

сток, Южно-Сахалинск и Якутск 
15120 19920 4800 31,75 

Себестоимость, всего 2330519 2309399 -21120 -0,91 

Прибыль от продаж 23775 44895 21120 88,83 

Таким образом, при осуществлении предложенного мероприятия при про-

чих равных условиях удастся сократить транспортные расходы на 33 % и умень-

шить расходы в целом на 21120 тыс. руб. Прибыль от продаж в таком случае 

увеличится на 89 %. 
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Далее рассмотрим эффективность реструктуризации товарооборота ООО 

«Гросс». Прибыль от продаж продукции товарной группы прочие в 2019 году 

составила 476 тыс. руб. при себестоимости, равной 71314 тыс. руб. Следова-

тельно, при отказе от данной категории высвобождаются денежные средства на 

сумму 71314 тыс. руб., которые можно инвестировать в бытовую химию для уве-

личения доли рынка данной продукции, что в свою очередь приведет к росту 

прибыли ООО «Гросс» (таблица 14). 

 

Таблица 14 – Расчет эффективности реструктуризации товарооборота ООО 

«Гросс» 

Наименование показателя 

Значение показателя, тыс. 

руб. 
Изменение 

2019 план 
абсолютное, тыс. 

руб. 
относительное, % 

Выручка по группе химия 

бытовая 
976634 1058668 82034 8,40 

Себестоимость по группе 

химия бытовая  
849008 920322 71314 8,40 

Прибыль по группе химия 

бытовая 
8813 9553 740 8,40 

Выручка, всего 2640265 2692991 52726 2,00 

Себестоимость, всего 2330519 2330519 0 0,00 

Прибыль, всего 23775 76501 52726 221,77 

Из таблицы видно, что при прочих равных условиях себестоимость оста-

нется неизменной, тогда как прибыль от продаж увеличится на 52726 тыс. руб. 

Рассчитаем суммарный эффект от предложенных мероприятий (таблица 

15). 

 

Таблица 15 – Эффект от предложенных мероприятий 

Показатель 

2019 год План Изменение 

сумма, 

тыс.руб. 

удельный 

вес, % 

сумма, 

тыс.руб. 

удельный 

вес, % 

абсолютное, 

тыс. руб. 

относитель-

ное, % 

1 2 3 4 5 6 7 

Выручка  2640265 100 2692991 100 52726 2,00 

Расходы по обычным ви-

дам деятельности 
2616490 99,10 2595370 96,37 -21120 -0,81 

Прибыль от продаж  23775 0,90 97621 3,63 73846 310,60 
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Продолжение таблицы 15 

1 2 3 4 5 6 7 

Результат от прочих ви-

дов деятельности 
6825 0,26 6825 0,25 0 0,00 

Прибыль до налогообло-

жения 
30600 1,16 104446 3,88 73846 241,33 

Текущий налог на при-

быль и отложенные 

налоги 

6490 0,25 18310 0,68 11820 182,13 

Чистая прибыль 24110 0,91 86136 3,20 62026 257,26 

Таким образом, при снижении затрат на доставку товара, а также ликвида-

ции одной из товарных групп и вложение высвободившихся средств в продви-

жение более прибыльной категории позволит увеличить чистую прибыль ООО 

«Гросс» на 62026 тыс. руб. (на 257 %).  

 

Таблица 16 – Изменение показателей рентабельности в связи с применением 

предложенных рекомендаций 

Показатель 
Значение показателя Изменение 

2019 план абсолютное относительное 

Рентабельность продаж 0,90 3,63 2,73 303,33 

Валовая рентабельность 11,73 14,24 2,51 21,40 

Чистая рентабельность продаж 0,91 3,20 2,29 251,65 

Рентабельность основной деятельности 0,91 3,76 2,85 313,19 

Рентабельность продукции 1,02 4,23 3,21 314,71 

Рентабельность активов (Пчист) 2,34 8,37 6,03 257,69 

Рентабельность активов (Пн/о) 2,97 10,15 7,18 241,75 

Рентабельность основных средств 11,18 45,92 34,74 310,73 

Рентабельность оборотных активов 2,96 10,57 7,61 257,09 

Рентабельность собственного капитала 27,29 97,51 70,22 257,31 

Кроме того, предложенные мероприятия поспособствуют увеличению по-

казателей рентабельности, в частности, темп прироста рентабельности продаж и 

рентабельности продукции составит 251,65 % и 314,71 % соответственно (таб-

лица 16). 
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ЗАКЛЮЧЕНИЕ 

В рамках данной бакалаврской работы был рассмотрен вопрос управления 

финансовыми результатами и рентабельностью организации. 

Показатели финансовых результатов характеризуют абсолютную эффек-

тивность хозяйствования предприятия по всем направлениям его деятельности: 

производственной, сбытовой, снабженческой, финансовой и инвестиционной. 

Они составляют основу экономического развития предприятия и укрепления его 

финансовых отношений со всеми участниками хозяйственного процесса. По-

этому при решении задачи улучшения финансовых результатов стоит ориенти-

роваться не только на увеличение суммарной прибыли, а на рост деловой и хо-

зяйственной активности предприятия в целом. 

Среди способов управления финансовыми результатами выделяют плани-

рование прибыли, ее распределение, а также управление прибылью на основе 

центров ответственности, и, кроме того, факторный анализ. 

Главной целью управления прибылью является грамотный поиск резервов 

ее увеличение, а также путей ее использования.  

Показатели рентабельности характеризуют финансовые результаты и эф-

фективность деятельности предприятия. Они измеряют доходность предприятия 

с различных позиций и систематизируются в соответствии с интересами участ-

ников экономического процесса. 

Исследуемая организация – ООО «Гросс» – коммерческая организация, ос-

новным видом деятельности которой является оптовая торговля чистящими 

средствами.  

По состоянию на 31.12.2019 г. стоимость имущества предприятия состав-

ляет 1154405 тыс. руб., при этом 78,81 % приходится на оборотные активы. В 

структуре источников наибольшую долю занимают долгосрочные обязательства 

(заемные средства) – 81,93 %. 
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Коэффициентный анализ ликвидности выявил некоторые негативные 

факты финансового состояния ООО «Гросс», а именно нерациональную струк-

туру капитала, невозможность расплатиться по текущим обязательствам за счет 

высоколиквидных активов. 

Что касается финансовой устойчивости организации, наблюдается положи-

тельная тенденция, о чем свидетельствует рост коэффициентов финансовой 

устойчивости и финансовой активности. 

За исследуемый период доходы и расходы ООО «Гросс» увеличились. При 

этом доходы формируются в основном за счет доходов, носящий стабильный ха-

рактер (от обычных видов деятельности), что положительно влияет на качество 

полученного финансового результата.  

Факторный анализ прибыли от продаж показал, что сокращение прибыли 

в большей степени обусловлено ростом себестоимости продаж – 215,8 млн. руб. 

Анализ рентабельности деятельности ООО «Гросс» выявил отрицательную 

динамику большинства коэффициентов. Более того, значения показателей рен-

табельности продаж и продукции характеризуют организацию как низкорента-

бельную. 

В качестве рекомендации по повышению эффективности управления фи-

нансовыми результатами и рентабельностью ООО «Гросс» было предложено 

введение системы центров финансовой ответственности, что позволит оптими-

зировать управление финансовыми результатами организации.  

Кроме того, такие мероприятия, как сокращение транспортных расходов и 

реструктуризация товарооборота позволят увеличить чистую прибыль ООО 

«Гросс» на 257,26 %, а также приведут к росту показателей рентабельности. 
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Приложение № 1

к Приказу Министерства финансов

Российской Федерации

от 02.07.2010 № 66н

(в ред. Приказов Минфина России

от 05.10.2011 № 124н, от 06.04.2015 № 57н,

от 06.03.2018 № 41н, от 19.04.2019 № 61н)

Форма по ОКУД

Дата (число, месяц, год)

по ОКПО

Идентификационный номер налогоплательщика ИНН

Вид экономической по

деятельности ОКВЭД 2

по ОКОПФ/ОКФС

Единица измерения: тыс. руб. по ОКЕИ

Наименование аудиторской организации/фамилия, имя, отчество (при наличии)

 г.
3

 г.
4

 г.
5

Идентификационный номер налогоплательщика 

аудиторской организации/индивидуального аудитора ИНН

Основной государственный регистрационный номер 

аудиторской организации/индивидуального аудитора

ОГРН/

ОГРНИП

 НЕТ

индивидуального аудитора

Бухгалтерская отчетность подлежит обязательному аудиту  ДА х

384

Местонахождение (адрес)117342, г. Москва, ул. Бутлерова, д. 17 Б, помещение XI,

комната 60 Е

46.44.2Торговля оптовая чистящими средствами

Организационно-правовая форма/форма собственности Общества с 

12300 16ограниченной ответственностью/Частная собственность

Организация Общество с ограниченной ответственностью "ГРОСС" 28860230

2724193270

 г. Коды

0710001

19 3 2019

на 31 декабря 20 18

Материальные поисковые активы 1140 –

На 31 декабря На 31 декабря

Бухгалтерский баланс

Нематериальные поисковые активы 1130 – –

–

16

–

20 17 20

–

АКТИВ

1110

I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

Нематериальные активы

Основные средства 1150

Доходные вложения в материальные 

ценности 1160 –

–

183762 10346 5404

–

– –

–

– –

–

–

10346 5404

–

107651195780

5271 7541

219943

– 59000

285609

7615

398 1002

17235

402752

514639 408156

504293

Поясне-

ния 
1 Наименование показателя 

2 Код
20 18

Результаты исследований и разработок 1120 – –

Финансовые вложения 1170 –

– –

Отложенные налоговые активы 1180 –

Прочие внеоборотные активы 1190 –

Итого по разделу I 1100 183762

II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

1210 346409Запасы

Налог на добавленную стоимость по 

приобретенным ценностям 1220 39575

Дебиторская задолженность 1230 327225

Финансовые вложения (за 

исключением денежных эквивалентов) 1240 –

Денежные средства и денежные 

эквиваленты 1250 6090

Прочие оборотные активы 1260 712

Итого по разделу II 1200 720011

БАЛАНС 1600 903773

На 31 декабря 
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Форма 0710001 с. 2

 г.
3

 г.
4

 г.
5

Руководитель

г.

Примечания

_______1._Указывается номер соответству ющего пояснения.

_______3._Указывается отчетная дата отчетного периода.

_______4._Указывается предыду щий год.

_______5._Указывается год, предшеству ющий предыду щему .

_______7._Здесь и в  дру гих формах отчетов  вычитаемый или отрицательный показатель показывается в  кру глых скобках.

На 31 декабря На 31 декабря

– –

381972 331702

41035 64222

– )

16

10 10

20 17 20

_______6._Некоммерческая организация имену ет у казанный раздел "Целевое финансирование". Вместо показателей "Уставный капитал

(складочный капитал, у ставный фонд, вклады товарищей)", "Собственные акции, выку пленные у акционеров", "Добавочный капитал",

"Резервный капитал" и "Нераспределенная прибыль (непокрытый у быток)" некоммерческая организация включает показатели "Паевой фонд",

"Целевой капитал", "Целевые средства", "Фонд недвижимого и особо ценного движимого иму щества", "Резервный и иные целевые фонды" (в

зависимости от формы некоммерческой организации и источников  формирования иму щества).

– –

20 19

_______2._В соответствии с Положением по бу хгалтерскому у чету "Бу хгалтерская отчетность организации" ПБУ 4/99, у твержденным

Приказом Министерства финансов Российской Федерации от 6 июля 1999 г. № 43н (по заключению Министерства юстиции Российской

Федерации № 6417-ПК от 6 авгу ста 1999 г. у казанным Приказ в госу дарственной регистрации не ну ждается), показатели об отдельных

активах, обязательствах могу т приводиться общей су ммой с раскрытием в пояснениях к бу хгалтерскому балансу , если каждый из этих

показателей в отдельности несу щественен для оценки заинтересованными пользователями финансового положения организации или

финансовых резу льтатов  ее деятельности.

Бенда В. А.
(расшифровка подписи)

Резервный капитал

–Добавочный капитал (без переоценки) 1350 –

–40988

1360 – – –

12222

50644

50634

–

12232

– –

––

Итого по разделу III 1300 76279

" 19 " марта

(подпись)

(

903773 514639

)
7

– ( )–

Итого по разделу V

1700

1500

Собственные акции, выкупленные у 

акционеров

40988 –

–

56627 423007

– –

–

395924

408156

–

БАЛАНС

–

Поясне-

ния 
1 Наименование показателя 

2 Код
20 18

ПАССИВ

1310 10

III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ 
6

Уставный капитал (складочный 

капитал, уставный фонд, вклады 

товарищей)

1320 (

Переоценка внеоборотных активов 1340 –

Нераспределенная прибыль 

(непокрытый убыток) 1370
76269

IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

1410 770867Заемные средства

770867

Отложенные налоговые обязательства 1420 –

Оценочные обязательства 1430 –

Кредиторская задолженность 1520 54845

Прочие обязательства 1450 –

Итого по разделу IV 1400

Оценочные обязательства 1540 –

V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

1510 1782Заемные средства

На 31 декабря 

Прочие обязательства 1550 –

Доходы будущих периодов 1530 –
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Приложение № 1

к Приказу Министерства финансов

Российской Федерации

от 02.07.2010 № 66н

(в ред. Приказов Минфина России

от 05.10.2011 № 124н, от 06.04.2015 № 57н,

от 06.03.2018 № 41н, от 19.04.2019 № 61н)

Форма по ОКУД

Дата (число, месяц, год)

по ОКПО

Идентификационный номер налогоплательщика ИНН

Вид экономической по

деятельности ОКВЭД 2

по ОКОПФ/ОКФС

Единица измерения: тыс. руб. по ОКЕИ

Наименование аудиторской организации/фамилия, имя, отчество (при наличии)

 г.
3

 г.
4

 г.
5

На 31 декабря 

БАЛАНС 1600 1154405

Прочие оборотные активы 1260 606

Итого по разделу II 1200 909767

Финансовые вложения (за 

исключением денежных эквивалентов) 1240 –

Денежные средства и денежные 

эквиваленты 1250 7025

Налог на добавленную стоимость по 

приобретенным ценностям 1220 28870

Дебиторская задолженность 1230 443943

Итого по разделу I 1100 244638

II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

1210 429323Запасы

Отложенные налоговые активы 1180 2778

Прочие внеоборотные активы 1190 –

Результаты исследований и разработок 1120 – –

Финансовые вложения 1170 –

– –

Поясне-

ния 
1 Наименование показателя 

2 Код
20 19

903773

720011

514639

504293

–

327225

712

6090

–

–

–

10346

–

–

346409

39575 5271

195780

–

–

183762

–

10346

–

–

–

241437 183762

–

398

17235

–

285609

Основные средства 1150

Доходные вложения в материальные 

ценности 1160

–

АКТИВ

1110

I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

Нематериальные активы

1720 18 20

На 31 декабря

Бухгалтерский баланс

Нематериальные поисковые активы 1130 – –

423

2020

на 31 декабря 20 19

Материальные поисковые активы 1140 –

На 31 декабря

ограниченной ответственностью/Частная собственность

Организация Общество с ограниченной ответственностью "ГРОСС" 28860230

2724193270

 г. Коды

0710001

19 3

384

Местонахождение (адрес)117342, г. Москва, ул. Бутлерова, д. 17 Б, помещение XI,

комната 60 Е

46.44.2Торговля оптовая чистящими средствами

Организационно-правовая форма/форма собственности Общества с 

12300 16

 НЕТ

индивидуального аудитора

Бухгалтерская отчетность подлежит обязательному аудиту  ДА х

Идентификационный номер налогоплательщика 

аудиторской организации/индивидуального аудитора ИНН

Основной государственный регистрационный номер 

аудиторской организации/индивидуального аудитора

ОГРН/

ОГРНИП
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Форма 0710001 с. 2

 г.
3

 г.
4

 г.
5

Руководитель

г.

Примечания

_______1._Указывается номер соответству ющего пояснения.

_______3._Указывается отчетная дата отчетного периода.

_______4._Указывается предыду щий год.

_______5._Указывается год, предшеству ющий предыду щему .

_______7._Здесь и в  дру гих формах отчетов  вычитаемый или отрицательный показатель показывается в  кру глых скобках.

На 31 декабря 

Прочие обязательства 1550 –

Доходы будущих периодов 1530 –

Оценочные обязательства 1540 –

V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

1510 352Заемные средства

Кредиторская задолженность 1520 107876

Прочие обязательства 1450 –

Итого по разделу IV 1400

Отложенные налоговые обязательства 1420 199

Оценочные обязательства 1430 –

Нераспределенная прибыль 

(непокрытый убыток) 1370
100379

IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

1410 945589Заемные средства

1320 (

Переоценка внеоборотных активов 1340 –

ПАССИВ

1310 10

III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ 
6

Уставный капитал (складочный 

капитал, уставный фонд, вклады 

товарищей)

Поясне-

ния 
1 Наименование показателя 

2 Код
20 19

514639

–

БАЛАНС

–

770867 40988

–

108228 56627

– –

–

423007

945788

( )–

Итого по разделу V

1700

1500

Собственные акции, выкупленные у 

акционеров

" 19 " марта

(подпись)

(

1154405 903773

)
7

–

–

50644

– –

––

Итого по разделу III 1300 100389

40988770867

1360 – – –

50634

76279

76269

Бенда В. А.
(расшифровка подписи)

Резервный капитал

–Добавочный капитал (без переоценки) 1350 –

10

20 18 20

_______6._Некоммерческая организация имену ет у казанный раздел "Целевое финансирование". Вместо показателей "Уставный капитал

(складочный капитал, у ставный фонд, вклады товарищей)", "Собственные акции, выку пленные у акционеров", "Добавочный капитал",

"Резервный капитал" и "Нераспределенная прибыль (непокрытый у быток)" некоммерческая организация включает показатели "Паевой фонд",

"Целевой капитал", "Целевые средства", "Фонд недвижимого и особо ценного движимого иму щества", "Резервный и иные целевые фонды" (в

зависимости от формы некоммерческой организации и источников  формирования иму щества).

– –

20 20

_______2._В соответствии с Положением по бу хгалтерскому у чету "Бу хгалтерская отчетность организации" ПБУ 4/99, у твержденным

Приказом Министерства финансов Российской Федерации от 6 июля 1999 г. № 43н (по заключению Министерства юстиции Российской

Федерации № 6417-ПК от 6 авгу ста 1999 г. у казанным Приказ в госу дарственной регистрации не ну ждается), показатели об отдельных

активах, обязательствах могу т приводиться общей су ммой с раскрытием в пояснениях к бу хгалтерскому балансу , если каждый из этих

показателей в отдельности несу щественен для оценки заинтересованными пользователями финансового положения организации или

финансовых резу льтатов  ее деятельности.

– )

17

10

– –

1782 381972

54845 41035

На 31 декабря На 31 декабря
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ПРИЛОЖЕНИЕ В 

Отчет о финансовых результатах ООО «ГРОСС» за 2018 год 
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Форма по ОКУД

Дата (число, месяц, год)

по ОКПО

Идентификационный номер налогоплательщика ИНН

Вид экономической по

деятельности ОКВЭД 2

по ОКОПФ/ОКФС

Единица измерения: тыс. руб. по ОКЕИ

2430 –

2450 – –

–

за 2018 г.

 г.
3

За 20 18

(в ред. Приказов Минфина России

от 06.04.2015 № 57н, от 06.03.2018 № 41н,

от 19.04.2019 № 61н)

Торговля оптовая чистящими средствами

Общества с 

Чистая прибыль (убыток) 25635 384122400

– –Прочее 2460

10526

– –отложенный налог на прибыль 2412

7797

в т.ч. 

текущий налог на прибыль 2411

( 63285 )

33432 48938Прибыль (убыток) до налогообложения 2300

( 126704Прочие расходы 2350 )

5941 )

143433 192370Прочие доходы 2340

2320 –

)( 20054 (

–Доходы от участия в других организациях 2310

Проценты к уплате 2330

–

Проценты к получению

– )

36757 -74206

( – ) (

( )2114653

312616 186958

275859 ) ( 261164 )

(

За 20 17  г.
4

Поясне-

ния 
1 Наименование показателя 

2 Код

( 7797 )

2200

Себестоимость продаж 2120

Валовая прибыль (убыток) 2100

384

2497963

2311005 )

–

Управленческие расходы

( 10526

Коды

0710002

19 3 2019

46.44.2

Выручка 
5

2110 2427269

Отчет о финансовых результатах

)

Коммерческие расходы 2210 (

2220

Прибыль (убыток) от продаж

Организационно-правовая форма/форма собственности

12300 16ограниченной ответственностью/Частная собственность

Организация Общество с ограниченной ответственностью "ГРОСС" 28860230

2724193270

Налог на прибыль 2410

Изменение отложенных налоговых обязательств

Изменение отложенных налоговых активов
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Форма 0710002 с. 2

 Справочно

Базовая прибыль (убыток) на акцию

Разводненная прибыль (убыток) на акцию

Руководитель

Примечания

_______1._Указывается номер соответству ющего пояснения.

_______3._Указывается отчетный период.

_______4._Указывается период предыду щего года, аналогичный отчетному  периоду .

_______5._Выру чка отражается за мину сом налога на добавленну ю стоимость, акцизов .

2900 – –

2910 – –

2510 –

Результат от переоценки внеоборотных 

активов, не включаемый в чистую прибыль 

(убыток) периода

Поясне-

ния 
1 Наименование показателя 

2 Код За 20 18  г.
3

Бенда В. А.

За 20 17

Совокупный финансовый результат периода 
6

2500

–

–

–

Результат от прочих операций, не 

включаемый в чистую прибыль (убыток) 

периода 2520

20 19

_______2._В соответствии с Положением по бу хгалтерскому  у чету  "Бу хгалтерская отчетность организации" ПБУ 4/99, у твержденным Приказом 

Министерства финансов Российской Федерации от 6 июля 1999 г. № 43н (по заключению Министерства юстиции Российской Федерации №

6417-ПК от 6 авгу ста 1999 г. у казанный Приказ в госу дарственной регистрации не ну ждается), показатели об отдельных доходах и расходах

могу т приводиться в отчете о финансовых резу льтатах общей су ммой с раскрытием в пояснениях к отчету о финансовых резу льтатах, если

каждый из этих показателей в отдельности несу щественен для оценки заинтересованными пользователями финансового положения

организации или финансовых резу льтатов  ее деятельности.

_______6._Совоку пный финансовый резу льтат периода определяется как су мма строк "Чистая прибыль (у быток)", "Резу льтат от переоценки

внеоборотных активов , не включаемый в чисту ю прибыль (у быток) периода" и "Резу льтат от прочих операций, не включаемый в чисту ю

прибыль (у быток) отчетного периода, Налог на прибыль от операций, резу льтат которых не включается в  чисту ю прибыль (у быток) периода". 

" 19 " марта  г.

(подпись) (расшифровка подписи)

25635 38412

 г.
4
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ПРИЛОЖЕНИЕ Г 

Отчет о финансовых результатах ООО «ГРОСС» за 2019 год 
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Форма по ОКУД

Дата (число, месяц, год)

по ОКПО

Идентификационный номер налогоплательщика ИНН

Вид экономической по

деятельности ОКВЭД 2

по ОКОПФ/ОКФС

Единица измерения: тыс. руб. по ОКЕИ

Изменение отложенных налоговых активов

( 199 )

28860230

2724193270

Налог на прибыль 2410

Изменение отложенных налоговых обязательств

Коммерческие расходы 2210 (

2220

Прибыль (убыток) от продаж

Выручка 
5

2110 2640265

Отчет о финансовых результатах

)

Организационно-правовая форма/форма собственности

12300 16ограниченной ответственностью/Частная собственность

Управленческие расходы

( 7797

Коды

0710002

19 3 2020

46.44.2

Организация

Валовая прибыль (убыток) 2100

384

2427269

2114653 )

–

Поясне-

ния 
1 Наименование показателя 

2 Код

( 9069 )

2200

Себестоимость продаж 2120 (

За 20 18  г.
4

( )2330519

309746 312616

285971 ) ( 275859 )

– )

23775 36757

( – ) (

–Доходы от участия в других организациях 2310

Проценты к уплате 2330

–

Проценты к получению 2320 –

)( 34589 ( 20054 )

170005 143433Прочие доходы 2340

Прибыль (убыток) до налогообложения 2300

( 128591Прочие расходы 2350 ( 126704 )

30600 33432

)

отложенный налог на прибыль 2412

9069

в т.ч. 

текущий налог на прибыль 2411

– –Прочее 2460

7797

– –

Чистая прибыль (убыток) 24110 256352400

(в ред. Приказов Минфина России

от 06.04.2015 № 57н, от 06.03.2018 № 41н,

от 19.04.2019 № 61н)

Торговля оптовая чистящими средствами

Общества с 

за 2019 г.

 г.
3

За 20 19

Общество с ограниченной ответственностью "ГРОСС"

2430 –

2450 2778 –
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Форма 0710002 с. 2

 Справочно

Базовая прибыль (убыток) на акцию

Разводненная прибыль (убыток) на акцию

Руководитель

Примечания

_______1._Указывается номер соответству ющего пояснения.

_______3._Указывается отчетный период.

_______4._Указывается период предыду щего года, аналогичный отчетному  периоду .

_______5._Выру чка отражается за мину сом налога на добавленну ю стоимость, акцизов .

– –

2900 – –

2910

2510 –

Результат от переоценки внеоборотных 

активов, не включаемый в чистую прибыль 

(убыток) периода

Поясне-

ния 
1 Наименование показателя 

2 Код За 20 19  г.
3

Бенда В. А.

За 20 18

Совокупный финансовый результат периода 
6

2500

–

–

–

Результат от прочих операций, не 

включаемый в чистую прибыль (убыток) 

периода 2520

20 20

_______2._В соответствии с Положением по бу хгалтерскому  у чету  "Бу хгалтерская отчетность организации" ПБУ 4/99, у твержденным Приказом 

Министерства финансов Российской Федерации от 6 июля 1999 г. № 43н (по заключению Министерства юстиции Российской Федерации №

6417-ПК от 6 авгу ста 1999 г. у казанный Приказ в госу дарственной регистрации не ну ждается), показатели об отдельных доходах и расходах

могу т приводиться в отчете о финансовых резу льтатах общей су ммой с раскрытием в пояснениях к отчету о финансовых резу льтатах, если

каждый из этих показателей в отдельности несу щественен для оценки заинтересованными пользователями финансового положения

организации или финансовых резу льтатов  ее деятельности.

_______6._Совоку пный финансовый резу льтат периода определяется как су мма строк "Чистая прибыль (у быток)", "Резу льтат от переоценки

внеоборотных активов , не включаемый в чисту ю прибыль (у быток) периода" и "Резу льтат от прочих операций, не включаемый в чисту ю

прибыль (у быток) отчетного периода, Налог на прибыль от операций, резу льтат которых не включается в  чисту ю прибыль (у быток) периода". 

" 19 " марта  г.

(подпись) (расшифровка подписи)

24110 25635

 г.
4
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ПРИЛОЖЕНИЕ Д 

Устав ООО «ГРОСС»  
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ПРИЛОЖЕНИЕ Е 

Организационная структура ООО «ГРОСС»  
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