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КОММЕРЧЕСКАЯ ОРГАНИЗАЦИЯ, ОБЩЕСТВО С ОГРАНИЧЕННОЙ ОТ-

ВЕТСТВЕННОСТЬЮ, РЫНОЧНАЯ СТОИМОСТЬ, ИНВЕСТИЦИОННАЯ 

СТОИМОСТЬ, ПОКАЗАТЕЛИ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ 

 

Цель написания бакалаврской работы – разработка предложений по со-

вершенствованию управления заемным капиталом ООО «Агентство Гарантия» 

В бакалаврской работе дана характеристика деятельности объекта иссле-

дования, исследована имущественное состояние рассматриваемого объекта 

   В первой главе работы рассмотренна основные понятия заемного капитала 

коммерческой организации, в частности их формы, виды, характеристика объ-

екта исследования, такие как финансовые ресурсы, анализ внеоборотных и обо-

ротных активов, коэффициентный анализ финансового состояния объекта 

оценки. 

Во второй главе работы рассмотрена краткая характеристика организацион-

но-правовой формы предприятия, раскрыты основные показатели деятельности 

организации, в частности: выручка, прибыль от продаж, прибыль до налогооб-

ложения, чистая прибыль, представлен анализ финансового состояния органи-

зации, вертикальный и горизонтальный анализ имущества предприятия и ис-

точников его формирования, анализ ликвидности, анализ финансовой устойчи-

вости предприятия, анализ деловой активности. 

         В третьей главе работы был проведен непосредственно анализ заемно-

го капитала коммерческой организации, был предложен лизинговый кредит и 

был произведен расчет его финансового эффекта. 
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ВВЕДЕНИЕ 

Актуальность темы исследования обоснована тем, что руководство пред-

приятия должно четко представлять, за счет каких источников ресурсов оно бу-

дет осуществлять свою деятельность и в какие сферы деятельности будет вкла-

дывать свой капитал. В настоящее время анализ формирования и использова-

ния заемного капитала в организациях является особо актуальным, так как ана-

литические службы организаций разрабатывают и применяют методы анализа 

для определения финансово-хозяйственного положения. 

 Анализ процесса формирования и использования заемного капитала рас-

крывает заинтересованным пользователям весь круг достоинств и проблем, су-

ществующих на предприятии. Это обосновано тем, что формирование и ис-

пользование заемного капитала оказывает существенное влияние на эффектив-

ность деятельности организации и является одним из ключевых аспектов при 

осуществлении долгосрочных затратных инвестиций.  

Анализ системы управления заемным капиталом даст пользователям ак-

туальную информацию о сумме заемного капитала организации, оптимально-

сти ее структуры, целесообразности использования.  

Таким образом, актуальность изучения управления заемного капиталом 

предприятия обоснована тем, что полученные в результате анализа данные по-

могут в принятии определенных управленческих решений, направленных на 

усовершенствование и рациональность структуры заемного капитала, миними-

зацию влияния отрицательных факторов, рост прибыли, эффективное и плодо-

творное управление заемного капиталом организации. 

Цель написания бакалаврской работы – разработка предложений по со-

вершенствованию управления заемным капиталом ООО «Агентство Гарантия» 

К задачам бакалаврской работы относится изучение теоретических аспек-

тов управления заемным капиталом коммерческой организации, проведение 

анализа финансового состояния ООО «Агентство Гарантия», проведение оцен-

ки формирования и использования заемного капитала ООО «Агентство Гаран-
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тия», разработка предложений по совершенствованию управления заемным ка-

питалом ООО Агентство Гарантия». 

Основу методологии исследований составляют методы анализа, синтеза 

обобщения, монографический метод, структурный коэффициентный, трендо-

вый анализ. Информационной базой отчета является учебная и научная литера-

тура, локальные нормативные акты, организационная документация, данные 

бухгалтерской (финансовой) отчетности ООО «Агентство Гарантия». 

В бакалаврской работе анализируется отчетный период 2016 - 2018 гг., а 

также прогнозный 2019 - 2024 гг. 
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1 ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ ОСНОВЫ УПРАВЛЕНИЯ ЗАЕМНЫМ  

КАПИТАЛОМ  

1.1 Понятие заемного капитала коммерческой организации 

Заемный капитал представляет собой средства лиц, предоставленных на 

долгосрочной основе как временный источник займов. Имеет конечный срок и 

подлежит безоговорочному возврату.  

Привлечение заемного капитала обосновывается сделанными расчетами в 

потребностях оборотных средств. Состав заемных средств формирует финансо-

вый кредит, коммерческий кредит, задолженность предприятия, задолженность 

по эмиссии долговых ценных бумагах. Привлеченный средства есть фактор 

успешного ведения деятельности предприятием, способствующее преодолению 

дефицита финансовых ресурсов, которое свидетельствует о доверии кредито-

ров. Одной из главных характеристик эффективности управленческих решений 

является эффективность использования заемных средств.1 

Особенности заемного капитала: 

- широкие возможности привлечения. Возможность привлечения нахо-

дится в прямой зависимости с кредитным рейтингом предприятия, наличием 

залога, гарантиями поручителем. 

- обеспечение роста финансового потенциала предприятия при расшире-

нии его активов и роста темпов хозяйственной деятельности. 

- сниженная стоимость за счет эффекта «налогового щита»  

- генерация прироста финансовой рентабельности 

Недостатки заемного капитала: 

- его использование генерирует риск снижения финансовой устойчивости 

и потери платежеспособности. Их уровень прямо пропорционален росту удель-

ного веса заемного капитала. 

                                                 
1 Бланк И.А. Управление формированием капитала.  К.: «Ника-Центр», 2014., С. 506 
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-активы генерируют меньшую норму прибыли, снижающуюся на сумму 

выплачиваемого ссудного процента. 

- зависимость стоимости заемного капитала от колебаний конъюктуры 

финансового рынка. Частым случаем снижения средней ставки является его не-

выгодность ввиду наличия более дешевых альтернативных источников. 

 - сложно процедуры привлечения. Это связано с тем, что предоставление 

кредита зависит от решения других хозяйствующих субъектов. В некоторых 

случаях требуются соответствующие гарантии или залог. 

- предприятие, использующее заемный капитал имеет больше шансов на 

эффективное развитие и увеличения рентабельности, но не смотря на это велик 

риск банкротства. 

- минимизация затрат по формированию капитала из различных источни-

ков. Минимизация достигается за счет управления стоимостью капитала. 

- высокоэффективное использование капитала в процессе хозяйственной 

деятельности путем максимизации рентабельности собственного капитала при 

разумном уровне риска.  

В классификации заемных средств выделяют следующие формы: 

- денежные средства в иностранной валюте 

- денежные средства в национальной валюте 

- товарная форма 

- форма предоставления к использованию на арендной основе 

- иные формы 

К основным кредиторам предприятия относят: 

- коммерческие банки 

- поставщики и покупатели продукции 

- фондовый рынок 

Заемные средства всегда должны обеспечиваться активами предприятия. 

Согласно степени обеспеченности выделяют следующие формы: 
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- бланковый кредит, необеспеченный кредит. Данный вид кредита предо-

ставляется такому предприятию, которое имеет репутацию благонадежного за-

емщика. 

- обеспеченный кредит. В данном случае подразумевается поручитель-

ство как обязательство третьей стороны возмещения задолженности перед кре-

дитором. 

Заемный капитал может быть краткосрочным (с периодом до 1 года), ли-

бо долгосрочным (с периодом более 1 года). 

1.2 Методы управления заемным капиталом  

Под заемным капиталом понимают часть стоимости имущества, которое 

организация приобрела в счет обязательства по возврату поставщику эквива-

лента стоимости приобретенного имущества. Такое имущество зачастую состо-

ит, либо из краткосрочных, либо из долгосрочных заемных средств. 

Долгосрочными заемными средствами называют кредиты, а также займы, 

полученные организацией на срок около года со сроком погашения менее года. 

Сюда относят: задолженность по налоговому кредиту, задолженность по 

эмитированным облигациям, задолженность по финансовой помощи, кредиты 

банков и прочие средства. Стоит отметить, что привлеченные на долгосрочной 

основе, данные средства используются на приобретение имущества для 

длительного использования.2 

Краткосрочные заемные средства — это обязательства со сроком 

погашения менее года. Среди данного вида средств выделяют текущую 

кредиторскую задолженность. К ней можно отнести: задолженность персоналу 

по оплате труда, задолженность по бюджету и внебюджетным фондам по 

обязательным платежам, авансы полученные, предварительная оплата заказов и 

продукции, задолженность поставщикам, а также прочие виды задолженностей. 

Источниками формирования оборотных активов выступают краткосрочные 

кредиты и займы. 
                                                 

2 Григорьева Т.И. Финансовый анализ для менеджеров: оценка, прогноз: учебник для магистров. — С. 462 
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Рисунок 1 - Формы финансовых обязательств предприятия 

 

Распространенной практикой является привлечение заемных средств. 

Данная практика имеет двоякую форму. На первый взгляд, данный способ 

является фактором успешного функционирования организации, происходит 

более быстрое преодоление дефицита финансовых ресурсов, которое может 

свидетельствовать о доверии кредиторов и обеспечению повышения 

рентабельности собственных средств.  

Однако обратной стороной данной практики является использование 

агрессивной политики при привлечении заемных средств, в частности при 

условии высокой ставки по кредиту. Использование механизма кредита ставит 

предприятие в более выйгрышное положение, чем способ самофинансирования.  

Использование механизма кредита может повысить показатели ее 

рентабельности.  

Основополагающим элементом проведения анализа является раскрытие 

сущности и содержания собственного капитала. Необходима полная и 
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достоверная информация о финансовом положении рассматриваемого объекта,   

а также о реальном положении дел, эффективности использования капитала.  

У заемного капитала присутствуют следующие особенности: 

1. Широкие возможности привлечения заемных средств, при наличии 

залога, а также гарантии поручителя. 

2. Рост финансовых показателей посредством существенного расширения 

его активов и роста объемов его хозяйственной деятельности.  

3. Использование «налогового щита» - изъятия затрат по его 

обслуживанию из налогооблагаемой базы при уплате налога на прибыль. 

4. Генерация прироста финансовой рентабельности. 

Использование заемного капитала сопровождается недостатками: 

1. Используемый капитал создает опасные риски в деятельности 

предприятия, в частности риск снижения финансовой устойчивости, а также 

потерю платежеспособности. Уровень рисков находится в прямой зависимости 

с удельным весом использования капитала. 

2. Сформированные активы генерируют меньшую норму прибыли, 

снижающуюся на сумму выплат ссудного процента. Данная норма прибыли 

снижается на суммы выплаченного ссудного процента. 

3. Влияние коньюктуры рынка на стоимость заемного капитала. В 

некоторых случаях снижение ставки по кредиту становится невыгодным 

организации из за того, что имеются более дешевых альтернативных 

финансовых источников.  

4. Привлечение кредита требует залога, либо гарантий со стороны 

организации.  

По итогу если предприятие использует заемный капитал, то его 

финансовый потенциал находится на высоком уровне. Это связано с тем, что 

происходит формирование дополнительного объема активов. Однако с другой 

стороны, велик риск неплатежа и присутствует опасность банкротства. Если 

посмотреть на организацию, находящуюся на самофинансировании, то можно 
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увидеть совершенно противоположную картину. Она имеет высокую 

финансовую устойчивость, но ограничена в удовлетворении своих 

возможностей. Поэтому используя заемный капитал, организация имеет 

возможность расширить объем своей деятельности. 

В финансовом менеджменте самой главной задачей является 

эффективное управление привлечением и использованием заемных средств. 

Такой подход направлен на обеспечение достижения высоких результатов в 

управлении хозяйственной деятельностью организации.3 

Финансовая стратегия организации заключается в привлечении заемных 

средств, а также в создании необходимых условий для привлечения заемного 

капитала из источников исходя из своих потребностей. Данный процесс 

включает несколько этапов: 

1. На данном этапе происходит анализ динамики заемных средств в 

прошлом периоде. Это необходимо для того, чтобы определить величину 

заемных средств, а также происходит оценка эффективности использования. 

Данный пункт содержит следующие стадии: 

- Изучение общего объема привлечения заемных средств 

- Определение основных форм привлечения заемных средств. 

- Определение соотношения объемов используемых предприятием 

заемных средств согласно периоду их привлечения. 

- Изучение состава кредиторов предприятия, а также условия 

предоставления им коммерческого кредитов. Данные условия проходят анализ 

на соответствие конъюктуре рынка. 

- Посредством показателей оборачиваемости и рентабельности заемного 

капитала происходит анализ эффективности использования заемных средств. 

Полученные результаты являются основой оценки целесообразности 

использования заемного капитала. 

                                                 
3 Жуковская C.Л., Оборин М.С. Основные подходы к анализу источников финансирования деятельности предприятия // Фундаментальные 

исследования. 2017. №6-5. С. 969 
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2. Второй этап подразумевает определение цели, для которых происходит 

привлечение заемных средств. Данные средства привлекаются на целевой 

основе. К основным целям привлечения относят: 

- необходимость в постоянном пополнении объемов части активов. 

-  создание переменной части оборотных активов 

- создание инвестиционных ресурсов 

- обеспечение нужд своих работников 

3. На третьем этапе происходит определение пределов объема 

привлечения заемного капитала. Верхняя граница данного предела 

ограничивается предельным эффектом финансового левериджа, а также 

обеспечением достаточной финансовой устойчивости. Первый показатель 

требует расчета коэффициент финансового левериджа. С учетом полученного 

значения и суммы собственного капитала определяется необходимый объем 

заемных средств. 

Что касается обеспечения достаточной финансовой устойчивости, то в 

данном плане необходима оценка не только позиций предприятия, но также 

особое внимание стоит уделить позициям кредиторов. Это в дальнейшем может 

обеспечить снижение стоимости привлечения заемного капитала. 

4. Четвертый этап характеризуется оценочными показателями 

привлечения заемного капитала. Такая оценка необходима для выбора 

альтернативных источников заемных средств. 

5.  На пятом этапе идет соотношение привлеченных объемов 

краткосрочных и долгосрочных заемных средств. Это необходимо для 

принятия дальнейших решений касательно финансовой политики. 

На долгосрочный период привлечение средств происходит с целью 

расширения объемов собственного капитала и формирования собственного 

инвестиционного потенциала. В противных случаях привлечение средств 

происходит на краткосрочной основе. 
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В плане привлечения заемного капитала немаловажным моментом 

выступает установление сроков привлечение капитала, так как при данной 

операции происходит определение полного и среднего сроков использования 

заемных средств. 

Под полным сроком использования понимают период с начала их 

поступления до окончания погашения всей суммы долга. В данном месте 

выделяют три периода:  

- срок полезного использования. Это время непосредственного 

использования средств в деятельности. 

- льготный период. Момент времени с окончания срока полезного 

использования до начала погашения задолженности. 

- срок погашения. Период выплаты основной суммы задолженности. 

Используется в том случае, если выплата основного долга и процентов 

происходит не одномоментно, а по предусмотренному графику. 

Расчет полезного срока использования происходит исходя из целей 

использования перечисленных элементов, а также в соответствии со 

сложившейся ситуации на финансовом рынке. 

Средний срок использования заемных средств представляет собой 

усредненный расчетный период, в течении которого заемные средства 

находятся в использовании. Формула (1): 

 

                                                                                    (1) 

 

где     СС3 — средний срок использования заемных средств; 

СП3 — срок полезного использования заемных средств; 

ЛП — льготный (грационный) период; 

ПП — срок погашения. 

22
ППЛПСПзССз ++=
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          6. На данном этапе происходит определение формы привлеченных 

средств. Выбор формы зависит от вида хозяйственной деятельности. 

7. На данном этапе определяется состав кредиторов через формы привле-

чения заемных средств. К основным кредиторам относят поставщиков, коммер-

ческий банк. 

8. На данном уровне происходит создание благоприятных условий при-

влечения кредита. К условиям относят: процентную ставку, условия выплаты 

суммы долга, условия выплаты суммы процента. 

Срок предоставления кредита является оптимальным в том случае, если 

полностью реализуется цель его привлечения.  

Ставка по кредиту имеет три основных параметра: форма, вид, размер. 

По формам различают процентную и учетную ставки. В том случае, если 

размер этих ставок одинаков, то предпочтение должно отдаваться процентной 

ставке, в связи с меньшими расходами на обслуживание долга. 

По видам различают фиксированную и плавающую ставку по кредиту. 

Под процентным периодом понимают время, за которое ставка процента оста-

валась неизменной. При инфляции предпочтительнее оказывается фиксирован-

ная ставка. 

Определяющим условием при оценки стоимости является размер ставки 

процента по кредиту. Что касается товарного кредита, то он принимается в раз-

мере ценовой скидки продавца при осуществлении немедленного расчета за то-

вар, выраженного в годовом исчислении. 

Выплата кредита может осуществляться несколькими видами: выплата 

всей суммы, выплата частями, погашение кредита. 

К прочим условиям получения кредита относят его страхование, различие 

уровня размера кредита по отношению к сумме залога. 

9. На данном этапе происходит обеспечение эффективного использования 

кредита. Критерием может выступать показатели оборачиваемости и 

рентабельности.  
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10. На последнем этапе осуществляется обеспечение расчетов по 

полученным кредитам. Для этого заранее резервируется возвратный фонд. 

Платежи контролируются по платежному календарю. 

По итогу можно отметить, что управление заемным капиталом является 

трудоемким  и ответственным процессом, требующим особого подхода к его 

ведению, так как необходимо обеспечить эффективность использования 

кредита, а также своевременные расчеты по нему. 

1.3 Показатели эффективности использования заемного капитала 
Под способами накопления, трансформации информации различают 

анализ эффективности использования собственного и заемного капитала. К 

целям повышения эффективности относят: 

- оценку текущего и перспективного финансового состояния организации. 

- обоснование возможных и приемлемых темпов развития организации со 

стороны использования заемного и собственного капитала. 

-  выявление доступных источников средств а также оценка 

рациональных способов их мобилизации. 

- прогнозирование текущего положения на рынке капитала. 

Для анализа эффективности использования капитала применяются 

различные модели, которые структурируют и идентифицируют связи между 

показателями. Наиболее приемлемыми для анализа являются дескриптивные 

модели.   

Данный вид моделей является основным как для проведения анализа 

капитала, так и для оценки финансового положения организации. Сюда 

относят: построение системы отчетных балансов, представление бухгалтерской 

отчетности в различных формах, структурный и динамический анализ 

отчетности, коэффициентный и факторный анализ, аналитические записки к 

отчетностям. 

Вышеприведенные модели основаны на данных бухгалтерской 

отчетности. 
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Касаемо структурного анализа можно отметить, что он представляет 

собой совокупность методов исследования структуры. Данный способ основан 

на представлении бухгалтерской отчетности в виде относительных величин, 

которые характеризуют структуру, иными словами происходит расчет 

удельного веса показателей в итогах данных. 

В свою очередь динамический анализ помогает выявить тенденции 

изменения отдельных статей собственного и заемного капиталов и их групп. 

Коэффициентный анализ является основополагающим методом анализа 

эффективности использования капитала организации. Данные коэффициенты 

относятся к следующим группам: 

- коэффициенты оценки движения капитала предприятия. Сюда относят 

коэффициент поступления, выбытия, использования.  

       Коэффициент поступления всего капитала показывает, какую часть 

средств от имеющихся на конец отчетного периода составляют новые 

источники финансирования, формула (2): 

 

                                                                                                                       (2) 
 

   Коэффициент поступления заемного капитала показывает, какую часть 

заемного капитала от имеющегося на конец отчетного периода составляют 

вновь поступившие долгосрочные и краткосрочные заемные средства, формула 

(3): 

 

                                                                                                          (3) 
  

    Коэффициент выбытия заемного капитала показывает, какая его часть 

выбыла в течение отчетного периода посредством возвращения кредитов и 

займов и погашения кредиторской задолженности, формула (4): 

Акг
АпостК )А( =

пер.ЗКкон
ЗКпостКпостЗК =
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                                                                                                            (4)   

                
- коэффициенты деловой активности. Данный тип коэффициентов 

позволяет произвести анализ степени эффективности использования капитала. 

Такими коэффициентами являются  оборачиваемость собственного капитала; 

оборачиваемость инвестированного капитала; оборачиваемость кредиторской и 

дебиторской задолженности; оборачиваемость заемного капитала. 

 Оборачиваемость собственных средств характеризует скорость 

оборачиваемости собственных средств, отражает активность собственных 

средств, формула (5): 

 

                                                                                        (5)           

 

   В том случае, если показатель составляет большое значение, то это 

говорит о превышении вложенного капитала и возникновении необходимости 

увеличения  кредитных ресурсов. Малое значение свидетельствует о 

бездействии части собственных средств.  

   Оборачиваемость инвестиционного капитала (ИК) определяется как 

частное от деления объема реализации на стоимость собственного капитала и 

долгосрочных обязательств, формула (6): 

 

                                                                                        (6) 

 

где ДО-долгосрочные обязательства. 

пер.ЗКнач
ЗКвыбКвыбЗК =

СС
ВРКоборСС =

ДОСК
ОбъемКоборИК +

=
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Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности - 

финансовый показатель, рассчитываемый как отношение оборота компании к 

среднегодовой 

величине дебиторской задолженности, формула (7): 

 

                                                                                 (7)                 

 

 Вышеприведенный коэффициент отражает степень эффективности 

компании по организации работы по сбору оплаты на свою продукцию. 

Снижение показателя говорит об увеличении числа неплатежеспособных 

клиентов. Чем ниже оборачиваемость, тем выше потребности компании в 

оборотном капитале. 

Коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности 

рассчитывается как частное от деления себестоимости реализованной 

продукции на среднегодовую стоимость кредиторской задолженности. Он 

показывает, сколько компании требуется сделать оборотов инвестиционного 

капитала для оплаты выставленных ей счетов, формула (8): 

 

                                                                                                    (8) 
 

- коэффициенты структуры капитала; 

 Данный тип коэффициентов отражает степень защищенности интересов 

кредиторов и инвесторов. Отражается способность погашать долгосрочную 

задолженность.  

Коэффициент соотношения заемного и собственного капитала 

характеризует степень зависимости организации от внешних займов (кредитов),  

 

ДЗ
продаж ОбъемКоборДЗ =

КЗ
СебКоборкз =
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формула (9): 

 

                                                                                                    (9) 

 

Данный коэффициент показывает, сколько заемных средств приходится 

на 1 руб. собственных. Чем выше этот коэффициент, тем больше займов у 

компании и тем рискованнее ситуация, которая может привести в конечном 

итоге к банкротству. Высокий уровень коэффициента отражает также 

потенциальную опасность возникновения в организации дефицита денежных 

средств. 

Значение данного показателя зависит от многих факторов, таких как 

средний уровень этого коэффициента в других отраслях; доступ компании к 

дополнительным долговым источникам финансирования; стабильность 

хозяйственной деятельности компании. 

Коэффициент соотношения заемного и собственного капитала не должен 

превышать единицы.  

Высокий коэффициент может приводить к затруднениям в получении 

дополнительных заемных средств по среднерыночной ставки. Данный 

коэффициент является основополагающим при выборе источника 

финансирования.  

Одним из показателей, применяемых для оценки эффективности 

использования заемного капитала, является эффект финансового рычага (ЭФР), 

в %, формула (10): 

 

                                       (10)             

 

где  ЭР - экономическая рентабельность совокупного капитала до уплаты 

налогов (отношение суммы прибыли к среднегодовой сумме всего капитала); 

СК
ЗККсоотн =
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СРСП - средняя расчетная ставка процента (определяется как отношение 

фактических финансовых издержек по всем полученным кредитам за 

расчетный период (сумма уплаченных процентов) к общей сумме заемных 

средств, привлеченных предприятием в расчетном периоде); 

ЗС — заемные средства; 

СС — собственные средства; 

ННП — налог на прибыль. 

Эффект данного показателя отражает процентное значение увеличения 

рентабельности собственного капитала посредством привлечения заемных 

средств. 

На уровень эффекта финансового рычага оказывают влияние дифферен-

циал  и плечо финансового рычага. Однако между ними существует как проти-

воречие, так и связь. При наращивании заемных средств происходит утяжеле-

ние коэффициента налогообложения, что ведет к сокращению дифференциала. 

Сокращение дифференциала компенсируется повышением значения финансо-

вого рычага.  

Критерии значения финансового рычага: в промежутке от 1 до 1,3 уро-

вень финансового риска низок, в промежутке от 1,3 до 1,7 уровень финансового 

рычага средний, от 1,7 уровень финансового рычага высокий.   

В заключении стоит отметить, что анализ эффективности использования 

заемного капитала является способом обработки финансовой отчетности для 

оценки текущего финансового состояния, а также определения темпа развития 

предприятия. Использование анализа позволяет выявить взаимосвязи различ-

ных показателей для определения слабых и сильных сторон развития организа-

ции. 
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2 ОРГАНИЗАЦИОННО-ЭКОНОМИЧЕСКАЯ ХАРАКТЕРИСТИКА  

ООО «Агентство Гарантия» 

2.1 Краткая характеристика ООО «Агентство Гарантия»   

Агентство «Гарантия» является обществом с ограниченной ответственно-

стью, то есть организацией, созданной по соглашению юридическими лицами и 

гражданами путем объединения их вкладов с целью осуществления хозяй-

ственной деятельности. Для общества с ограниченной ответственностью обяза-

тельного личного участия членов в делах не требуется. Стоит отметить, что 

участники общества с ограниченной ответственностью не отвечают по его обя-

зательствам и несут риск убытков, связанных с деятельностью ООО в пределах 

стоимости внесенных ими вкладов. Число участников ООО не должно быть бо-

лее 50. 

Устав ООО «Гарантия» является сводом правил, регулирующих органи-

зацию и порядок деятельности.  

К основным положениям устава относятся: 

1) Общие положения 

2) Ответственность общества 

3) Уставный капитал общества 

4) Вклады в имущество общества 

5) Распределение прибыли между участниками общества 

6) Ведение списка участников общества 

7) Публичная отчетность общества   
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8) Хранение документов общества 

ООО «Агентство Гарантия» занимается:  

1) оценкой недвижимого имущества. 

Это процесс определения стоимости объекта или отдельных прав в отно-

шении оцениваемого объекта недвижимости.  

Необходимо отметить тот аспект, что оценка стоимости недвижимости 

 

 

включает: определение стоимости права собственности или иных прав, напри-

мер, права аренды, права пользования и т. д. в отношении различных объектов 

недвижимости. 

В оценочной практике существуют различные виды стоимости. Стои-

мость недвижимости подразделяется на следующие виды: 

-рыночная стоимость; 

-инвестиционная стоимость; 

-ликвидационная стоимость; 

-кадастровая стоимость. 

При определении рыночной стоимости объекта оценки определяется 

наиболее вероятная цена, по которой объект оценки может быть отчужден на 

дату оценки на открытом рынке в условиях конкуренции, когда стороны сделки 

действуют разумно, располагая всей необходимой информацией, а на величине 

цены сделки не отражаются какие-либо чрезвычайные обстоятельства. 

Инвестиционная стоимость — это стоимость объекта оценки для кон-

кретного лица или группы лиц при установленных данным лицом (лицами) ин-

вестиционных целях использования объекта оценки. 

При определении инвестиционной стоимости в отличие от определения 

рыночной стоимости учёт возможности отчуждения по инвестиционной стои-

мости на открытом рынке не обязателен. Инвестиционная стоимость может ис-

пользоваться для измерения эффективности инвестиций. 
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При определении инвестиционной стоимости объекта оценки определяет-

ся стоимость для конкретного лица или группы лиц при установленных данным 

лицом (лицами) инвестиционных целях использования объекта оценки — инве-

стиционной недвижимости для получения дохода в виде арендной платы и 

прироста стоимости. При определении инвестиционной стоимости, в отличие 

от определения рыночной стоимости, учёт возможности отчуждения по инве-

стиционной стоимости на открытом рынке не обязателен. 

При определении ликвидационной стоимости объекта оценки определя-

ется расчетная величина, отражающая наиболее вероятную цену, по которой 

данный объект оценки может быть отчужден за срок экспозиции объекта оцен-

ки, меньший типичного срока экспозиции для рыночных условий, в условиях, 

когда продавец вынужден совершить сделку по отчуждению имущества. При 

определении ликвидационной стоимости, в отличие от определения рыночной 

стоимости, учитывается влияние чрезвычайных обстоятельств, вынуждающих 

продавца продавать объект оценки на условиях, не соответствующих рыноч-

ным. 

При определении кадастровой стоимости объекта оценки определяется 

методами массовой оценки рыночная стоимость, установленная и утверждён-

ная в соответствии с законодательством, регулирующим проведение кадастро-

вой оценки. Кадастровая стоимость определяется оценщиком, в частности, для 

целей налогообложения. 

2) оценкой собственности. 

Оценка собственности — определение стоимости имущества в соответ-

ствии с поставленной целью, процедурой оценки, с учётом всех влияющих фак-

торов на оцениваемый объект. 

Под собственностью подразумевают обладающие полезностью объекты 

владения или использования физических или юридических лиц, то есть сово-

купность прав собственности конкретного юридического или физического ли-

ца.  
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Оценка собственности предприятия является процедурой по установле-

нию рыночной стоимости, созданию классификации имеющихся активов, пер-

спектив использования и выявлению наиболее эффективной эксплуатации объ-

екта – результат напрямую зависит от цели.   

Оценка собственности предприятия не только в России, но и в других 

развитых странах мира является одним из механизмов грамотного и рациональ-

ного управления собственностью юридического лица.  

3) оформление земельных участков. 

Оформление земельного участка - это процесс, включающий в себя целый 

комплекс кадастровых работ направленных на привидение документов по зе-

мельному участку в соответствие с действующим законодательством РФ и 

дальнейшему формированию пакета документов в Регистрационную палату го-

рода в целях получения Свидетельства о праве собственности на землю. 

Закон предусматривает несколько способов приобретения права соб-

ственности на земельный участок, в зависимости от того, каким образом вы 

приобретаете землю: 

-в порядке наследования, дарения, по договорам купли-продажи, мены; 

-путем приватизации земельного участка, находящегося в собственности 

государства или муниципального образования (например, при оформлении в 

собственность земли под домом); 

-путем передачи земельного участка в качестве уставного капитала ново-

му юридическому лицу. 

Порядок оформления земельных участков в собственность напрямую за-

висит от способа приобретения земли в собственность.  

4) ведение дел в судах (представительство в суде). 

Представительство в суде (представление интересов в суде) — это про-

цессуальная деятельность, которая осуществляется от имени и в интересах лиц, 

участвующих в деле: сторон, третьих лиц, заявителей и иных заинтересованных 



27 

 

лиц, прокурора, государственных органов, органов местного самоуправления и 

иных органов. 

Граждане вправе вести свои дела в суде лично или через представителей. 

Личное участие в деле гражданина не лишает его права иметь по этому делу 

представителя. 

От имени организации вести дела в суде могут их исполнительные орга-

ны (генеральный директор, председатель правления, и т.д.) в пределах своих 

полномочий либо представители. 

Представителями граждан и организаций в суде могут быть дееспособные 

лица, имеющие надлежащим образом оформленные полномочия на ведение де-

ла, за исключением следующих лиц (за исключением случаев участия их в про-

цессе в качестве представителей соответствующих органов или законных пред-

ставителей). Полномочия представителя должны быть выражены в доверенно-

сти, выданной и оформленной в соответствии с законом. 

Ведение дел в суде через представителя не лишает гражданина возмож-

ности участвовать в суде лично. В редких случаях такое участие обязательно, 

однако, чаще всего ведение дела через представителя позволяет не только до-

биться хорошего результата, но сэкономить свое время и нервы. 

Представительство в суде состоит из: 

-Ознакомления с обстоятельствами дела и имеющимися в деле докумен-

тами; 

-Выработкой позиции и стратегии ведения судебного дела; 

-Составления процессуальных документов (искового заявления, отзыва, 

жалоб, ходатайств и пр.); 

-Участия в судебных заседаниях (дача необходимых пояснений, заявле-

ние ходатайств, и т.п.); 

-Обжалования определений суда, решения суда; 

-Участия в исполнительном производстве. 

5) Автоэкспертиза. 
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Это специальный процесс, в ходе которого определяется стоимость нане-

сенного ущерба машине, которая пострадала в результате дорожно-

транспортного происшествия или по другим причинам. 

Автоэкспертизу целесообразно проводить в случае: 

-Необходимости оценки ущерба после ДТП. Автоэкспертизу чаще всего 

назначает страховщик или потерпевшая сторона, но заказчиком может быть и 

виновник ДТП – если он не согласен с суммой ущерба. 

-Одной из мер по сбору доказательств при расследовании уголовного де-

ла (например, когда в ДТП пострадали люди или машине был нанесен ущерб 

злоумышленником). В этом случае оценивается как ущерб, так и возможное 

происхождение повреждений на автомобиле. 

-Покупки подержанного автомобиля, чтобы выявить все скрытые дефек-

ты машины. 

-Оценки автомобиля, когда он выступает в качестве залога при выдаче 

кредита, разводе и других случаях, требующих точной оценки имущества. 

2.2 Основные показатели деятельности ООО «Агентство Гарантия» 

К основным показателям деятельности коммерческой организации отно-

сится выручка, прибыль от продаж, прибыль до налогообложения, чистая при-

быль, а также показатели, составляющие их.  

Оценка показателей деятельности ООО «Агентство Гарантия» основыва-

ется на данных таких документов, как бухгалтерский баланс, а также отчет о 

финансовых результатах за период с 2016 по 2018 г. 

Результаты деятельности предприятия представлены в таблице 1. 

 

Таблица 1 — основные показатели деятельности ООО «Агентство Гарантия» 

Показатель 2016 г. 2017 г. 2018 г. Абсолютное  измене-
ние, руб. 

Относительное изме-
нение, % 

2017-2016 2018-2017 2017-2016 2018-2017 

1 2 3 4 5 6 7 8 
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Выручка 635000 1745000 2960000 1110000 1215000 174,8 69,2 

Себестоимость 
продаж 

332000 732000 1987000 400000 1255000 120,5 171,4 

Прибыль от продаж 303000 1013000 973000 710000 -40000 234,2 -3,94 

Проценты к полу-
чению 

20000  20000   20000  0 0 0 0 

Проценты к уплате 10000  10000   10000  0 0 0 0 
 

 

Продолжение таблицы 1 

1 2 3 4 5 6 7 8 

Прочие доходы 28000  30000 35000  2000 5000 7,14 16,7 

Прочие расходы 84000  64000 0 -20000 -64000 -23,8 -100 

Прибыль до нало-
гообложения 

161000  889000 908000 728000 19000 452,2 2,14 

Текущий налог на 
прибыль 

19000  52000 96000 33000 44000 173,7 84,6 

Изменение теку-
щих налоговых 

обязательств 

 4000  6000 5000 2000 -1000 50 -16,7 

Изменение отло-
женных налоговых 

активов 

 3000  5000 2000 2000 -3000 66,7 -60 

Чистая прибыль 135000  826000 805000 691000 -21000 511,8 -2,54 
 

На основании представленной таблицы можно сделать следующие выво-

ды. За рассматриваемый период показатель выручки вырос с 635 000 до 2 960 

000 руб. Увеличение данного показателя обеспечено ростом таких показателей, 

как себестоимость продаж и прибыль от продаж. Первый показатель на рас-

сматриваемом временном промежутке показал положительную динамику уве-

личившись с 332 000 до 1 987 000 руб. Второй показатель продемонстрировал 

рост на 710 000 руб., а затем снижение на 40 000 руб. 
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Показатель прибыли до налогообложения за рассматриваемый период 

вырос с 161 000 до 908 000 руб. или на 452, 2 и 2,14 соответственно за прошед-

шие 2016 и 2017 годы. Также увеличился и показатель текущий налог на при-

быль с 19 000 за 2016 г. до 96 000 за 2018 г. 

Итоговый показатель чистой прибыль за рассматриваемый промежуток  

вырос со 135 000 до 805 000 руб. 

 

Рисунок 1 — динамика выручки в ООО «Агентство Гарантия» за 2016 — 

2018 гг. 
 

Далее проведем подробный структурный анализ влияние факторов на та-

кие показатели как выручка, прибыль от продаж, прибыль до налогообложения. 

Результаты оформим в виде таблицы 2 и рисунка 2. 

 

Таблица 2 — Анализ состава показателя выручки в ООО «Агентство Гарантия» 

за 2016 — 2018 г. 

Фактор Абсолютное отклонение, руб. Долевое соотношение, % 

2017-2016 2018-2017 2017-2016 2018-2017 

0

500000

1000000

1500000

2000000

2500000

2016 г. 2017 г. 2018 г.

Себестоимость продаж Прибль от продаж
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Выручка 1110000 1215000 100 100 

Себестоимость продаж 400000 1255000 36,04 103,29 

Прибыль от продаж 710000 -40000 63,96 -3,29 

 

 

Рисунок 2 — динамика абсолютного изменения значений факторов, вли-

яющих на показатель выручки за 2016 — 2018 гг. 

 

На основании таблицы и диаграммы можно сделать следующие выводы. 

Наибольшее влияние на показатель выручки оказывает показатель себестоимо-

сти продаж. По состоянию на 2017 г. прирост составил 36,04 %, а по состоянию 

на 2018 г. прирост составил 103,29 %. 

 

Таблица 3 - Анализ состава показателя прибыль от продаж в ООО «Агентство 

Гарантия» за 2016 — 2018 г. 
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Фактор Абсолютное отклонение, руб. Долевое соотношение, % 

2017-2016 2018-2017 2017-2016 2018-2017 

Прибыль от продаж 710000 -40000 100 100 

Проценты к получению 0 0 0 0 

 

Продолжение таблицы 3 

1 2 3 4 5 

Проценты к уплате 0 0 0 0 

Прочие доходы 2000 5000 0,28 -12,5 

Прочие расходы -20000 -64000 -2,82 160 

Прибыль до налогообложе-
ния 

710000 -40000 22,68 -2222,5 

 

 

-200000

-100000

0

100000

200000

300000

400000

500000

600000

700000

800000

2017-2016 2018-2017

Прибыль от продаж Проценты к получению Проценты к уплате

Прочие доходы Прочие расходы Прибыль до налогообложения
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Рисунок 3 - динамика абсолютного изменения значений факторов, влия-

ющих на показатель прибыли от продаж за 2016 — 2018 гг. 

 

На основании таблицы 3 и диаграммы 3 можно сделать следующие выво-

ды. Наибольшее влияние на показатель выручки оказывает показатель прочие 

расходы. Не смотря на отрицательную динамику данного показателя на 2017 г., 

на 2018 г. значение данного показателя стало положительным (темп прироста 

составил 160 %). Наибольшее отрицательное влияние оказал фактор прибыль 

до налогообложения — к 2018 году темп ее сокращения сильно вырос. 

 

Таблица 4 - Анализ состава показателя прибыль до налогообложения в ООО 

«Агентство Гарантия» за 2016 — 2018 г. 

Фактор Абсолютное отклонение, руб. Долевое соотношение, % 

2017-2016 2018-2017 2017-2016 2018-2017 

Прибыль до налогообложения 728000 19000 100 100 

Текущий налог на прибыль 33000 44000 4,53 231,58 

Изменение текущих налоговых 
обязательств 

2000 -1000 0,27 -5,26 

Изменение отложенных налоговых 
активов 

2000 -3000 0,27 -15,79 

Чистая прибыль 691000 -21000 94,92 -110,53 

Прибыль до налогообложения 728000 19000 100 100 
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Рисунок 4 - динамика абсолютного изменения значений факторов, влияющих 

на показатель прибыли до налогообложения за 2016 — 2018 гг. 

На основании таблицы 4 и диаграммы 4 можно сделать следующие выво-

ды. Наибольшее влияние на показатель прибыли до налогообложения в 2017 г. 

оказывает показатель чистая прибыль (94,92 %), а в 2018 г. текущий налог на 

прибыль (231,58 %). Отрицательную динамику на результирующий показатель 

в 2018 г. оказывают такие показатели как изменение текущих налоговых обяза-

тельств (- 5,26 %), изменение отложенных налоговых активов (- 15,79 %), а 

также показатель чистой прибыли. 

2.3 Анализ финансового состояния ООО «Агентство Гарантия» 

Анализ финансового состояния подразумевает вертикальный и горизон-

тальный анализ имущества предприятия и источников его формирования, ана-

лиз ликвидности, анализ финансовой устойчивости предприятия, анализ дело-

вой активности. 

Проведем анализ имущества источников его формирования ООО 

«Агентство Гарантия» за 2016 – 2018 гг. Результат оформим в таблицу 5. 

 

Таблица 5 - Динамика имущества и источников его формирования ООО 

«Агентство Гарантия» за 2016 - 2018 гг. 
Показатель Значения показателя по годам, 

тыс. руб. 
Абсолютные измене-

ния, тыс. руб. 
Темп прироста, 

в процентах 

-200000

0

200000

400000

600000

800000

2017-2016 2018-2017

Прибыль до налогообложения Текущий налог на прибыль

Изменение текущих налоговых обязательств Изменение отложенных налоговых обязательств

Чистая прибыль Прибыль до налогообложения
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2016 2017 2018 2017 к 2016 2018 к 
2017 

2017 к 
2016 

2018 к 
2017 

1 2 3 4 5 6 7 8 

АКТИВ 

Внеоборотные 
активы, в т. ч.: 790000 760000 780000 -20000 30000 -2,56 3,95 

Основные 
средства 720000 720000 720000 0 0 0 0 

Финансовые 
вложения 70000 40000 60000 -30000 20000 -42,86 50 

 

 

Продолжение таблицы 5 

1 2 3 4 5 6 7 8 

Оборотные ак-
тивы, в т. ч.: 6371000 2213000 5112000 -4158000 2899000 -65,26 130,99 

Дебиторская 
задолженность 6221000 2023000 2850000 -4198000 827000 -67,48 40,88 

Денежные 
средства и де-
нежные экви-
валенты 

150000 190000 2262000 40000 2072000 26,67 1090,5 

Баланс 5892000 2973000 7161000 -2919000 4188000 -49,54 140,87 

ПАССИВ 

Капитал и ре-
зервы, в т. ч.  449000 1601000 2403000 1152000 802000 256,57 50,09 

Уставный ка-
питал 100000 100000 100000 0 0 0 0 

Резервный ка-
питал 240000 250000 245000 10000 -5000 4,18 -2 

Нераспреде-
ленная при-
быль 

109000 1251000 2058000 
1142000 807000 1047,71 64,51 

Долгосрочные 
обязательства, 

2399000 1249000 3321000 -1150000 2072000 -47,94 165,89 
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в т. ч.: 

Заемные сред-
ства 2399000 1249000 3321000 -1150000 2072000 -47,94 165,89 

Краткосрочные 
обязательства, 
в т. ч.: 

168000 123000 4313000 -45000 4190000 -26,79 3406,5 

Заемные сред-
ства 3102000 0 0 -3102000 0 -100 - 

Крадиторская 
задолженность 1211000 123000 168000 -1088000 45000 -89,84 36,58 

Баланс 5892000 2973000 7161000 -2919000 4188000 -49,54 140,87 

 

 

На основании данных таблицы 2 и можно сделать следующие выводы. За 

исследуемый период 2016 - 2018 гг. наблюдается изменение стоимости имуще-

ства на 2017 год на – 49,54 %, на 2018 год на 140,87 %. Причиной роста актива 

является увеличение оборотных активов за счет 2018 года по сравнению с вне-

оборотными активами в частности за счет дебиторской задолженности. Вне-

оборотные активы за рассматриваемый период к 2017 году снизились на 2,56 

процентов, а к 2018 году увеличились на 3,95 процентов. 

Помимо изменений в активах, увеличению стоимости имущества способ-

ствовали следующие изменения в пассиве. Так, произошло снижение роста по-

казателя капитал и резервы (к 2017 году рост составил 256,57 %, а к 2018 году 

рост составил 50,09 %). Также в пассиве за рассматриваемый промежуток 

наблюдается рост долгосрочных и краткосрочных обязательств. 

Ликвидность баланса организации проводят с целью определить кредито-

способность предприятия, то есть его способность своевременно и полностью 

рассчитываться по всем своим обязательствам. Ликвидность - это способность 

предприятия оплатить свои краткосрочные обязательства, реализуя свои теку-

щие активы. 
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Анализ ликвидности баланса заключается в сравнении средств по активу, 

сгруппированных по степени их ликвидности и расположенных в порядке убы-

вания ликвидности, с обязательствами по пассиву, сгруппированными по сро-

кам их погашения и расположенными в порядке возрастания сроков погашения. 

Все активы организации в зависимости от степени ликвидности, то есть. 

скорости превращения в денежные средства, можно условно разделить на не-

сколько групп: 

1) наиболее ликвидные активы (А1) - суммы по всем статьям денежных 

средств, которые могут быть использованы для выполнения текущих расчетов 

немедленно. В эту группу включают также краткосрочные финансовые вложе-

ния; 

2) быстро реализуемые активы (А2) - активы, для обращения которых в 

наличные средства требуется определенное время. В эту группу включают де-

биторскую задолженность; 

3) медленно реализуемые активы (А3) - в данную группу относят запасы, 

НДС по приобретенным ценностям, а также прочие оборотные активы; 

4) труднореализуемые активы (А4) - активы, которые предназначены для 

использования в хозяйственной деятельности в течение относительно продол-

жительного периода времени. В эту группу включаются статьи раздела I актива 

баланса «Внеоборотные активы». 

Пассивы баланса по степени возрастания сроков погашения обязательств 

группируются следующим образом: 

1) наиболее срочные обязательства (П1) - это кредиторская задолжен-

ность; 

2) краткосрочные пассивы (П2) - краткосрочные заемные кредиты банков 

и прочие займы, подлежащие погашению в течение 12 месяцев после отчетной 

даты; 

3) долгосрочные пассивы (П3) - это долгосрочные обязательства, оценоч-

ные обязательства, а также доходы будущих периодов; 
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4) постоянные (бессрочные) пассивы (П4) - статьи раздела III баланса 

«Капитал и резервы». 

Проведем анализ ликвидности рассматриваемой организации в таблице 6. 

 

Таблица 6 - Анализ ликвидности баланса ООО «Агентство Гарантия» за 2016 - 

2018 гг. 

Назв

ание 

груп

пы 

Значения по го-

дам, руб. 

Абсолют-

ные изме-

нения, руб. 

Темп 

приро-

ста, в 

процен-

тах 

2016 2017 2018 
2017 к 

2016 

2018 к 

2017 

2017 к 

2016 

2018 к 

2017 

1 2 3 4 5 6 7 8 

А1 70000 40000 60000 -30000 20000 -42,86 50 

А2 6221000 2023000 2850000 -4198000 827000 -67,48 40,88 

А3 0 0 0 0 0 - - 

 

Продолжение таблицы 6 

1 2 3 4 5 6 7 8 

А4 790000 760000 780000 -30000 20000 -3,79 2,63 

А 7161000 2973000 5892000 -4188000 2919000 -58,48 98,18 

П1 1211000 123000 168000 -1088000 45000 -89,84 36,59 

П2 3102000 0 0 -3102000 0 -100 - 

П3 0 0 0 0 0 - - 

П4 449000 1601000 2403000 1152000 802000 256,57 50,094 

П 7161000 2973000 5892000 -4188000 2919000 -58,48 98,18 

 

 

2%

77%

0%

21%

А1 А2 А3 А4



39 

 

 

Рисунок 5 - Удельный вес групп активов ООО «Агентство Гарантия» на 

конец 2018 года 

 

 
 

Рисунок 6 - Удельный вес групп пассивов ООО «Агентство Гарантия» на 

конец 2018 года 

По вышеизложенным данным можно сказать, что по состоянию на 2018 

год в группах активов преобладает актив А2 – быстро реализуемый актив. Его 

долевое соотношение составляет 77 %. В свою очередь в структуре групп пас-

сивов преобладает группа П4 – собственные средства предприятия. Долевое со-

отношение группы П1 составляет 93 % - кредиторская задолженность.  

Проведем анализ коэффициентов финансовой устойчивости ООО 

«Агентство Гарантия». Представим данные в виде таблицы 7. 

 

Таблица 7 - Динамика коэффициентов финансовой устойчивости ООО 

«Агентство Гарантия» за 2016 - 2018 гг. 
Название  

коэффициента 
Оптимальное 

значение 
2016 2017 2018 Отклоне-

ние 2017 
к 2016 

Отклоне-
ние 2018 

к 2017 
1 2 3 4 5 6 7 

Коэффициент  автономии 
(финансовой независимости) >0,5 0,45 0,45 0,58 0,007 0,13 

7%0%0%

93%П1 П2 П3 П4
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Коэффициент финансовой 
активности <1 0,06 0,54 0,41 0,47 -0,13 

Коэффициент финансирова-
ния >1 0,02 0,08 0,03 0,06 -0,05 

Коэффициент маневренности 
собственного капитала >0,1 0,76 0,52 0,67 1,28 0,15 

 

 

Рисунок 7 - Динамика коэффициентов финансовой устойчивости 

ООО «Агентство Гарантия» за 2016 - 2018 гг. 

Коэффициент автономии показывает долю активов организации, которые 

покрываются за счет собственного капитала, то есть обеспечиваются собствен-

ными источниками финансирования. Оставшаяся доля активов покрывается за 

счет заемных средств. За рассматриваемый период наблюдается увеличение 

данного коэффициента с 0,45 до 0,58. Данный показатель колеблется на уровне 

нормативного значения. 

Коэффициент финансовой активности определяется отношением заемно-

го капитала к собственному капиталу. Он показывает, насколько компания за-

висит от внешних источников финансирования. Данный коэффициент показы-

вает изменение в промежутке с 0,06 до 0,54. Таким образом, рассматриваемая 

компания стремится финансировать свою деятельность за счет собственных 

средств. Также растет инвестиционная привлекательность деятельности компа-

нии. 

Коэффициент финансирования показывает, в какой степени активы пред-
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приятия сформированы за счет собственного капитала, и насколько предприя-

тие независимо от внешних источников финансирования. Значение данного ко-

эффициента находится ниже нормального на всем рассматриваемом промежут-

ке, что говорит о недостаточности финансирования данной организации. 

Коэффициент маневренности собственного капитала показывает способ-

ность предприятия поддерживать уровень собственного оборотного капитала, а 

также пополнять оборотные средств в случае необходимости за счет собствен-

ных источников. Значение данного показателя находится выше оптимального 

значения.  

Анализ рентабельности подразумевает под собой расчет коэффицента 

рентабельности, а также коэффициентов рентабльности продаж, активов, про-

изводства. Анализ платежеспособности представляет собой расчет коэффици-

ентов текущей ликвидности, быстрой ликвидности, абсолютной ликвидности, 

общий показатель ликвидности. 

Произведем расчет коэффициентов. Результаты оформим в виде таблицы 

8, а также рисунка 8.  

Таблица 8 - Анализ рентабельности ООО «Агентство Гарантия» за 2016 - 2018 

гг. 

Название группы Значения по 

годам, руб. 

Абсолютные 

изменения, 

руб. 

2016 2017 2018 2017 к 2016 2018 к 2017 

1 2 3 4 5 6 

Коэффициент 

рентабельности 

продаж 
0,48 0,58 0,33 0,1 -0,25 

Коэффициент 

рентабельности 

активов 
2 8,97 8,77 6,97 -0,2 

Коэффициент 

рентабельности 
0,91 1,38 0,49 0,47 -0,89 
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производства 

 

 

Рисунок 8 - Анализ рентабельности ООО «Агентство Гарантия» за 2016 

- 2018 гг. 

 

На основании таблицы и графика можно сделать следующие выводы. За 

рассматриваемый временной промежуток наблюдается рост коэффициента рен-

табельности активов (на 6,97 за 2017 год). Остальные показатели показали сни-

жение. Так, коэффициент рентабельности производства сократился на 0,89 к 

2018 г., а коэффициент рентабельности продаж сократился на 0,25 к 2018 г. 

 

Таблица 9 - Анализ платежеспособности ООО «Агентство Гарантия» за 2016 - 

2018 гг. 
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Название группы Значения по 

годам, руб. 

Абсолютные 

изменения, 

руб. 

2016 2017 2018 2017 к 2016 2018 к 2017 

1 2 3 4 5 6 

Коэффициент те-

кущей ликвидно-

сти 
1,46 16,77 17,32 15,31 0,55 

Коэффициент 

быстрой ликвид-

ности 
2,46 9,77 15,32 7,31 5,55 

Коэффициент аб-

солютной ли-

кивдности 
0,016 0,32 0,36 0,31 0,032 

Коэффициент об-

щей ликивдности 
1,15 8,55 8,84 7,39 0,29 

 

 

Рисунок 9- Анализ платежеспособности ООО «Агентство Гарантия» за 

2016 - 2018 гг. 

На основании таблицы и графика можно сделать следующие выводы. За 

рассматриваемый временной промежуток наблюдается рост таких коэффициен-

тов как текущая ликвидность (на 15,31 и 0,55 на 2017 и 2018 г.), быстрая лик-

видность (на 7,31 и 5,55 на 2017 и 2018 г.), общая ликвидность (на 7,39 и 0,29 на 

0

2

4

6

8

10

12

14

16

18

20

2016 г. 2017 г. 2018 г.

Коэффициент текущей ликвидности Коэффициент быстрой ликвидности

Коэффициент абсолютной ликвидности Коэффициент общей ликвидности



44 

 

2017 и 2018 г.). Также коэффициент абсолютной ликвидности показал незначи-

тельный рост: так по состоянию на 2017 г. рост составил 0,31, а по состоянию 

на 2018 г. рост составил 0,032. 

3 УПРАВЛЕНИЕ ЗАЕМНЫМ КАПИТАЛОМ ООО «АГЕНТСТВО  

ГАРАНТИЯ» 

3.1 Анализ эффективности управления заемным капиталом ООО  

«Агентство Гарантия» 

Проведем анализ заемных средств в ООО «Агентство Гарантия». Ре-

зультаты оформим в виде таблицы и графиков. В таблице состава и динамики 

заемного капитала представим прогнозные значения показателей на 2019 г. 

 

Таблица 10 - Состав и динамика заемного капитала в ООО «Агентство Гаран-

тия» за 2016 - 2019 гг. 

Показа-

тель 

Значения по годам, 

руб. 

Абсолютные 

изменения, 

руб. 

2016 2017 2018 2019 2018 к 2017 
2019 к 

2018 

1 2 3 4 5 6 7 

Долго-

срочная 

задол-

женность, 

в т. ч.: 2399000 1249000 3321000 2452000 2072000 -869000 

Заемные 

средства 

(банков-

ский кре-

дит) 2399000 1249000 3321000 1735000 2072000 -1586000 

Кратко-

срочная 

задол-

женность, 
1211000 123000 168000 1494000 45000 1326000 
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в т. ч.: 

Креди-

торская 

задол-

женность 

(получен-

ные това-

ры и услу-

ги) 

1211000 123000 168000 1494000 45000 1326000 

Итого 3610000 1372000 3489000 2735000 2117000 -754000 

 

 
Рисунок 10 - Структура заемного капитала в ООО «Агентство Гарантия» 

за 2018 гг. 

 
Рисунок 11 - Динамика долгосрочных займов в ООО «Агентство Гаран-

тия» за 2016 - 2018 и прогнозный 2019 гг. 
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Рисунок 12 - Динамика краткосрочной задолженности в ООО «Агентство Га-

рантия» за 2016 - 2018 и прогнозный 2019 гг. 

На основании приведенной выше таблицы и рисунков можно сделать 

следующие выводы. За рассматриваемый временной промежуток наблюдается 

положительная динамика долгосрочной задолженности: так в абсолютном 

выражении показатель долгосрочные займы вырос на 2072000 руб. (за 2018 г.) 

или на 165,89 процентов в относительном выражении. В свою очередь 

показатель краткосрочная задолженность за рассматриваемый промежуток 

показал снижение в абсолютном выражении на 1088000 руб. (2017 г.) или на - 

89,84 процентов в относительном. Данные изменения могут говорить о том, что 

ООО «Агентство Гарантия» расширяет свою деятельность посредством 

привлечения заемных средств на долгосрочной основе. Долгосрочный характер 

в свою очередь может говорить о важности и необходимости данного 

стратегического шага.  

Далее проведем коэффициентный анализ заемного капитала ООО 

«Агентство Гарантия» за 2016 - 2018 гг. Будем рассчитывать рентабельность 

заемного капитала, а также эффект финансового рычага. Результаты оформим в 

виде таблиц и рисунков. 

 

Таблица 11 - Показатели эффективности заемного капитала ООО «Агентство 

Гарантия» за 2016 - 2018 гг. 
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Показатель 2016 г. 2017 г. 2018 г. Абсолютное 
отклонение 

2016-2017 2017-2018 
Величина заемного капитала, руб. 3610000 1372000 3489000 -2238000 2117000 

Коэффициент оборачиваемости заем-
ного капитала 0,17 1,27 0,85 1,1 -0,42 

Рентабельность заемного капитала, % 0,05 0,65 0,25 0,6 -0,4 
 

 
Рисунок 13 - Динамика показателей эффективности заемного капитала 

ООО «Агентство Гарантия» за 2016 - 2018 гг. 

 

На основании таблицы и рисунка можно сделать следующие выводы. За 

рассматриваемый временной промежуток коэффициент оборачиваемости заем-

ного капитала увеличился с 0,17 до 0,85. В свою очередь показатель рентабель-

ности заемного капитала увеличился с 0,05 до 0,25.  

Касаемо критериев финансового рычага стоит сказать, что в промежутке 

от 1 до 1,3 уровень финансового риска низок, в промежутке от 1,3 до 1,7 уро-

вень финансового рычага средний, от 1,7 уровень финансового рычага высокий.   

Произведем расчет эффекта финансового рычага. Результаты оформим в 

виде таблицы.  

 

Таблица 12 - Расчет эффекта финансового рычага в ООО «Агентство Гарантия» 

за 2016 - 2018 гг. 
Показатель 2016 г. 2017 г. 2018 г. Абсолютное отклонение 

2016-2017 2017-2018 

0

0,2

0,4

0,6

0,8

1

1,2

1,4

2016 г. 2017 г. 2018 г.

Коэффициент оборачиваемости заемного капитала Рентабельность заемного капитала
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Чистая прибыль, руб. 200000 897000 877000 697000 -20000 
Сумма активов, руб. 7161000 2973000 5892000 -4188000 2919000 
Земный капитал, руб. 3610000 1372000 3489000 -2238000 2117000 

Коэффициент рентабельно-
сти активов 0,03 0,3 0,15 0,27 -0,15 

Рентабельность заемного ка-
питала 0,06 0,65 0,25 0,59 -0,4 

Эффект финансового рычага 0,03 0,35 0,1 0,32 -0,25 
 

На основании данных таблицы можно сделать следующие выводы.  За 

рассматриваемый временной промежуток наблюдается снижение показателя 

финансового рычага на 0,25 за 2018 г. Данное снижение обеспечено изменени-

ем таких показателей как коэффициент рентабельности активов (с 0,03 за 2016 

г. до 0,15 за 2018 г.) и увеличением показателя рентабельность заемного капи-

тала (с 0,06 за 2016 г. до 0,25 за 2018 г.). Изменение этих показателей произо-

шли ввиду изменения таких показателей как чистая прибыль (рост с 200 000 

руб. до 877 000 руб.), показателя активов (рост с 7 161 000 руб. до 5892000 

руб.), показателя собственного капитала (рост с 449 000 руб. до 2 403 000 руб.) 

Теперь произведем анализ цены капитала. Под ценой капитала понимают 

его доходность.  

За рассматриваемый временной промежуток ООО «Агентство Гарантия» 

располагает следующим заемным капиталом:  

Кредит в ПАО «Сбербанк» размером 3 321 000 руб.  сроком на 5 лет под 

16 процентов годовых. 

Предполагается, что инвестиционный проект будет генерировать денеж-

ные потоки по годам: 200, 800, 1000, 1600, 2800. 

Найдем стоимость заемного капитала. Для решения этой задачи вычис-

лим следующие величины: 

1) Дисконтированный срок окупаемости (DPB) 

2) Чистое современное значение инвестиционного проекта (NPV) 

3) Внутренняя норма прибыльности (доходности, рентабельности) (IRR) 
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Таблица 13 – расчет цены заемного капитала ООО «Агентство Гарантия» 
Год 0 1 2 3 4 5 

1 2 3 4 5 6 7 
Чистый денежный поток -2321 200 800 1000 1600 2800 

Дисконтированный ЧДП (NPV) -2321 172,4 594,5 640,7 883,7 1333,1 
Накопленный дисконтированный ЧДП -2321 -1038 -616,5 -570,3 -327,3 122,1 

 

 

Период покрытия кредита составляет 3 + 327,3 : 1333,1 = 3,25 года. 

Итоговый NPV рассчитанный по таблице равен 122,1 

С помощью программного продукта Microsoft Excel был рассчитан IRR, 

который оказался равен 32 %. 

На основании данных таблиц и проведенных расчетов можно сделать 

следующие выводы. Внутренняя норма доходности по заемному капиталу, в 

частности по кредиту равна 32 %. Данная норма прибыли, помимо покрытия 

издержек на привлечение заемного капитала, может удовлетворить финансовые 

потребности организации в ее деятельности.  

Также ООО «Агентство Гарантия» планирует осуществить привлечение 

дополнительных денежных средств для реализации проэкта расширения своей 

организации через открытие дополнительного отделения, которое непосред-

ственно будет заниматься осмотрами движимого имущества. Данный проэкт 

представлен в таблице. 

 

Таблица 14 – проект ООО «Агентство Гарантия» 
Название инвестиционного проекта Сумма, руб. 

Открытие отделения для проведения осмотров движимого имущества 2 111 000 
 

3.2 Предложения по совершенствованию управления заемным капи-

талом ООО «Агентство Гарантия» 

Заемный капитал на сегодняшний день является необходимым ресурсом 

для развития организации, для повышения качества выпускаемой продукции, а 

также для повышения устойчивости своего финансового состояния. С одной 
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стороны, заемный капитал в роли источника финансирования весьма выгоден 

предприятию. Это подтверждают множество примеров успешных коммерче-

ских организаций, которые в свое время брали кредит на развитие и грамотно 

распорядились заемными денежными средствами.  

С другой же стороны избыточное накопление заемного капитала может 

привести предприятие к снижению его суверенного рейтинга, что в дальнейшей 

перспективе может неблагоприятно сказаться на его кредитной истории, а так-

же потерей имиджа на рынке и штрафными санкциями, возможными процен-

тами, неустойками. В связи с этим, необходимо грамотное управление задол-

женностью. 

На основании анализа предыдущего пункта в ООО «Агентство Гарантия» 

был представлен инвестиционный проект расширения деятельности организа-

ции посредством приобретения недвижимости для проведения осмотров. Дан-

ный проект можно реализовать следующими способами: 

1) Контракт на кредитную линию со Сбербанком до 2 млрд. руб. На эту 

сумму Банк может открыть предприятию кредитную линию в целях финанси-

рования финансово-экономической деятельности Заказчика сроком на 5 лет, 

под 16 % годовых. 

2) Механизм лизинга. Компанией, осуществляющей лизинговые опера-

ции, может выступить ООО «РЕГИОН Групп Лизинг». Она может предоста-

вить в лизинг коммерческую недвижимость с 10 % авансом, сроком до 120 ме-

сяцев, лимитом до 50 млн. руб. 

Предполагается, что каждый из проектов будет генерировать следующие 

денежные потоки по годам: 200, 800, 1000, 1600, 2800. 

Произведем оценку эффективности каждого из предложенных способов.  

Наиболее распространены следующие показатели оценки эффективности 

капитальных вложений: 

1) Дисконтированный срок окупаемости (DPB) 

2) Чистое современное значение инвестиционного проекта (NPV) 
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3) Внутренняя норма прибыльности (доходности, рентабельности) (IRR) 

 

Таблица 15 – расчет стоимости кредитного финансирования ООО «Агентство 

Гарантия»  
Год 0 1 2 3 4 5 

1 2 3 4 5 6 7 
Чистый денежный поток -2111 200 800 1000 1600 2800 

Продолжение таблицы 15 

1 2 3 4 5 6 7 
Дисконтированный ЧДП (NPV) -2111 172,4 594,5 640,7 883,7 1333,1 

Накопленный дисконтированный ЧДП -2111 -1038 -616,5 -570,3 -327,3 122,1 
 

Период покрытия кредита составляет 3 + 327,3/1333,1 = 3,25 года. 

Итоговый NPV рассчитанный по таблице равен 122,1 

С помощью программного продукта Microsoft Excel был рассчитан IRR, 

который оказался равен 32 %. 

 

Таблица 16 – расчет стоимости лизингового финансирования ООО «Агентство 

Гарантия»  
Год 0 1 2 3 4 5 

1 2 3 4 5 6 7 
Чистый денежный поток -2111 200 800 1000 1600 2800 

Чистый эффект лизинга (NAL) -2111 220 661,16 751,31 1092,8 1738,5 
Накопленный эффект лизинга -2111 -1891 -1229 -478,5 614,29 2352,8 

 

Период покрытия лизинговых инвестиций составляет 2 + 79,44/82,64 = 

2,44 года. 

Итоговый NAL рассчитанный по таблице равен 2 352,8 

С помощью программного продукта Microsoft Excel был рассчитан IRR, 

который оказался равен 61 %. 

 



52 

 

 
Рисунок 14 – Способы финансирования проектов 

ООО «Агентство Гарантия»  

Теперь произведем расчет затрат на обслуживание механизма кредита, а 

также обслуживания механизма лизинга. Механизм расчетов представим в виде 

таблиц и графиков. 

 

Таблица 17 - Расчет затрат на обслуживание кредита в ООО «Агентство Гаран-

тия». 
Период Ссудная задолженность Основной долг Проценты за 

кредит 
Затраты на обслужива-

ние кредита 
1 2 3 4 5 

1 год 2111000 422200 337760 759960 
2 год 1688800 422200 270208 692408 
3 год 1266600 422200 202656 624856 
4 год 844400 422200 135104 557304 
5 год 422200 422200 67552 489752 

Итого: 3124280 
 

Таблица 18 - Расчет затрат на обслуживание лизинга в ООО «Агентство Гаран-

тия». 
Период Первона-

чальная 
стоимость 

Сумма 
аморти-
зации 

Остаточная 
стоимость 

Среднего-
довая сто-

имость 
имущества 

Величина 
лизинго-
вого кре-

дита 

Размер 
комис-
сион-
ных 

Лизин-
говый 
платеж 

1 2 3 4 5 6 7 8 
1 год 2111000 422200 1688800 1899900 211100 42220 675520 
2 год 1688800 422200 1266600 1477700 168880 33776 624856 
3 год 1266600 422200 844400 1055500 126660 25332 574192 
4 год 844400 422200 422200 633300 84440 16888 523528 
5 год 422200 422200 0 211100 42220 8444 472864 

0
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1500

2000

1 2 3 4 5

Кредитное инвестирование Лизинговое инветисрование
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Итого: 2870960 
 

На основании данных расчетных таблиц лизингового и кредитного пла-

тежей можно заметить, что лизинговый платеж дешевле чем кредитный. Разни-

ца составляет 3124280 - 2870960 = 253320 руб. 

Помимо этого, лизинговое финансирование выгоднее кредитного, так как: 

1) Меньше период покрытия. 

2) Положительный денежный поток выше. 

3) Внутренняя норма прибыльности выше. 

3.3 Расчет финансового эффекта от предложенных мероприятий ООО  

«Агентство Гарантия» 

Рассчитаем финансовый эффект от предложенных мероприятий от при-

менения механизма лизинга. Прочие показатели рассчитаем способом среднего 

абсолютного прироста. Расчет финансового эффекта начнем с анализа структу-

ры заемного капитала.       

Проведем анализ финансовой устойчивости в ООО «Агентство Гаран-

тия». Результаты оформим в виде таблицы и графиков. 

 

Таблица 19 - Анализ финансовой устойчивости в ООО «Агентство Гарантия» за 

прогнозные 2019 - 2024 гг. 
Название  

коэффициента 
Оптимальное 

значение 
2019 2020 2021 2022 2023 2024 

1 2 3 4 5 6 7 8 
Коэффициент  автономии (финан-

совой независимости) >0,5 0,23 0,25 0,26 0,29 0,31 0,33 

Коэффициент финансовой актив-
ности <1 1,01 1,23 1,21 1,2 1,18 1,16 

Коэффициент финансирования >1 1,31 1,33 1,3 1,28 1,25 1,25 
Коэффициент маневренности соб-

ственного капитала >0,1 0,68 0,69 0,68 0,67 0,69 0,68 
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Рисунок 15 - Динамика коэффициентов финансовой устойчивости 

ООО «Агентство Гарантия» за прогнозные 2019 - 2024 гг. 

Коэффициент автономии показывает долю активов организации, которые 

покрываются за счет собственного капитала, то есть обеспечиваются собствен-

ными источниками финансирования. Оставшаяся доля активов покрывается за 

счет заемных средств. За прогнозный 2019 год наблюдается увеличение данно-

го коэффициента с 0,23 до 0,33. Данный показатель колеблется ниже норматив-

ного значения. 

Коэффициент финансовой активности определяется отношением заемно-

го капитала к собственному капиталу. Он показывает, насколько компания за-

висит от внешних источников финансирования. Данный коэффициент показал 

изменение за рассматриваемый промежуток. Таким образом, рассматриваемая 

компания стремится финансировать свою деятельность за счет привлеченных 

средств.  

Коэффициент финансирования показывает, в какой степени активы пред-

приятия сформированы за счет собственного капитала, и насколько предприя-

тие независимо от внешних источников финансирования. Значение данного ко-

эффициента на прогнозный 2019 год вышло на нормальное значение, что гово-

рит об эффективности принятых мер. 
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Коэффициент маневренности собственного капитала показывает способ-

ность предприятия поддерживать уровень собственного оборотного капитала, а 

также пополнять оборотные средств в случае необходимости за счет собствен-

ных источников. Значение данного показателя находится выше оптимального 

значения, его изменение на прогнозный 2019 год незначительно.  

 

Таблица 20 - Анализ платежеспособности ООО «Агентство Гарантия» за про-

гнозные 2019 - 2024 гг. 

Название группы Оптимальное 
значение 

2019 2020 2021 2022 2023 2024 

1 2 3 4 5 6 7 8 
Коэффициент текущей ликвид-

ности > 2 21,15 22,01 22,41 22,82 23,34 23,66 

Коэффициент быстрой ликвид-
ности >0,7-0,8 18,65 19,61 18,32 17,01 18,34 19,23 

 

Продолжение таблицы 20 

1 2 3 4 5 6 7 8 

Коэффициент абсолютной лик-
видности >0,2 0,41 0,4 0,41 0,39 0,4 0,4 

Коэффициент общей ликвидно-
сти >1  9,61 10,35 12,41 12,78 13,01 13,23 

 

 

0

5

10

15

20

25

2019 г. 2020 г. 2021 г. 2022 г. 2023 г. 2024 г.

Коэффициент текущей ликвидности Коэффициент быстрой ликвидности

Коэффициент абсолютной ликвидности Коэффициент общей ликвидности



56 

 

Рисунок 16 - Анализ платежеспособности ООО «Агентство Гарантия» за 

прогнозные 2019 - 2024 гг. 

 

На основании таблицы и графика можно сделать следующие выводы. За 

прогнозные года наблюдается рост таких коэффициентов как текущая ликвид-

ность, незначительное изменение показателя быстрая ликвидность, рост пока-

зателя общая ликвидность, показатель абсолютной ликвидности продемонстри-

ровал незначительное изменение. 

Далее проведем коэффициентный анализ заемного капитала ООО 

«Агентство Гарантия» за прогнозные 2019 - 2024 гг. Будем рассчитывать 

рентабельность заемного капитала, а также эффект финансового рычага. 

Результаты оформим в виде таблиц и рисунков. 

 

Таблица 21 - Показатели эффективности заемного капитала ООО «Агентство 

Гарантия» за прогнозные 2019 - 2024 гг. 
Показатель 2019 2020 2021 2022 2023 2024 

1 3 4 5 6 7 8 
Чистая прибыль, 

руб. 850000 850220 850661 850751 851092 851738 

Выручка, руб. 4234000 4869353 4869860 4869964 4870356 4871099 
Величина заемного 

капитала, руб. 2870960 3546480 3495816 3445152 3394488 3343824 

Коэффициент обора-
чиваемости заемного 

капитала 
1,51 1,37 1,4 1,4 1,43 1,46 

Рентабельность за-
емного капитала, % 

0,31 0,24 0,24 0,25 0,25 0,25 
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Рисунок 17 - Динамика показателей эффективности заемного капитала 

ООО «Агентство Гарантия» за прогнозные 2019 - 2024 гг. 

 

На основании таблицы и рисунка можно сделать следующие выводы. За 

рассматриваемый временной промежуток коэффициент оборачиваемости заем-

ного капитала увеличился с 1,37 до 1,46. В свою очередь показатель рентабель-

ности заемного капитала увеличился с 0,24 до 0,25. Рост данных показателей 

был обеспечен изменением величины заемного капитала (с 2870960 руб. до 

3343824 руб.). 

Касаемо критериев финансовго рычага стоит сказать, что в промежутке от 

1 до 1,3 уровень финансового риска низок, в промежутке от 1,3 до 1,7 уровень 

финансового рычага средний, от 1,7 уровень финансового рычага высокий.   

Произведем расчет эффекта финансового рычага. Результаты оформим в 

виде таблицы.  

 

Таблица 22 - Расчет эффекта финансового рычага в ООО «Агентство Гарантия» 

за прогнозные 2019 - 2024 гг. 
Показатель 2019 2020 2021 2022 2023 2024 
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1 3 4 5 6 7 8 
Чистая прибыль, 

руб. 850000 850220 850661 850751 851092 851738 

Сумма активов, руб. 4958000 5892220 5892661 5892751 5893092 5893739 
Земный капитал, 

руб. 2870960 3546480 3495816 3445152 3394488 3343824 

Коэффициент рента-
бельности активов 

0,15 0,14 0,14 0,14 0,14 0,14 

Рентабельность за-
емного капитала 0,35 0,24 0,24 0,25 0,25 0,25 

Эффект финансового 
рычага 0,2 0,09 0,09 0,1 0,11 0,11 

 

На основании данных таблицы можно сделать следующие выводы.  За 

рассматриваемый временной промежуток наблюдается увеличение показателя 

финансового рычага с 0,09 до 0,11. Данное снижение обеспечено ростом таких 

показателей как коэффициент рентабельности заемного капитала. 

В заключении по главе можно отметить то, что предложенные мероприя-

тия повлияли на финансовые показатели организации. Так, процедура лизинга 

позволила не только сделать управление заемным капиталом выгоднее, но и 

увеличить финансовые показатели организации: так на 2019 год такие коэффи-

циенты как финансовая активность, коэффициент финансирования, маневрен-

ности собственного капитала показали рост благодаря принятым мерам. Пока-

затели платежеспособности на прогнозный 2019 год также продемонстрировали 

устойчивый рост.    

Помимо этого, на прогнозный 2019 год наблюдается увеличение показа-

теля финансовго рычага до 0,47 за 2019 г.  
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ЗАКЛЮЧЕНИЕ 

Заемный капитал представляет собой средства лиц, предоставленных на 

долгосрочной основе как временный источник займов. Имеет конечный срок и 

подлежит безоговорочному возврату.  

Привлечение заемного капитала обосновывается сделанными расчетами в 

потребностях оборотных средств. Состав заемных средств составляет финансо-

вый кредит, коммерческий кредит, задолженность предприятия, задолженность 

по эмиссии долговых ценных бумагах. Привлеченный средства есть фактор 

успешного ведения деятельности предприятием, способствующее преодолению 

дефицита финансовых ресурсов, которое свидетельствует о доверии кредито-
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ров. Одной из главных характеристик эффективности управленческих решений 

является эффективность использования заемных средств. 

Долгосрочными заемными средствами называют кредиты, а также займы, 

полученные организацией на срок около года со сроком погашения менее года. 

Сюда относят: задолженность по налоговому кредиту, задолженность по 

эмитированным облигациям, задолженность по налоговому кредиту, 

задолженность по финансовой помощи, кредиты банков и прочие средства. 

Стоит отметить, что привлеченные на долгосрочной основе, данные средства 

используются на приобретение имущества для длительного использования. 

Краткосрочные заемные средства — это обязательства со сроком 

погашения менее года. Среди данного вида средств выделяют текущую 

кредиторскую задолженность. К ней можно отнести: задолженность персоналу 

по оплате труда, задолженность по бюджету и внебюджетным фондам по 

обязательным платежам, авансы полученные, предварительная оплата заказов и 

продукции, задолженность поставщикам, а также прочие виды задолженостей. 

Источниками формирования оборотных активов выступают краткосрочные 

кредиты и займы. 

Управление заемным капиталом является трудоемким  и ответственным 

процессом, требующим особого подхода к его ведению, так как необходимо 

обеспечить эффективность использования кредита, а также своевременные 

расчеты по нему. 

Под способами накопления, трансформации информации различают 

анализ эффективности использования собственного и заемного капитала. К 

целям повышения эффективности относят: 

- оценку текущего и перспективного финансового состояния организации. 

- обоснование возможных и приемлемых темпов развития организации со 

стороны использования заемного и собственного капитала. 

- выявление доступных источников средств а также оценка рациональных 

способов их мобилизации. 
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Анализ эффективности использования заемного капитала является спосо-

бом обработки финансовой отчетности для оценки текущего финансового со-

стояния, а также определения темпа развития предприятия. Использование ана-

лиза позволяет выявить взаимосвязи различных показателей для определения 

слабых и сильных сторон развития организации. 

Агентство «Гарантия» является обществом с ограниченной ответственно-

стью, то есть организацией, созданной по соглашению юридическими лицами и 

гражданами путем объединения их вкладов с целью осуществления хозяй-

ственной деятельности. Для общества с ограниченной ответственностью обяза-

тельного личного участия членов в делах не требуется. Стоит отметить, что 

участники общества с ограниченной ответственностью не отвечают по его обя-

зательствам и несут риск убытков, связанных с деятельностью ООО в пределах 

стоимости внесенных ими вкладов. Число участников ООО не должно быть бо-

лее 50. 

Устав ООО «Гарантия» является сводом правил, регулирующих органи-

зацию и порядок деятельности.  

К основным положениям устава относятся: общие положения, ответ-

ственность общества, уставный капитал общества, вклады в имущество обще-

ства, распределение прибыли между участниками общества, ведение списка 

участников общества, публичная отчетность общества, хранение документов 

общества. 

ООО «Гарантия» занимается оценкой недвижимого имущества, оценкой 

собственности, оформлением земельных участков, ведением дел в судах (пред-

ставительство в суде), автоэкспертизой. 

К основным показателям деятельности коммерческой организации отно-

сится выручка, прибыль от продаж, прибыль до налогообложения, чистая при-

быль, а также показатели, составляющие их.  
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Анализ показателей показал, что наибольшее влияние на показатель при-

были оказывают такие показатели, как себестоимость продаж, прибыль до 

налогообложения, чистая прибыль. 

На показатель выручки наибольшее влияние оказывает показатель прочие 

расходы. Не смотря на отрицательную динамику данного показателя на 2017 г., 

на 2018 г. значение данного показателя стало положительным (темп прироста 

составил 160 %). Наибольшее отрицательное влияние оказал фактор прибыль 

до налогообложения — к 2018 году темп ее сокращения сильно вырос. 

Наибольшее влияние на показатель выручки оказывает показатель себе-

стоимости продаж. По состоянию на 2017 г. прирост составил 36,04 %, а по со-

стоянию на 2018 г. прирост составил 103,29 %. 

В свою очередь на показатель прибыли до налогообложения в 2017 г. ока-

зывает показатель чистая прибыль (94,92 %), а в 2018 г. текущий налог на при-

быль (231,58 %). Отрицательную динамику на результирующий показатель в 

2018 г. оказывают такие показатели как изменение текущих налоговых обяза-

тельств (- 5,26 %), изменение отложенных налоговых активов (- 15,79 %), а 

также показатель чистой прибыли. 

За исследуемый период 2016 - 2018 гг. наблюдается изменение стоимости 

имущества на 2017 год на – 49,54 %, на 2018 год на 140,87 %. Причиной роста 

актива является увеличение оборотных активов за счет 2018 года по сравнению 

с внеоборотными активами в частности за счет дебиторской задолженности. 

Внеоборотные активы за рассматриваемый период к 2017 году снизились на 

2,56 процентов, а к 2018 году увеличились на 3,95 процентов. 

На основании анализа можно сказать, что по состоянию на 2018 год в 

группах активов преобладает актив А2 – быстро реализуемый актив. Его доле-

вое соотношение составляет 77 %. В свою очередь в структуре групп пассивов 

преобладает группа П4 – собственные средства предприятия. Долевое соотно-

шение группы П1 составляет 93 % - кредиторская задолженность.  

Помимо изменений в активах, увеличению стоимости имущества способ-
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ствовали следующие изменения в пассиве. Так, произошло снижение роста по-

казателя капитал и резервы (к 2017 году рост составил 256,57 %, а к 2018 году 

рост составил 50,09 %). Также в пассиве за рассматриваемый промежуток 

наблюдается рост долгосрочных и краткосрочных обязательств. 

Коэффициент автономии за рассматриваемый период увеличился с 0,45 

до 0,58. Данный показатель колеблется на уровне нормативного значения. 

Коэффициент финансовой показал изменение в промежутке с 0,06 до 

0,54. Таким образом, рассматриваемая компания стремится финансировать 

свою деятельность за счет собственных средств. Также растет инвестиционная 

привлекательность деятельности компании. 

Значение коэффициента финансирования находится ниже нормального на 

всем рассматриваемом промежутке, что говорит о недостаточности финансиро-

вания данной организации. 

Коэффициент маневренности находится выше оптимального значения.  

Предложенные мероприятия повлияли на финансовые показатели органи-

зации. Так, процедура лизинга позволила не только сделать управление заем-

ным капиталом выгоднее, но и увеличить финансовые показатели организации: 

так на 2019 год такие коэффициенты как финансовая активность, коэффициент 

финансирования, маневренности собственного капитала показали рост благода-

ря принятым мерам. Показатели платежеспособности на прогнозныый 2019 год 

также продемонстрировали устойчивый рост.    

Помимо этого на прогнозный 2019 год наблюдается увеличение показате-

ля финансовго рычага на 0,1 за 2019 г. Данное увеличение обеспечено увеличе-

нием такого показателя как  рентабельность заемного капитала (на 0,1 за 2019 

год).  
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