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В работе предложены мероприятия по формированию и распределению

прибыли на малом производственном предприятии.

Объект исследования - деятельность индивидуального предпринимателя

Липнягова Олега Ивановича, основным видом деятельности которого является

переработка сои.

Предмет исследования – полученные доходы и понесенные расходы,

участвующие в формировании финансовых результатов предприятия.

Период исследования 2013 – 2015 гг.

Проанализировав положение ИП Липнягова О.И. на рынке переработки

сельскохозяйственного сырья (сои), в целях увеличения прибыли и повышения

эффективности деятельности компании были предложены следующие меро-

приятия:изменить технологию переработки сои за счет замены оборудования

INSTA-PRO 600 на модульную установку влажного экструдирования сои «Тех-

нэкс»; предоставлять в аренду временно неиспользуемое складское помещение

с целью повышения доходности.Совокупный эффект от внедрения вышеука-

занных мероприятий будет выражаться увеличением прибыли от продаж в  2,2

раза. С увеличением прибыли показатель рентабельности продаж увеличится с

1,7 до 3,8 %, это будет свидетельствовать о повышении эффективности дея-

тельности компании.
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В условиях рыночной экономики предприятие самостоятельно планирует

свою деятельность и определяет перспективы развития, исходя из спроса

напроизводимую продукциюи необходимость обеспечения производственного

исоциального развития. В этих условиях основа экономического развития - это

прибыль предприятия, которая является важнейшим показателем эффективно-

сти его работы, источником его жизнедеятельности.

Прибыль - это часть добавочной стоимости, выработанная и проданная,

готовая к распределению. Предприятие получает прибыль после того, как во-

площенная в созданном продукте стоимость будет реализована и наберет де-

нежной формы.Таким образом, прибыль является объективной экономической

категорией. Поэтому на ее формирование влияют объективные процессы, про-

исходящие в обществе, в сфере производства и распределения валового внут-

реннего продукта.

Вместе с тем, прибыль - это итоговый показатель, результат финансово-

хозяйственной деятельности предприятий как субъектов хозяйствования. По-

этому прибыль показывает ее результаты и учитывает влияние многих факто-

ров. Существуют особенности в формировании прибыли предприятий в зави-

симости от сферы их деятельности, области хозяйства, формы собственности,

развития рыночных отношений.

Собственники предприятий заинтересованы в максимизации прибыли,

поскольку именно за счет прибыли предприятия могут развиваться, увеличи-

вать масштабы производства, а, следовательно, и приносить больший доход

своим владельцам.Чем больше величина прибыли и выше уровень рентабель-

ности, тем эффективнее функционирует предприятие, тем устойчивее его фи-

нансовое состояние. Поэтому поиск резервов увеличения прибыли и рентабель-

ности - одна из основных задач в любой сфере бизнеса.

Прибыль является сложным комплексным показателем, величина которо-

го непременно учитывается в процессе обоснования и принятия управленче-

ских решений всеми участниками рынка: сторонними лицами (инвесторами,

кредиторами, поставщиками и покупателями) и внутренними субъектами (ме-
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неджментом, владельцами крупных пакетов акций или долей). В этой связи

чрезвычайно важно не ошибаться при интерпретации множества различных по-

казателей финансовых результатов.

Актуальность темы исследования заключается в том, что основной целью

деятельности любого предприятия является получение прибыли, сохранение и

наращивание капитала. Их достижение обеспечивает необходимый уровень

эффективности работы хозяйствующего субъекта и удовлетворение интересов

его собственников. Обе цели тесно взаимосвязаны между собой, так как основ-

ным источником увеличения капитала выступает чистая прибыль. Важным ин-

струментом решения обозначенной проблемы является экономический анализ,

с помощью которого выявляют причины изменения показателей финансовых

результатов и резервов роста прибыли.

Проблемами формирования и анализа финансовых результатов в отече-

ственной практике занимаются многие ученые. Среди них такие, как Абрютина

М.С., Донцова Л.В., Ковалев В.В., Протасов В.Ф., Савицкая Г.В., Шеремет А.Д.

и другие.Эти авторы дают свое понимание проблем анализа финансовых ре-

зультатов, и их мнения зачастую весьма противоречивы.

Целью написания выпускной квалификационной работы является разра-

ботка мероприятий по формированию и распределению прибыли на малом

производственном предприятии.

В связи с поставленной целью в работе необходимо решить следующие

задачи:

1) раскрыть экономическую сущность прибыли, ее виды и функции;

2) определить цели, задачи и источники анализа финансовых результатов;

3) дать организационно-экономическую характеристику объекта исследо-

вания;

4) на примере предприятия провести анализ финансовых результатов;

5) по результатам проведенного анализа разработать мероприятия по уве-

личению прибыли.

Объектом практического исследования при написании выпускной квали-
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фикационной работы является деятельность индивидуального предпринимателя

Липнягова Алексея Ивановича г. Благовещенска, основным видом деятельно-

сти которого является переработка сои в жмых.

Предметом исследования являются полученные доходы и понесенные

расходы, участвующие в формировании финансовых результатов предприятия.

Период исследования 2013 – 2015гг.

Теоретическим обоснованием исследования по теме являются учебная,

научная литература, статьи в профессиональных журналах и газетах по методи-

кам оценки и анализа финансовых результатов.

Практическая часть работы выполнена на данных аналитического и син-

тетического учета, финансовой (бухгалтерской) и статистической отчетности-

ИП Липнягова А.И. за последние три года.

При написании выпускной квалификационной работы были использова-

ны следующие приемы и методы исследования: монографический, экономико-

статистический, балансовый, а также горизонтальный и вертикальный анализ,

факторный анализ, финансовые коэффициенты, относительные величины.

Практическая значимость работы заключается в том, что рекомендации

по увеличению прибыли могут быть использованы в работе ИП Липнягова А.И.

1 ОСОБЕННОСТИ ФОРМИРОВАНИЯ ФИНАНСОВЫХ РЕЗУЛЬТАТОВ
В СОВРЕМЕННЫХ УСЛОВИЯХ
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1.1 Экономическое содержание прибыли, ее виды и функции

Прибыль занимает одно из важных мест в общей системе стоимостных

взаимоотношений рыночной экономики и представляет собой важнейший эле-

мент экономического механизма управления общественным производством. С

ее помощью оценивается деятельность всех предпринимательских структур.

Прибыль является самым крупным источником финансирования расши-

ренного воспроизводства, критерием его эффективности и одним из главных

источников доходов государственного бюджета. Правильное понимание эко-

номической природы прибыли является основой для улучшения механизма

практического использования этой категории в современных российских усло-

виях1.

Проблема экономического содержания, функций и значения прибыли

находится в поле зрения многих экономистов.

Согласно марксистской теории прибыль является превращенной формой

прибавочной стоимости, представляющей неоплаченный прибавочный труд

наемного рабочего, занятого в сфере материального производства.

В неоклассической теории обосновывается иной подход: прибыль фор-

мируется в зависимости от производительности факторов производства, каж-

дый их владелец получает свою часть добавленной стоимости в соответствии с

предельной производительностью капитала, труда, земли: прибыль, зарплату,

ренту2.

Прибыль классифицируется по нескольким признакам, которые пред-

ставлены в таблице 1.1. Рассмотрим более подробно отдельные виды прибыли

предприятия в соответствии с приведенной ее классификацией по основным

признакам.

Таблица 1.1 - Классификация видов прибыли

1Шуляк Л.Н. Финансы предприятия : Учебник / Л.Н. Шуляк. – М.: Издательско-торговая корпорация «Дашков и
Ко», 2015. – С. 132.
2Экономика предприятия : Учебник / Под ред. О.Н. Волкова. М. : ИНФРА-М, 2014. – С. 201.
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Признаки классификации прибыли
предприятия

Виды прибыли по ответствующим признакам
классификации

Характер отражения в учете
Бухгалтерская прибыль
Экономическая прибыль

Характер деятельности предприятия
Прибыль от обычной деятельности
Прибыль от чрезвычайных событий

Основные виды хозяйственных опе-
раций предприятия

Прибыль от операционной деятельности
Прибыль от инвестиционной деятельности
Прибыль от финансовой деятельности

Состав формирующих элементов
Маржинальная прибыль
Валовая прибыль
Чистая прибыль

Характер налогообложения
Налогооблагаемая прибыль
Прибыль, не подлежащая налогообложению

Характер инфляционной очистки
Прибыль номинальная
Прибыль реальная

Достаточность уровня формирования
Низкая прибыль
Нормальная прибыль
Высокая прибыль

Рассматриваемый период формирова-
ния

Прибыль предшествующего периода
Прибыль отчетного периода
Прибыль планового периода (планируемая при-
быль)

Характер потребления
Капитализируемая прибыль
Потребленная прибыль

Степень использования
Нераспределенная прибыль
Распределенная прибыль

Значение итогового результата хозяй-
ствования

Положительная прибыль
Отрицательная прибыль (убыток)

По характеру отражения в учете выделяют бухгалтерскую и экономиче-

скую прибыль предприятия. Под бухгалтерской прибылью понимается при-

быль, исчисленная в соответствии с действующими правилами бухгалтерского

учета и указываемая в отчете о прибылях и убытках как разница между дохо-

дами и расходами, признаваемыми в отчетном периоде. Понятие «бухгалтер-

ской прибыли» в России введено с 1 января 1999 г. Положением по ведению

бухгалтерского учета и бухгалтерской отчетности в Российской Федерации,

утвержденным приказом Минфина России от 29.07.1998 г. № 34н.
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Экономическая прибыль представляет собой разность между суммой до-

ходов предприятия, с одной стороны, и суммой как внешних, так и внутренних

его текущих затрат (издержек), с другой. При этом внутренние текущие затраты

предприятия, не отражаемые бухгалтерским учетом, оцениваются по альтерна-

тивной их стоимости. Экономическая прибыль предприятия всегда меньше

бухгалтерской на величину внутренних текущих затрат (издержек).

Именно экономическая прибыль служит критерием эффективности ис-

пользования ресурсов предприятия. Положительное ее значение означает, что

компания заработала больше, чем требуется для покрытия стоимости использу-

емых ресурсов, следовательно, была создана дополнительная стоимость для

тех, кто предоставил ей свой капитал.

Если складывается обратная ситуация, то это свидетельствует о неспо-

собности предприятия покрыть стоимость использования привлеченных ресур-

сов или, иными словами, что оно проедает предоставленный ему капитал. Та-

ким образом, отсутствие экономической прибыли может стать причиной пере-

тока капитала в другие сферы использования3.

По характеру деятельности предприятия разделяют прибыль от обычной

деятельности и прибыль от чрезвычайных событий. Прибыль от обычной дея-

тельности характеризует финансовый результат от всех традиционных для дан-

ного предприятия видов деятельности и хозяйственных операций, формируе-

мый на регулярной основе. Прибыль от чрезвычайных событий характеризует

необычный или очень редкий для данного предприятия источник ее формиро-

вания.

По основным видам хозяйственных операций предприятия выделяют

прибыль от продажи продукции и прибыль от прочих операций.

Прибыль от продажи продукции (товаров, работ, услуг) является основ-

ным ее видом на предприятии, непосредственно связанным с отраслевой спе-

цификой их деятельности. Аналогом этого термина выступает термин «при-

3Гаврилова А.Н. Финансы организаций (предприятий) : учебник / А.Н. Гаврилова, А.А. Попов. – М. : КНОРУС,
2012. – С. 425.
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быль по основной деятельности». В обоих случаях под этой прибылью понима-

ется результат хозяйствования по основной производственно-сбытовой дея-

тельности предприятия.

Прибыль от прочих операций формально характеризуется термином «до-

ходы от прочих операций», однако по своему сущностному содержанию отно-

сится к категории прибыли, так как отражается в отчетности в виде сальдо

между полученными доходами и понесенными расходами по этим операциям.

К составу доходов, формирующих эту прибыль, относятся доходы от паевого

участия данного предприятия в деятельности других совместных предприятий с

отечественными и зарубежными партнерами (в виде распределенной прибыли

на сумму его паев в совместных предприятиях); доходы от принадлежащих

предприятию облигаций, акций и других ценных бумаг, выпущенных сторон-

ними эмитентами (в виде сумм процентов и дивидендов); доходы по депозит-

ным вкладам предприятия в банках; полученные штрафы, пени и неустойки и

некоторые другие4.

По основным видам деятельности предприятия выделяют прибыль, полу-

ченную от операционной, инвестиционной и финансовой его деятельности.

Прибыль от операционной деятельности представляет собой совокупный

объем прибыли от продажи продукции и прибыли от других операций, не отно-

сящихся к инвестиционной или финансовой деятельности.

Прибыль от инвестиционной деятельности характеризует итоговый фи-

нансовый результат от операций по приобретению (сооружению, изготовле-

нию) и продаже амортизируемого имущества — основных фондов, нематери-

альных активов и других необоротных активов, а также краткосрочных финан-

совых инвестиций, которые не являются эквивалентами денежных средств.

Прибыль от финансовой деятельности характеризует финансовый резуль-

тат операций, которые приводят к изменению размера и состава собственного

капитала и ссуд предприятия (привлечения дополнительного акционерного или

паевого капитала, эмиссии облигаций и других долговых ценных бумаг, при-

4Бланк И.А. Управление прибылью / И.А. Бланк. – К. :Эльга, Ника-Центр, 2014. – С. 367.
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влечение кредита в различных его формах, погашение обязательств по основ-

ному долгу).

По составу элементов, формирующих прибыль, различают маржиналь-

ную, балансовую и чистую прибыль предприятия. Под этими терминами пони-

мают обычно различную степень «очистки» полученных предприятием чистых

доходов от понесенных им в процессе хозяйственной деятельности затрат. Так,

маржинальная прибыль характеризует сумму чистого дохода от операционной

деятельности (валового дохода предприятия от этой деятельности, уменьшен-

ного на сумму налоговых платежей за счет него) за вычетом суммы перемен-

ных затрат. Валовая прибыль характеризует сумму чистого дохода от операци-

онной деятельности за вычетом всех операционных расходов, как постоянных,

так и переменных. Балансовая прибыль соответственно представляет собой

разницу между всей суммой чистого дохода предприятия и всей суммой его те-

кущих затрат. Чистая прибыль характеризует сумму балансовой (или валовой)

прибыли, уменьшенную на сумму налоговых платежей за счет нее.

По характеру налогообложения прибыли выделяют налогооблагаемую и

не облагаемую налогом ее части. Такое деление прибыли играет важную роль в

формировании налоговой политики предприятия, так как позволяет оценивать

альтернативные хозяйственные операции с позиций конечного их эффекта. Со-

став прибыли, не подлежащей налогообложению, регулируется соответствую-

щим законодательством5.

По характеру инфляционной «очистки» прибыли выделяют номинальный

и реальный ее виды. Реальная прибыль характеризует размер номинально по-

лученной ее суммы, скорректированный на темп инфляции в соответствующем

периоде.По достаточности уровня формирования выделяют низкую, нормаль-

ную и высокую прибыль предприятия (критерием такого деления выступает

уровень нормальной прибыли). Нормальная прибыль характеризует такой уро-

вень ее формирования, когда после покрытия внешних и внутренних текущих

затрат (издержек), остается доход, равный минимальной ставке депозитного

5Бланк И.А. Управление прибылью / И.А. Бланк. – К. :Эльга, Ника-Центр, 2014. – С. 368.
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процента (по отношению к сумме используемого собственного капитала).

Низкая и высокая прибыль характеризует уровень ее формирования, ко-

торый соответственно ниже или выше уровня нормальной прибыли.

По рассматриваемому периоду формирования выделяют прибыль пред-

шествующего периода (то есть периода, предшествующего отчетному), при-

быль отчетного периода и прибыль планового периода (планируемую при-

быль). Такое деление используется в целях анализа и планирования для выяв-

ления соответствующих трендов ее динамики, построения соответствующего

базиса расчетов и т.п.

По характеру использования в составе прибыли, остающейся после упла-

ты налогов и других обязательных платежей (чистой прибыли), выделяют капи-

тализируемую и потребляемую ее части. Капитализированная прибыль харак-

теризует ту ее сумму, которая направлена на финансирование прироста активов

предприятия, а потребленная прибыль - ту ее часть, которая израсходована.

По степени использования выделяют нераспределенную и распределен-

ную прибыль предприятия. Первый ее вид характеризует часть сформирован-

ной прибыли предприятия, которая еще не распределена (а соответственно и не

использована) на конкретные хозяйственные нужды. Второй ее вид характери-

зует часть сформированной прибыли, которая на рассматриваемую дату уже

распределена и не использована в процессе хозяйственной деятельности.

По значению итогового результата хозяйствования различают положи-

тельную прибыль (или собственно прибыль) и отрицательную прибыль (убы-

ток). В нашей практике эта терминология получила пока ограниченное распро-

странение, хотя и встречается в экономических публикациях последних лет по

вопросам бухгалтерского учета.

Несмотря на довольно значительный перечень рассмотренных классифи-

кационных признаков, он, тем не менее, не отражает всего многообразия видов

прибыли, используемых в научной терминологии и предпринимательской

практике6.

6Бланк И.А. Управление прибылью / И.А. Бланк. – К. :Эльга, Ника-Центр, 2014. – С. 369.
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Прибыль как важнейшая категория рыночных отношений выполняет

определенные функции.Во-первых, прибыль характеризует экономический эф-

фект, полученный в результате деятельности предприятия. Но все аспекты дея-

тельности предприятия с помощью прибыли в качестве единственного показа-

теля оценить невозможно. Такого универсального показателя и не может быть.

Именно поэтому при анализе производственно-хозяйственной и финансовой

деятельности предприятия используется система показателей.

Значение прибыли состоит в том, что она отражает конечный финансо-

вый результат. Вместе с тем на величину прибыли и ее динамику воздействуют

как зависящие от усилий предприятия факторы, так и не зависящие от них.

Практически вне сферы воздействия предприятия находятся конъюнктура рын-

ка, уровень цен на потребляемые материально-сырьевые и топливно-

энергетические ресурсы, нормы амортизационных отчислений. В известной

степени зависят от предприятия такие факторы, как уровень цен на реализуе-

мую продукцию и заработная плата. К факторам, зависящим от предприятия,

относятся уровень хозяйствования, компетентность руководства и менеджеров,

конкурентоспособность продукции, организация производства и труда, его

производительность, состояние и эффективность производственного и финан-

сового планирования.

Перечисленные факторы влияют на прибыль не прямо, а через объем реа-

лизуемой продукции и себестоимость, поэтому для выявления конечного фи-

нансового результата необходимо сопоставить стоимость объема реализуемой

продукции и стоимость расходов и ресурсов, используемых в производстве7.

Во-вторых, прибыль обладает стимулирующей функцией. Ее содержание

состоит в том, что прибыль одновременно является финансовым результатом и

основным элементом финансовых ресурсов предприятия. Реальное обеспечение

принципа самофинансирования определяется полученной прибылью. Доля чи-

стой прибыли, оставшейся в распоряжении предприятия после уплаты налогов

7Шуляк Л.Н. Финансы предприятия : Учебник / Л.Н. Шуляк. – М.: Издательско-торговая корпорация «Дашков и
Ко», 2015. – С. 135.
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и других обязательных платежей, должна быть достаточной для финансирова-

ния расширения производственной деятельности, научно-технического и соци-

ального развития предприятия, материального поощрения работников.

В-третьих, прибыль является одним из источников формирования бюдже-

тов разных уровней. Она поступает в бюджеты в виде налогов и наряду с дру-

гими доходными поступлениями используется для финансирования удовлетво-

рения совместных общественных потребностей, обеспечения выполнения госу-

дарством своих функций, государственных инвестиционных, производствен-

ных, научно-технических и социальных программ.

В условиях рыночной экономики значение прибыли огромно. Стремление

к получению прибыли ориентирует товаропроизводителей на увеличение объе-

ма производства продукции, нужной потребителю, снижение расходов на про-

изводство. При развитой конкуренции этим достигается не только цель пред-

принимательства, но и удовлетворение общественных потребностей. Для пред-

принимателя прибыль является сигналом, указывающим, где можно добиться

наибольшего прироста стоимости, создает стимул для инвестирования в эти

сферы. Свою роль играют и убытки. Они высвечивают ошибки и просчеты в

направлении средств, организации производства и сбыта продукции.

1.2 Формирование финансовых результатов предприятия

Обобщающим показателем анализа и оценки эффекта деятельности пред-

приятия на определенных стадиях его формирования является финансовый ре-

зультат. В процессе формирования финансовых результатов рассчитывают:

- валовую прибыль (Пв);

- прибыль (убыток) от продаж (Ппр);

- прибыль (убыток) до налогообложения (Пдн);

- чистую прибыль (убыток) отчетного периода (Пч)8.

Если валовая прибыль рассчитывается как разность между выручкой и

себестоимостью продаж, то прибыль от продаж формируется как разность меж-

8Гаврилова А.Н. Финансы организаций (предприятий) : учебник / А.Н. Гаврилова, А.А. Попов. – М. : КНОРУС,
2012. – С. 427.
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ду выручкой от продаж и полной себестоимостью проданной продукции, вклю-

чающей в себя себестоимость продаж, коммерческие и управленческие расхо-

ды:

Пв = Впр - С, (1)

где Впр- выручка (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и

аналогичных обязательных платежей);

С - себестоимость продаж.

Прибыль (убыток) от продаж рассчитывается по формуле (2):

Ппр = Впр – С – Рк – Рупр ,                    (2)

где Рк - коммерческие расходы;

Рупр - управленческие расходы.

Действующая форма Отчета о финансовых результатах и данные счетов

аналитического учета позволяют рассчитать прибыль (убыток) от обычной дея-

тельности как в целом за год, так и в поквартальном разрезе9.

Финансовый результат от всех видов обычной деятельности выражается

показателем «Прибыль (убыток) до налогообложения», рассчитываемым по

формуле (3):

Пдн = Ппр + ПРП – ПРУ + ПД – ПР, (3)

где ПРП - проценты к получению;

ПРУ - проценты к уплате;

ПД – прочие доходы;

ПР – прочие расходы.

9Пошерстник Н.В. Бухгалтерский учет на современном предприятии : учеб. - практ. пособие. – М. : ТК Велби,
Проспект, 2012. – С.504.
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Конечным финансовым результатом деятельности предприятия является

чистая прибыль (убыток) отчетного периода, которая рассчитывается по фор-

муле:

Пч = Пдн + ОНА – ОНО - Нп, (4)

где ОНА - отложенные налоговые активы;

ОНО - отложенные налоговые обязательства;

Нп - текущий налог на прибыль10.

Алгоритм формирования финансовых результатов, согласно Отчету о

финансовых результатах, представлен в Приложении А.

Конечный финансовый результат деятельности предприятия любой орга-

низационно-правовой формы хозяйствования выражается так называемой бух-

галтерской прибылью (убытком), выявленной за отчетный период на основании

бухгалтерского учета всех ее хозяйственных операций и оценки статей бухгал-

терского баланса по правилам, принятым в соответствии с Положением по ве-

дению бухгалтерского учета и бухгалтерской отчетности, утвержденным при-

казом Министерства финансов РФ от 29 июля 1998 г. № 34н (в ред. Прика-

заМинфина РФ от 25.10.2010 г. № 132н).Согласно данному Положению, конеч-

ный финансовый результат отчетного периода отражается в бухгалтерском ба-

лансе как нераспределенная прибыль (непокрытый убыток), то есть конечный

финансовый результат, выявленный за отчетный период, за минусом причита-

ющихся за счет прибыли установленных в соответствии с законодательством

Российской Федерации налогов и иных аналогичных обязательных платежей,

включая санкции за несоблюдение правил налогообложения.

Таким образом, финансовый результат в конечном итоге является финан-

сово-экономической базой приращения собственного капитала предприятия.

Кроме того, положительный финансовый результат свидетельствует об эффек-

тивном и целесообразном использовании активов предприятия, его основного и

10Финансы предприятий  / Под ред. Е.И. Бородиной. – М. : ЮНИТИ-ДАНА, 2013. – С. 422.
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оборотного капитала.

Чистая прибыль является основным показателем для объявления диви-

дендов акционерам, а также источником средств, направляемых на увеличение

уставного и резервного капитала, капитализации прибыли предприятия11.

Чистая прибыль отчетного периода характеризует реальный прирост

(наращение) собственного капитала предприятия. В понятие «финансовый ре-

зультат» вкладывается определенный экономический смысл:

- превышение (снижение) стоимости произведенной продукции над за-

тратами на ее производство;

- превышение выручки от продаж (стоимости реализованной продукции)

над полными затратами, понесенными в связи с ее производством и продажей;

- превышение чистой прибыли отчетного периода над понесенными

убытками.

На формирование прибыли, как финансового показателя работы предпри-

ятия, который отображается в бухгалтерском учете, в официальной отчетности

субъектов хозяйствования, влияет установленный порядок определения финан-

совых результатов деятельности; вычисление себестоимости продукции (работ,

услуг); общехозяйственных затрат; определение прибыли (убытков) от финан-

совых операций, другой деятельности12.

1.3 Цели и задачи управления прибылью

В условиях рыночной экономики прибыль является основным показате-

лем оценки хозяйственной деятельности предприятий, так как в ней аккумули-

руются все доходы, расходы, потери и убытки, обобщаются результаты их

функционирования. По прибыли можно определить рентабельность, изучить

эффективность функционирования субъектов предпринимательской деятель-

ности.

Главной целью управления прибылью является обеспечение максимиза-

11Гаврилова А.Н. Финансы организаций (предприятий) : учебник / А.Н. Гаврилова, А.А. Попов. – М. : КНОРУС,
2012. – С. 429.
12Финансы предприятий  / Под ред. Е.И. Бородиной. – М. : ЮНИТИ-ДАНА, 2013. – С. 423.
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ции благосостояния собственников предприятия в текущем и перспективном

периоде. Эта главная цель призвана обеспечивать одновременно гармонизацию

интересов собственников с интересами государства и персонала предприятия13.

Исходя из этой главной цели, система управления прибылью призвана

решать следующие основные задачи, которые представлены на рисунке 1.1.

Рисунок 1.1 - Задачи управления прибылью

Обеспечение максимизации размера формируемой прибыли, соответ-

ствующего ресурсному потенциалу предприятия и рыночной конъюктуре. Эта

задача реализуется путем оптимизации состава ресурсов предприятия и обеспе-

чения их эффективного использования. Основными естественными ограничи-

телями размера прибыли выступают максимально возможный уровень исполь-

зования ресурсного потенциала и сложившаяся конъюнктура товарного и фи-

нансового рынков.

Обеспечение оптимальной пропорциональности между уровнем форми-

руемой прибыли и допустимым уровнем риска. Между этими двумя показате-

лями существует прямо пропорциональная связь.С учетом отношения мене-

джеров к хозяйственным рискам формируется допустимый их уровень, опреде-

ляющий агрессивную, умеренную (компромиссную) или консервативную поли-

13Бланк И.А. Управление прибылью / И.А. Бланк. – К. :Эльга, Ника-Центр, 2014. – С. 372.

Задачи управления
прибылью

Обеспечение максимизации размера формируемой при-
были, соответствующего ресурсному потенциалу пред-
приятия и рыночной конъюнктуре

Обеспечение оптимальной пропорциональности между
уровнем формируемой прибыли и допустимым уровнем
риска

Обеспечение высокого качества формируемой прибыли

Обеспечение выплаты необходимого уровня дохода на
инвестированный капитал собственникам предприятия

Обеспечение формирования достаточного объема фи-
нансовых ресурсов за счет прибыли в соответствии с
задачами развития предприятия в предстоящем периоде
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тику осуществления тех или иных видов деятельности или проведения отдель-

ных хозяйственных операций. Исходя из заданного уровня риска в процессе

управления должен быть максимизирован соответствующий ему уровень при-

были14.

Обеспечение высокого качества формируемой прибыли. В процессе фор-

мирования прибыли предприятия должны быть в первую очередь реализованы

резервы ее роста за счет операционной деятельности и реального инвестирова-

ния, обеспечивающих основу перспективного развития предприятия. В рамках

операционной деятельности основное внимание должно быть уделено обеспе-

чению роста прибыли за счет расширения объема выпуска продукции и освое-

ния новых перспективных ее видов.

Обеспечение выплаты необходимого уровня дохода на инвестированный

капитал собственникам предприятия.Этот уровень при успешной деятельности

предприятия должен быть не ниже средней нормы доходности на рынке капи-

тала, при необходимости возмещать повышенный предпринимательский риск,

связанный со спецификой деятельности предприятия, а также инфляционные

потери.

Обеспечение формирования достаточного объемафинансовых ресурсов за

счет прибыли в соответствии сзадачами развития предприятия в предстоящем

периоде.Так как прибыль является основным внутренним источником форми-

рования финансовых ресурсов предприятия, ее размер определяет потенциаль-

ную возможность создания фондов производственного развития, резервного и

других специальных фондов, обеспечивающих предстоящее развитие предпри-

ятия. При этом в самофинансировании развития предприятия прибыли должна

отводиться главенствующая роль.

Обеспечение постоянного возрастания рыночной стоимости предприятия.

Эта задача призвана обеспечивать максимизацию благосостояния собственни-

ков в перспективном периоде. Темп возрастания рыночной стоимости в значи-

тельной степени определяется уровнем капитализации прибыли, полученной

14Бланк И.А. Управление прибылью / И.А. Бланк. – К. :Эльга, Ника-Центр, 2014. – С. 373.
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предприятием в отчетном периоде. Каждое предприятие исходя из условий и

задач хозяйственной деятельности само определяет систему критериев оптими-

зации распределения прибыли накапитализируемую и потребляемую ее части.

Все рассмотренные задачи управления прибылью теснейшим образом

взаимосвязаны, хотя отдельные из них и носят разнонаправленный характер

(например, максимизация уровня прибыли при минимизации уровня риска;

обеспечение достаточного уровня удовлетворения интересов собственников

предприятия и его персонала; обеспечение достаточного размера прибыли,

направляемой на прирост активов и на потребление)15.

Управление финансовыми результатами включает анализ прибыли, ее

планирование и постоянный поиск возможностей увеличения прибыли.

Экономический анализ - важнейшая стадия работы, предшествующая

планированию и прогнозированию финансовых ресурсов предприятия, эффек-

тивного их использования. Результаты анализа служат основой для принятия

управленческих решений на уровне руководства предприятием и являются ис-

ходным материалом для работы финансовых менеджеров16.

Основными задачами анализа финансовых результатов являются:

- изучение возможностей получения прибыли в соответствии с имею-

щимся ресурсным потенциалом предприятия и конъюнктурой рынка;

- систематический контроль за процессом формирования прибыли и из-

менением ее динамики;

- определение влияния как внешних, так и внутренних факторов на фи-

нансовые результаты и оценка качества прибыли;

- выявление резервов увеличения суммы прибыли и повышение уровня

доходности бизнеса;

- оценка работы предприятия по использованию возможностей увеличе-

ния прибыли и рентабельности;

- выработка рекомендаций по повышению эффективности системы

15Бланк И.А. Управление прибылью / И.А. Бланк. – К. :Эльга, Ника-Центр, 2014. – С. 374.
16Чечевицына Л.Н. Экономика фирмы : Учебное пособие для студентов вузов / Л.Н. Чечевицына, И.Н. Чуев. –
Ростов н/Д : Феникс, 2015. – С. 344.
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управления прибылью17.

Все явления и процессы хозяйственной деятельности предприятий нахо-

дятся во взаимосвязи, взаимозависимости и обусловленности. Одни из них

непосредственно связаны между собой, другие – косвенно. Например, прибыль

от продаж зависит от объема и структуры продаж, цены и себестоимости еди-

ницы продукции. Все другие факторы воздействуют на этот показатель косвен-

но. Каждый результативный показатель зависит от многочисленных факторов.

Чем детальнее исследуется влияние факторов на величину результативного по-

казателя, тем точнее результаты анализа и оценка качества труда предприятия.

Поэтому важным методологическим вопросом в анализе хозяйственной дея-

тельности является изучение и измерение влияния факторов на величину ис-

следуемых экономических показателей. Без глубокого и всестороннего изуче-

ния факторов нельзя сделать обоснованные выводы о результатах деятельно-

сти, выявить резервы производства, обосновать планы и управленческие реше-

ния.

Прибыль от продаж характеризует абсолютнуюэффективность хозяйство-

вания коммерческой организации – еепроизводственной, сбытовой и управлен-

ческой деятельности. Ростприбыли от продаж создает основу для расширенного

воспроизводства, выполнения обязательств перед бюджетом, банками идруги-

ми кредиторами.

На прибыль от продаж оказывают влияние следующие факторы:

1) изменение выручки от продаж;

2) изменение уровня себестоимости;

3) изменение уровня коммерческих расходов;

4) изменение уровня управленческих расходов.

Влияние изменения выручки на прибыль от продаж определяется по

формуле (5):

ΔПпр(В) = Ппр0 х (IВ – 1), (5)

17Савицкая Г.В. Экономический анализ : Учебник / Г.В. Савицкая. – М. : «Новое знание», 2014. – С. 507.
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где Ппр0– прибыль от продаж предыдущего года;

IВ – индекс изменения выручки от продаж.

Влияние изменения уровня себестоимости на прибыль от продаж опреде-

ляется по формуле (6):

ΔПпр(С) = С0 х IВ – С1, (6)

где С0и С1 – себестоимость продаж предыдущего и отчетного периода.

Влияние изменения уровня коммерческих расходов на прибыль от про-

даж определяется по формуле (7):

ΔПпр(КР) = КР0 х IВ – КР1, (7)

где КР0и КР1 – коммерческие расходы предыдущего и отчетного периода.

Влияние изменения уровня управленческих расходов на прибыль от про-

даж определяется по формуле (8):

ΔПпр(УР) = УР0 х IВ – УР1, (8)

где УР0и УР1– управленческие расходы предыдущего и отчетного периода.

В итоге сумма факторных изменений дает общее изменение прибыли от

продаж:

ΔПпр общ = ΔПпр(В) + ΔПпр(С) + ΔПпр(КР) + ΔПпр(УР). (9)

Балансовая прибыль учитывает финансовые результаты от продажи про-

дукции и прочей деятельности. На прибыль до налогообложения оказывают

влияние следующие факторы:

- выручка от продаж (ВР);
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- полная себестоимость выполненных работ и оказанных услуг (Zпол);

- сумма прочих доходов (Дпроч);

- сумма прочих расходов (Рпроч).

Для того, чтобы изучить влияние прочих доходов и расходов на величину

прибыли до налогообложения необходимо проанализировать их состав и дина-

мику, то есть влияние этих факторов оценивается путем сравнения базовых и

отчетных данных18.

Конечным финансовым результатом деятельности любого предприятия

является чистая прибыль, на которую оказывают влияние следующие факто-

ры:изменение выручки от продаж; полная себестоимость оказанных услуг;

сумма прочих доходов; сумма прочих расходов; сумма отложенных налоговых

активов и обязательств; сумма налога на прибыль.Далее определяется количе-

ственное влияние каждого фактора на изменение чистой прибыли. В заключе-

нии рассчитывается сумма дополнительно полученной или недополученной

прибыли из-за изменения уровня рентабельности предприятия по формуле:

Пдоп.получ = ∆R х Z1 : 100%. (10)

Резервы увеличения прибыли определяются по каждому виду товарной

продукции. Основными источниками увеличения прибыли по обычным видам

деятельности являются увеличение объема реализации продукции, снижение ее

себестоимости, повышение качества товарной продукции, реализация ее на бо-

лее выгодных рынках сбыта.

Схема резервов увеличения прибыли представлена на рисунке 1.2.

18Савицкая Г.В. Экономический анализ : Учебник / Г.В. Савицкая. – М. : «Новое знание», 2014. – С. 507.
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Рисунок 1.2 - Основные направления поиска резервов увеличения
прибыли

Эффективный механизм управления прибылью позволяет в полном объе-

ме реализовать стоящие перед ним цели и задачи, способствует результативно-

му осуществлению функций этого управления.

Таким образом, прибыль занимает одно из центральных мест в общей си-

стеме стоимостных показателей и рычагов управления экономикой. Она явля-

ется мерилом оценки деятельности предприятия, источником его развития, са-

мофинансирования, материального поощрения труда работников. Задача улуч-

шения финансового результата является жизненно важной для хозяйствующего

субъекта. Анализ финансовых показателей позволяет выявить возможности

улучшения финансового положения и по результатамрасчётов принять эконо-

мически обоснованные решения.
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2.1 Краткая характеристика предприятия

Липнягов Алексей Иванович поставлен на учет в качестве индивидуаль-

ного предпринимателя, осуществляющего свою деятельность без образования

юридического лица с присвоением ему идентификационного номера налого-

плательщика, межрайонной инспекцией ФНС России № 1 по Амурской области

15 июня 2011 года.

В своей деятельности предприниматель руководствуется Конституцией

Российской Федерации, Гражданским кодексом Российской Федерации, зако-

нами Амурской области и другими законодательными и нормативными право-

выми актами.

Предприниматель имеет круглую печать, содержащую его полное наиме-

нование на русском языке и указание на его местонахождение, имеет штампы и

бланки со своим наименованием, собственную эмблему и другие средства визу-

альной идентификации.

Предприниматель Липнягов А.И. осуществляет учет результатов работ,

ведет бухгалтерский и налоговый учет по нормам, действующим в Российской

Федерации. Бухгалтерский учет ведется предпринимателем в полном объеме.

Предприниматель самостоятельно осуществляет свою хозяйственную де-

ятельность, несет ответственность за результаты своей деятельности и за вы-

полнение своих обязательств перед своими работниками и партнерами по за-

ключаемым договорам, перед бюджетом и банками согласно действующему за-

конодательству.

Для ИП Липнягова А.И. можно выделить две основные цели. Одна из них

– удовлетворение потребностей клиентов, вторая – получение прибыли. Дан-

ные цели – взаимосвязаны, так как лишь получение прибыли дает предприни-

мателю возможность развиваться, расти, использовать новые технологии про-

изводства, то есть дает возможность наилучшим образом удовлетворять по-

требности клиентов.

Основной вид деятельности предпринимателя – переработка сельскохо-
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зяйственной продукции (переработка сои в жмых).

Имущество предпринимателя составляют материальные ценности и фи-

нансовые ресурсы, находящиеся на его балансе и являющиеся собственностью

предприятия.

Источниками образования имущества предпринимателя являются:

- личные средства предпринимателя, вложенные в уставный капитал, а

также его дополнительные вклады в имущество;

- доходы от производственно-хозяйственной деятельности предприятия.

Организационная структура управления предприятием представлена на

рисунке 2.1.

Рисунок 2.1 - Организационная структура управления ИП Липнягова А.И.

При данной структуре линейные звенья принимают решения, а функцио-

нальные подразделения информируют и помогают линейному руководителю

вырабатывать и принимать конкретные решения.

Руководство текущей деятельностью предприятия осуществляется дирек-

тором (индивидуальным предпринимателем).К компетенции директора отно-

сятся все вопросы руководства текущей деятельностью предприятия. Директор

организует ведение бухгалтерского учета, утверждает штаты, издает приказы и

дает указания, обязательные для исполнения всеми работниками фирмы.
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Права и обязанности работников компании определены в должностных

инструкциях, которые разрабатываются менеджером по персоналу. Они в обя-

зательном порядке согласуются с юристом организации и утверждаются дирек-

тором компании. Инструкции разрабатываются на все включенные в штатное

расписание должности и объявляются сотруднику при заключении трудового

договора.

Основными покупателями продукцииИП Липнягова А.И. являются сель-

скохозяйственные предприятия отрасли животноводства Амурской области и

регионов Российской Федерации. Основные конкуренты - ЗАО «Агростройтех-

нология», ЗАО «Амурагрофис», ООО «Благовещенский маслобойный завод».

У ИП Липнягова А.И. есть опыт работы в современных условиях, высо-

коквалифицированные специалисты, материально-техническая база и желание

тесно сотрудничать с покупателями.  На предприятии постоянно проводится

работа по улучшению условий труда, повышению квалификации персонала.

Тем самым создаются лучшие условия для развития творческой инициативы

трудящихся, направленной на совершенствование производства.

2.2 Анализ финансово-хозяйственной деятельности предпринимателя

Для того чтобы оценить позицию ИП Липнягова А.И. на рынке, проана-

лизировать внутрихозяйственные процессы, происходящие в организации, про-

следить динамику развития предприятия необходимо оценить главные финан-

сово-экономические показатели деятельности, их структуру и развитие.

Анализ основных показателей деятельности компании за 2013 – 2015 гг.

представлен в таблице 2.1.

Таблица 2.1 – Анализ основных показателей деятельности ИП Липнягова

А.И.за 2013 – 2015 гг.

Показатель
Значение показателя Абсолютное

отклонение Темп роста, %

2013г. 2014г. 2015г. 2014 /
2013

2015 /
2014

2014 /
2013

2015 /
2014
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Выручка, тыс. руб. 41685 45213 50960 3528 5747 108,5 112,7
Себестоимость продаж, тыс.
руб. 39869 43058 48318 3189 5260 108,0 112,2

Прибыль от продаж, тыс. руб. 1816 2155 2642 339 487 118,7 122,6

Рентабельность продаж, % 4,36 4,77 5,18 0,41 0,42 109,4 108,8
Рентабельность затрат, % 4,55 5,00 5,47 0,45 0,46 109,9 109,3
Среднесписочная численность
работников, чел. 12 14 15 2 1 116,7 107,1

Годовая выработка на одного
работника, тыс. руб. 3473,8 3229,5 3397,3 -244,3 167,8 93,0 105,2

Годовой фонд оплаты труда,
тыс. руб. 3666 4348 4721 682 373 118,6 108,6

Среднемесячная заработная
плата работника, руб. 25458 25881 26228 423 347 101,7 101,3

Среднегодовая стоимость ос-
новных фондов, тыс. руб. 2544 3198 3562 654 364 125,7 111,4

В 2014 году по сравнению с 2013 годом выручка от переработки продук-

циивозросла на 8,5 %, в 2015 году по сравнению с 2014 годом – на12,7 %, на

что повлияло расширение рынков сбыта компании и привлечение новых поку-

пателей.

В связи с ростом выручки увеличивается и себестоимость продаж. В 2014

году в сравнении с 2013 годом себестоимость продаж возросла на 8 %, в 2015

году в сравнении с 2014 годом – на 12,2 %. Увеличение себестоимости продаж

было связано, прежде всего, с повышением объема работ, а также с ростом цен

поставщиков на энергоресурсы, сырье и материалы, выполненные работы и

оказанные услуги; увеличением заработной платы работникам предприятия в

связи с инфляционными процессами в стране.

Прибыль от продаж растет нарастающими темпами, что характеризуется

положительно. В 2014 году в сравнении с 2013 годом она возросла на 18,7 %, в

2015 году по сравнению с 2014 годом – на 22,6 %. Соответственно, увеличива-

ются и показатели рентабельности. Рентабельность продаж увеличилась с

4,36 % в 2013 году до 5,18 % в 2015 году. Рентабельность затрат возросла за три

года на 0,92 пункта - на 1 руб. всех затрат предприятия в 2015 году приходится

5,47 коп.прибыли от продаж.

Среднесписочная численность работников предприятия увеличилась с 12
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до 15 человек в 2015 году - такое увеличение было вызвано увеличением объе-

ма производства.

Годовая выработка на одного работника предприятияуменьшилась в 2014

году по сравнению с 2013 годом на 7 %, но в 2015 году по сравнению с 2014 го-

дом наблюдается ее ростна5,2 %. В 2015 году на 1 работника предприятия при-

ходилось 3397,3 тыс. руб. выручки от продаж.

В связи с увеличением среднесписочной численности работников и ро-

стом средней заработной платы увеличивается и фонд оплаты труда. В 2014 го-

ду по сравнению с 2013 годом он увеличился на 18,6 % в 2015 году по сравне-

нию с 2014 годом – на 8,6 %. В целях повышения уровня реального содержания

заработной платы предприниматель производит ее индексацию в связи с ростом

потребительских цен на товары и услуги. В результате среднемесячная заработ-

ная плата работника предприятия увеличилась с 25461 руб. в 2013 году до 26230

руб. в 2015 году.

Среднегодовая стоимость основных фондов предприятия возросла в 2014

году по сравнению с 2013 годом на 654 тыс. руб. или на 25,7 %, в 2015 году по

сравнению с 2014 годом – на 364 тыс. руб. или на 11,4 %, на что повлиял ввод в

эксплуатацию нового современного оборудования по переработке сои.

Одна из основных целей ИП Липнягова А.И., ведущего свою хозяйствен-

ную деятельность в рыночных условиях, - получение максимально возможной

прибыли. Возможности достижения этой стратегической цели ограничены за-

тратами производства и реализации, а также рыночным спросом на продукцию

предприятия.

Анализ расходов по элементам затрат за 2013 - 2015 гг. представлен в

таблице 2.2.

Таблица 2.2 – Состав и структура расходов по их элементам ИП Липнягова

А.И. за 2013 – 2015 гг.

Элементы затрат

2013 г. 2014 г. 2015 г. Темп роста,
%

сумма,
тыс.
руб.

уд.вес,
%

сумма,
тыс.
руб.

уд.вес,
%

сумма,
тыс.
руб.

уд.
вес,%

2014 /
2013

2015 /
2014
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Материальные расхо-
ды 34238 85,9 36227 84,1 40557 83,9 105,8 112,0

Расходы на оплату
труда 3666 9,2 4348 10,1 4721 9,8 118,6 108,6

Отчисления на соци-
альные нужды 741 1,9 878 2,0 954 2,0 118,6 108,6

Амортизация 563 1,4 891 2,1 1104 2,3 158,3 123,9

Прочие расходы 661 1,7 714 1,7 982 2,0 108,0 137,5

Итого 39869 100,0 43058 100,0 48318 100,0 108,0 112,2

В 2014 году в сравнении с 2013 годом общая сумма расходов на произ-

водство продукцииИП Липнягова А.И.возросла на 8 % , в 2015 году по сравне-

нию с 2014 годом – на 12,2 %, на что повлияло увеличение по всем статьям за-

трат. Так, материальные расходы возросли в 2015 году по сравнению с 2014 го-

дом на 12,0 % за счет увеличения объема выполненных работ по переработке

сои; за счет привлечения дополнительной рабочей силы и увеличения средней

заработной платы работникам предприятия, соответственно увеличились затра-

ты на оплату труда и отчисления на социальные нужды на 8,6 %.

За счет приобретения нового оборудования и транспортного средства

сумма начисленной амортизации увеличилась в 2015 году в сравнении с 2014

годом на 23,9 %. Прочие затраты возросли на 37,5 % в 2015 году в сравнении с

2014 годом.

Наибольший удельный вес в структуре затрат компании по их элементам

приходится на материальные расходы – 83,9 % в 2015 году, что меньше, чем в

2013 году на 2 пункта. На долю затрат на оплату труда и отчислений на соци-

альные нужды приходится в 2015 году 9,8 и 2,0 % соответственно. На долю

амортизационных отчислений приходится в 2015 году 2,3 % всех затрат пред-

приятия.

Структура затрат ИП Липнягова А.И. за 2015 год представлена на рисун-

ке 2.2.
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Рисунок 2.2 - Структура затрат ИП Липнягова А.И. за 2015 г.

Таким образом, деятельность ИП Липнягова А.И. относится к материало-

емкому производству, так как основную долю в издержках предприятия зани-

мают материальные затраты.

Результаты анализа движения и технического состояния основных

средств ИП Липнягова А.И.  за 2013 – 2015 гг. представлены в таблице 2.3.

Таблица 2.3- Анализ движения и технического состояния основных средств ИП

Липнягова А.И. за 2013 – 2015 гг.

Показатель 2013 г. 2014 г. 2015 г.

Абсолютное
изменение

2014/
2013

2015/
2014

Первоначальная стоимость основных
средств на начало года, тыс. руб. 4920 6378 7753 1458 1375

Поступило основных средств, тыс. руб. 1768 2566 1576 798 -990
Выбыло основных средств, тыс. руб. 310 1191 227 881 -964
Первоначальная стоимость основных
средств на конец года, тыс. руб. 6378 7753 9102 1375 1349

Сумма амортизации, тыс. руб. 3422 4313 5417 891 1104
Остаточная стоимость основных
средств, тыс. руб. 2956 3440 3685 484 245

Коэффициент поступления 0,28 0,33 0,17 0,05 -0,16
Коэффициент выбытия 0,06 0,19 0,03 0,12 -0,16
Коэффициент износа 0,54 0,56 0,60 0,02 0,04
Коэффициент годности 0,46 0,44 0,40 -0,02 -0,04

Из таблицы 2.3 видно, что остаточная стоимость основных фондов ком-

пании возросла в 2014 году по сравнению с 2013 годом на 484 тыс. руб., в 2015



35

году в сравнении с 2014 годом - на 245 тыс. руб., на что повлиял ввод в эксплу-

атацию нового оборудования.

Удельный вес новых основных фондов повысился в 2014 году в сравне-

нии с 2013 годом на 5 пунктов, но в 2015 году в сравнении с 2014 годом наблю-

дается снижение данного показателя на 16 пунктов. Доля выбывших основных

средств предприятия увеличилась в 2014 году в сравнении с 2013 годом на 12

пунктов, но в 2015 году в сравнении с 2014 году снизилась также на 16 пунктов.

С отрицательной стороны характеризуется высокая долякоэффициента износа

основных средств компании – 60 % в 2015 году. За три года он увеличился на 4

пункта. Неизношенная доля основных средств общества составила в 2014 году

40 %.

Анализ эффективности использования основных средств ИП Липнягова

А.И. представлен в таблице 2.4.

Таблица 2.4 - Анализ эффективности использования основных фондов в ИП

Липнягова А.И. за 2013 – 2015 гг.

Показатель 2013г. 2014г. 2015г.
Темп роста, %

2014 /
2013

2015/
2014

Выручка, тыс. руб. 41685 45213 50960 108,5 112,7
Прибыль от продаж, тыс. руб. 1816 2155 2642 118,7 122,6
Среднегодовая стоимость основных
фондов, тыс. руб. 2544 3198 3562 125,7 111,4

Среднесписочная численность ра-
ботников, чел. 12 14 15 116,7 107,1

Фондоотдача, руб. 16,39 14,14 14,31 86,3 101,2
Фондоемкость, коп. 6,10 7,07 6,99 115,9 98,8
Фондовооруженность, тыс. руб. 212,0 228,4 237,5 107,7 104,0
Фондорентабельность, % 71,38 67,39 74,17 94,4 110,1

Из таблицы 2.4 видно, что в 2014 году в сравнении с 2013 годом фондо-

отдача основных средств  снизилась на 13,7 %, но в 2015 году по сравнению с

2014 годом наблюдается ее ростна1,2 %, на что повлияли более высокие темпы

роста выручки по сравнению с темпами роста среднегодовой стоимости основ-

ных средств. На 1 руб. основных производственных фондов предприятия в 2015

году приходится 14 руб. 31 коп.выручки от продаж.



36

При росте фондоотдачи основных средств, как следствие, наблюдается

снижение фондоемкостис 7,07 коп.в 2014 году до 6,99 коп. в 2015 году.

Фондоворуженность компании имеет тенденцию к росту с 212 тыс. руб. в

2013 году до 237,5 тыс. руб. в 2015 году - в процессе производства продукции

один работник компании располагает в 2015 году 237,5 тыс. руб. основных

фондов. Показатель фондорентабельности имеет тенденцию к росту, что харак-

теризуется положительно – с каждого рубля стоимости основных фондов орга-

низация имеет прибыли от продаж в 2015 году 74,17 коп.

Результаты проведенного анализа свидетельствуют об эффективном ис-

пользовании основных средств в ИП Липнягов А.И., при этом за последние три

года тенденция изменения показателей значительно улучшилась.

Достаточная обеспеченность предприятия нужными трудовыми ресурса-

ми, их рациональное использование, высокий уровень производительности

труда имеют большое значение для повышения качества выполняемых работ и

оказываемых услуг. Результаты анализа движения персонала ИП Липнягова

А.И. за 2013 – 2015 гг. представлены в таблице 2.5.

Таблица 2.5 - Анализ движения персонала ИП Липнягова А.И.

Показатель 2013 г. 2014 г. 2015 г.

Абсолютное
отклонение

2014 /
2013

2015 /
2014

Численность персонала на начало года,
чел. 11 13 15 2 2

Принято на работу, чел. 6 9 7 3 -2
Выбыли, чел., в том числе: 5 7 7 2 -
по собственному желанию, чел. 3 5 2 2 -3
Численность персонала на конец года, чел. 13 15 15 2 -
Среднесписочная численность персонала,
чел. 12 14 15 2 1

Коэффициент оборота по приему персона-
ла, Кпр, %

50,0 64,3 46,7 14,3 -17,6

Коэффициент оборота по выбытию персо-
нала, Кв, %

41,7 50,0 46,7 8,3 -3,3

Коэффициент текучести кадров, Ктк, % 25,0 35,7 13,3 10,7 -22,4
Из таблицы 2.5 видно, что численность персонала ИП Липнягова А.И.

увеличилась за три года на 2 человека, что связано с увеличением объема про-
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изводства.

Удельный вес принятых работников в компании в 2015 году составил

46,7 %, что на 17,6 пунктов меньше удельного веса принятого персонала в 2014

году. Удельный вес выбывших работников в 2015 году составил также 46,7 %,

что на 3,3 % меньше удельного веса выбывших работников в 2014 году.

С положительной стороны характеризуется снижение коэффициента

текучести кадров с 25 % в 2013 году до 13,3 % в 2015 году. Большинство

увольняющихся сотрудников в качестве причины увольнения называют

неудовлетворенность заработной платой, ненормированный рабочий день и

тяжелые условия труда.

Одним из индикаторов финансового положения предприятия является его

платежеспособность, то есть возможность наличными денежными ресурсами

своевременно погашать свои платежные обязательства. Результаты анализа

платежеспособности ИП Липнягова А.И. за 2013 – 2015 гг. представлены в таб-

лице 2.6.

Таблица 2.6 - Анализ коэффициентов платежеспособности ИП Липнягова А.И.

за 2013 – 2015 гг.

Наименование показателя 31.12.
2013г.

31.12.
2014г.

31.12.
2015г.

Абсолютное
изменение

2014 /
2013

2015 /
2014

Денежные средства и краткосрочные
финансовые вложения, тыс. руб. 3626 4014 3255 388 -759

Дебиторская задолженность,тыс. руб. 16952 17881 19314 929 1433
Текущие активы, тыс. руб. 31591 35844 39047 4253 3203
Краткосрочная задолженность, тыс.
руб. 32748 31097 31515 -1651 418

Коэффициент абсолютной
ликвидности 0,11 0,13 0,10 0,02 -0,03

Коэффициент быстройликвидности 0,63 0,70 0,72 0,08 0,01
Коэффициент текущей ликвидности 0,96 1,15 1,24 0,19 0,09

Рекомендуемое значение коэффициента абсолютной ликвидности -> 0,2 –

0,25. Не соответствие коэффициента абсолютной ликвидности нормативному

значению говорит о недостатке у предприятия абсолютно ликвидных активов,

которыми можно погасить наиболее срочные обязательства.
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Значение коэффициента быстрой ликвидности соответствует рекомендо-

ванному - за счет денежных средств на различных счетах, поступлений по сче-

там (дебиторская задолженность) предприятие могло погасить свои кратко-

срочные обязательства в 2013 г. – на 63 %, в 2014 г. – на 70 %, в 2015 году – на

72 %. Коэффициент текущей ликвидности не соответствует нормативному в те-

чение всего исследуемого периода. Мобилизовав все оборотные средствапред-

приниматель мог погасить все краткосрочные обязательствав 2014 – 2015 гг.

По результатам проведенного анализа платежеспособности можно сде-

лать вывод о недостаточно устойчивом финансовом положении предпринима-

теляв анализируемом периоде.

Анализ коэффициентов финансовой устойчивости компании за 2013–

2015 гг. представлен в таблице 2.7.

Таблица 2.7 - Анализ коэффициентов финансовой устойчивости ИП Липнягова

А.И. за 2013 – 2015 гг.

Наименование показателя 31.12.
2013г.

31.12.
2014г.

31.12.
2015г.

Абсолютное
изменение

2014 /
2013

2015 /
2014

Валюта баланса, тыс. руб. 34135 39042 42609 4907 3567
Собственный капитал, тыс. руб. 1387 2936 5230 1549 2294
Заемный капитал, тыс. руб. 32748 36106 37379 3358 1273
Собственные оборотные  средства, тыс. руб. -1157 -262 1668 895 1930
Оборотные активы, тыс. руб. 31591 35844 39047 4253 3203
Внеоборотные активы, тыс. руб. 2544 3198 3562 654 364
Коэффициент финансовой автономии 0,04 0,08 0,12 0,03 0,05
Коэффициент финансовой зависимости 0,96 0,92 0,88 -0,03 -0,05
Коэффициент финансовоголевериджа 23,61 12,30 7,15 -11,31 -5,15
Коэффициент финансирования 0,04 0,08 0,14 0,04 0,06
Коэффициент маневренности собственного
капитала -0,83 -0,09 0,32 0,74 0,41

Коэффициент финансовой устойчивости 0,04 0,20 0,26 0,16 0,06
Коэффициент соотношения мобильных и
иммобилизованных средств 12,42 11,21 10,96 -1,21 -0,25

Повышение коэффициента финансовой автономии с 0,04 до 0,14 пунктов

можно оценить как благоприятную тенденцию. Однако на протяжении

исследуемого периода доля собственных средств в общей сумме всех средств

предприятия, авансированных им для осуществления деятельности, не
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соответствует нормативному значению (> 0,5).

Уменьшение коэффициента финансовой зависимости с 0,96 пунктов в

2013 году до 0,88 пунктов в 2015 году связано с ростом финансовой

независимости предприятия.

Коэффициент соотношения заемного и собственного капитала для

предприятия не соответствует нормативному значению на протяжении

исследуемого периода (< 0,7). Однако с положительной стороны можно

отметить снижение данного коэффициента с 23,61 до 7,15 пунктов в 2015 году.

Коэффициент финансирования имеет тенденцию к росту, однако на

протяжении исследуемого периода его значение не соответствует

нормативному, которое должно быть > 1.

Коэффициент маневренности собственного капитала в течение

исследуемого периода не соответствует рекомендованному значению, однако к

концу 2015 года тенденция изменения данного показателя улучшилась.

Рассчитанный коэффициент финансовой устойчивости также не

соответствует рекомендованному значению на протяжении исследуемого

периода, однако с положительной стороны можно отметить его повышение с

0,04 до 0,26 пунктов в 2015 году.

Коэффициент мобильных и иммобилизованных средств снизился в 2015

году по сравнению с 2014 годом на 1,46 пунктов. На 1 руб. внеоборотных

активов в 2015 году приходится 10 руб. 96 коп.оборотных средств предприятия.

Понижение данного коэффициента свидетельствует о снижении средств,

вложенных предприятием в оборотные активы.

Проанализировав значения рассчитанных коэффициентов финансовой

устойчивости, которые в большинстве не соответствуют рекомендованным

значениям, можно сделать вывод о неустойчивом финансовом состоянии

компании на протяжении исследуемого периода, но наметилась положительная

динамика некоторых показателей.

Из проведенного анализа хозяйственной деятельности ИП Липнягова

А.И. можно сделать вывод о том, что в настоящее время компания является
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прибыльной и эффективно развивается. У предприятия есть опыт работы в со-

временных условиях, высококвалифицированные специалисты, материально-

техническая база и желание тесно сотрудничать с клиентами.

2.3 Анализ формирования финансовых результатов

Деятельность ИП Липнягова А.И.направлена на получение прибыли.

Основа прибыли – это разница между доходами и расходами. Основную часть

прибыли компания получает от работ по переработке сои в жмых. Анализ

прибыли от продаж организации представлен в таблице 2.8.

Таблица 2.8 - Анализ прибыли от продаж ИП Липнягова А.И. за 2013 – 2015 гг.

Показатель

2013 г. 2014 г. 2015 г. Темп роста, %

тыс.
руб.

уд.вес,
%

тыс.
руб.

уд.вес,
%

тыс.
руб.

уд.вес,
%

2014 /
2013

2015 /
2014

Выручка от продаж 41685 100,0 45213 100,0 50960 100,0 108,5 112,7
Себестоимость про-
даж 38902 93,3 41635 92,1 46424 91,1 107,0 111,5

Валовая прибыль 2783 6,7 3578 7,9 4536 8,9 128,6 126,8
Коммерческие расхо-
ды 967 2,3 1423 3,1 1894 3,7 147,2 133,1

Прибыль от продаж 1816 4,4 2155 4,8 2642 5,2 118,7 122,6

Из таблицы 2.8 видно, что в 2014 году в сравнении с 2013 годом валовая

прибыль предпринимателя возросла на 28,6 %, в 2015 году по сравнению с 2014

годом - на26,8 %, на что повлиял рост выручки от продаж в связи с расширени-

ем рынков сбыта и привлечением новых покупателей.

Прибыль от продаж повысилась в 2014 году в сравнении с 2013 годом  на

18,7 %, в 2015 году в сравнении с 2014 годом – на 22,6 %.

Динамика изменения прибыли от продаж ИП Липнягова А.И. за 2013 –

2015 гг. представлена на рисунке 2.3.
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Рисунок 2.3 - Динамика изменения прибыли от продаж

ИП Липнягова А.И. за 2013 – 2015 гг.

Налогооблагаемая прибыль ИП Липнягова А.И. формируется из прибыли

от продаж и прочих доходов и расходов. Анализ динамики прибыли до налого-

обложения представлен в таблице 2.9.

Таблица 2.9 - Анализ динамики прибыли до налогообложенияИП Липнягова

А.И. за 2013 – 2015 гг.,в тыс. руб.

Наименование показателя 2013 г. 2014 г. 2015 г.
Темп роста, %

2014 /
2013

2015 /
2014

Прибыль от продаж 1816 2155 2642 118,7 122,6
Прочие доходы - 284 595 - 209,5

Прочие расходы 352 617 538 175,3 87,2

Прибыль до налогообложения 1464 1822 2699 124,5 148,1

По сравнению с 2013 годом в 2014 году прибыль до налогообложения ИП

Липнягова А.И. увеличилась на 24,5 %, на что повлиял рост прибыли от про-

даж.Прочие расходы компании за этот же период возросли на 75,3 %.

По сравнению с 2014 годом в 2015 году прибыль до налогообложения

увеличилась на 48,1 %, на что повлияло увеличение прибыли от продаж, а так-

же рост прочих доходов в 2,1 раза. Прочие расходы общества, напротив, снизи-
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лись на 12,8 %. Динамика изменения прибыли до налогообложения ИП Липня-

гова А.И. за 2013 – 2015 гг. представлена на рисунке 2.4.

Рисунок 2.4 - Динамика изменения прибыли до налогообложения

ИП Липнягова А.И. за 2013 – 2015 гг.

Далее изучим влияние прочих доходов и расходов на величину прибыли

до налогообложения. Для этого проведем анализ их состава и динамики, ре-

зультаты которого представлены в таблице 2.10.

Таблица 2.10 - Анализ прочих доходов и расходовИП Липнягова А.И.

Показатели 2013г. 2014г. 2015г.
Темп роста, %

2014 /
2013

2015 /
2014

Прочие доходы, всего, в т.ч.: - 284 595 - 209,5
- излишки материалов, выявленные по
результатам инвентаризации - 170 479 - 281,8

- штрафы и пени за нарушение условий
договоров полученные - 35 50 - 142,9

- суммы кредиторской задолженности, с
истекшим сроком исковой давности - 79 66 - 83,5

Прочие расходы, всего, в т.ч.: 352 617 538 175,3 87,2
- расходы, связанные с оплатой услуг,
оказываемых кредитными организациями 117 158 176 135,0 111,4

- штрафы, пени, неустойки за нарушение
условий договоров 40 70 35 175,0 50,0

- суммы дебиторской задолженности, по
которым истек срок исковой давности 195 141 267 72,3 189,4

Сальдо прочих доходов и расходов -352 -333 57 94,6 -17,1
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Из таблицы 2.10 видно, что втечение исследуемого периода ИП Липнягов

А.И. имеет убыток от прочих операций, который увеличился с 352 тыс. руб. в

2013 году до 1743 тыс. руб. в 2015 году.

Конечным финансовым результатом деятельности предпринимателя яв-

ляется чистая прибыль (убыток) отчетного периода. В таблице 2.11 проведем

анализ доходности компании за 2013 – 2015 гг.

Таблица 2.11 - Анализ доходности ИП Липнягова А.И. за 2013 – 2015 гг.

Наименование показателя 2013 2014 2015
Темп роста, %

2014 /
2013

2015 /
2014

Выручка от продаж 41685 45213 50960 108,5 112,7

Себестоимость продаж 38902 41635 46424 107,0 111,5

Валовая прибыль 2783 3578 4536 128,6 126,8

Коммерческие расходы 967 1423 1894 147,2 133,1

Прибыль от продаж 1816 2155 2642 118,7 122,6

Прочие доходы - 284 595 - 209,5

Прочие расходы 352 617 538 175,3 87,2

Прибыль до налогообложения 1464 1822 2699 124,5 148,1

Налог на прибыль 220 273 405 124,5 148,1

Чистая прибыль 1244 1549 2294 124,5 148,1

Рентабельность основной деятельности, % 3,20 3,72 4,94 116,3 132,9

Из таблицы 2.11 видно,  что в анализируемом периоде показатели прибы-

ли ИП Липнягова А.И. растут. Так прибыль от продаж увеличилась в 2014 году

в сравнении с 2013 годом на 18,7 %, в 2015 году в сравнении с 2014 годом – на

22,6 %. Чистая прибыль предпринимателя увеличилась в 2014 году в сравнении

с 2013 годом на 16,3 %, в 2015 году в сравнении с 2014 годом – на 32,9 %, на

что повлиял рост прибыли до налогообложения.

Динамика изменения чистой прибыли ИП Липнягова А.И. за 2013 – 2015

гг. представлена на рисунке 2.5.
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Рисунок 2.5 - Динамика изменения чистой прибыли ИП Липнягова А.И.

За 2013 – 2015 гг.

На 1 руб. себестоимости продукции приходится чистой прибыли пред-

принимателя в 2015 году 4,94 копеек. В 2014 году в сравнении с 2013 годом по-

казатель рентабельности деятельности увеличился на 16,3 пунктов, в 2015 году

в сравнении с 2014 годом – на 32,9 пунктов.

В 2013 – 2015 гг. вся прибыль, полученная по результатам финансово-

хозяйственной деятельности ИП Липнягова А.И., участвовала в процессе

накопления, то есть увеличивала имущество предпринимателя, что свидетель-

ствует о финансовой устойчивости компании, а также о наличии источника для

последующего развития предприятия.

2.4 Анализ рентабельности деятельности предпринимателя

Финансовые результаты и эффективность деятельности предприятия ха-

рактеризуют показатели рентабельности, которые являются важными характе-

ристиками факторной среды формирования прибыли.

Результаты анализа показателей рентабельности деятельности ИП Липня-

гова А.И. за 2013 – 2015 гг. представлены в таблице 2.12.
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Таблица 2.12 - Анализ показателей рентабельности деятельности ИП Липнягова

А.И. за 2013 – 2015 гг.

Наименование показателя 2013г. 2014г. 2015г.

Абсолютное
отклонение Темп роста, %

2014/
2013

2015/
2014

2014/
2013

2015/
2014

Выручка от продаж, тыс.
руб. 41685 45213 50960 3528 5747 108,5 112,7

Себестоимость продаж, тыс.
руб. 39869 43058 48318 3189 5260 108,0 112,2

Прибыль от продаж, тыс.
руб. 1816 2155 2642 339 487 118,7 122,6

Чистая прибыль, тыс. руб. 1244 1549 2294 305 745 124,5 148,1
Среднегодовая стоимость
внеоборотных активов, тыс.
руб.

2544 3198 3562 654 364 125,7 111,4

Среднегодовая стоимость
оборотных активов, тыс.
руб.

31591 35844 39047 4253 3203 113,5 108,9

Среднегодовая стоимость
имущества, тыс. руб. 34135 39042 42609 4907 3567 114,4 109,1

Рентабельность основной
деятельности,  % 4,55 5,00 5,47 0,45 0,46 109,9 109,3

Рентабельность продаж, % 4,36 4,77 5,18 0,41 0,42 109,4 108,8
Рентабельность внеоборот-
ного капитала,  % 48,90 48,44 64,40 -0,46 15,97 99,1 133,0

Рентабельность оборотного
капитала, % 3,94 4,32 5,87 0,38 1,55 109,7 135,9

Рентабельность совокупных
активов, % 3,64 3,97 5,38 0,32 1,42 108,9 135,7

Данные анализа свидетельствуют о росте показателей рентабельности в

2015 году, на что повлияло увеличение прибыли компании. С каждого рубля,

затраченного на производство продукции, предприятие имеет прибыль от про-

даж в 2013 году 4,55 коп., в 2014 году – 5 коп., в 2015 году – 5,47 коп. По срав-

нению с 2013 годом в 2014 году рентабельность основной деятельности повы-

силась на 0,45 коп., в 2015 году по сравнению с 2014 годом - на0,46 коп. На

один рубль проданной продукции приходится 5,18 коп.прибыли от продаж в

2015 году, что больше, чем в 2014 году на 0,42 коп.

На один рубль, вложенный во внеоборотные активы предприятия, прихо-

дится в 2015 году 64,4 коп.чистой прибыли, что на 33 % больше значения дан-
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ного показателя в 2014 году.

На один рубль, вложенный в оборотные активы компании, приходится в

2015 году 5,87 коп.чистой прибыли, что на 35,9 % больше значения данного по-

казателя в 2014 году. В 2014 году по сравнению с 2013 годом рентабельность

оборотных активов повысилась 9,7 пунктов.

На 1 рубль активов, вложенных в имущество предприятия, приходится

3,64 коп.чистой прибыли в 2013 году, 3,97 коп. - в 2014 году, 5,38 коп. - в 2015

году. В 2014 году по сравнению с 2013 годом рентабельность совокупных акти-

вов по высилась на 0,32копейки, в 2015 году по сравнению с 2014 годом - на

1,42 копейки. Таким образом, все рассчитанные показатели рентабельности ИП

Липнягова А.И.имеют тенденцию к росту в 2015 году, что свидетельствует об

эффективной работе компании в целом.

По результатам проведенных исследований во второй главе можно сде-

лать вывод, что основным видом деятельности ИП Липнягова А.И.является пе-

реработка сельскохозяйственной продукции (переработка сои в жмых). При-

быль компании растет из года в год –с 1244 до 2294 тыс. руб. в 2015 году, на

что повлиял высокий рост прибыли до налогообложения. Показатели рента-

бельности также имеют тенденцию к росту и их значения достаточно высокие.

Чтобы предприятие могло эффективно функционировать и развиваться,

ему, прежде всего, нужна устойчивость денежной выручки, достаточной для

расплаты с поставщиками, кредиторами, своими работниками, местными орга-

нами власти, государством. После расчетов и выполнения обязательств необхо-

дима еще и прибыль, объем которой должен быть, по крайней мере, не ниже

запланированного. Но финансовая устойчивость не сводится только к платеже-

способности. Для достижения и поддержания финансовой стабильности важны

не только абсолютные размеры прибыли, сколько относительно объема капита-

ла и объема его выручки, то есть показатели рентабельности. Поэтому ИП Лип-

нягову А.И.необходимо разработать мероприятия, направленные на рост вы-

ручки и доходов, что будет содействовать наращиванию рентабельности, росту

устойчивости предприятия, уменьшению вероятности его банкротства.
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3 РАЗРАБОТКА МЕРОПРИЯТИЙ ПО УВЕЛИЧЕНИЮ ПРИБЫЛИ ИП
ЛИПНЯГОВА А.И.

3.1 Мероприятия, направленные на увеличение прибыли

Основным видом деятельности ИП Липнягова А.И.является переработка

сельскохозяйственной продукции (переработка сои в жмых). Соевый жмых —

высококачественный белковый компонент, применяемый в различных видах

кормов. Его используют для приготовления комбикормов для крупного

рогатого скота и птиц, кормления зверей на зверофермах по производству

ценного меха и разведения рыб. Соевый жмых получают после отжима масла

из семян сои в процессе экструзионно-прессовой обработки. Благодаря

кратковременному нагреву и высокому давлению на выходе из экструдера в

жмыхе сохраняется аминокислотный состав, а межклеточные перегородки сои

разрушаются, что делает его хорошо усваиваемым.

На предприятии используются два специальных экструдераINSTA-PRO

600, которые позволяют производить сухую переработку сои. Бобы поступают

напрямую в экструдер. Через приемную воронку сырье дозируется в шнек и

далее подвергается измельчению, растиранию, продавливанию через отверстие.

Полученная при этом полножирная соя направляется в барабанный охладитель

и далее на склад готовой продукции.

При такой обработке тепло вырабатывается за счет трения, которое до-

статочно сложно контролировать. Возрастает риск перегрева продукта и сни-

жения доступности белка.

Анализируя опыт предприятий по переработке сои, нами был произведен

анализ технологий и характеристик соответствующего оборудования для полу-

чения соевого жмыха в настоящем времени. В результате был сделан вывод о

несовершенстве технологии и оборудовании для переработки соевых бобов в

ИП Липнягов А.И., что приводит к высоким потерям энергии.

Кроме этого, технологию «сухой» переработки сои для получения соево-

го жмыха нельзя считать эффективной, так как в ней скорость процессов окис-
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ления намного превышает скорость процесса технологии приготовления ком-

бикормов. При таком методе не обезвреживаются такие вредные вещества, как

уреаза и ингибитор трипсина, который ведет к увеличению болезней и падежа

животных.

В целях минимизации энергопотребления и повышения рентабельности

деятельности ИП Липнягова А.И. предлагаем заменить один из действующих

экструдеров по переработке сои INSTA-PRO 600 на модульную установку

влажного экструдирования сои «Технэкс».

Основное отличие влажного экструдированияот сухой экструзии -

предэкструдивная обработка продукта. Этот вид обработки предполагает

большую продолжительность и контролируемость процесса, что обеспечивает

высокие показатели качества продукта.

При применении влажного экструдирования технологический процесс

обработки соевых бобов состоит из нескольких участков, представленных в

Приложении Б:

1) участок приема. Из накопительной емкости по нории с магнитным

заслоном исходный продукт подается наверх в установку очистки;

2) участок очистки и измельчения. Продукт очищается от

металломагнитных примесей и камней. Далее тщательно дробится в валковом

измельчителе;

3) участок кондиционирования и экструдирования. Измельченный

продукт поступает в смеситель-кондиционер, где он обрабатывается сухим

насыщенным паром (до 80-90ºС). При перемешивании частицы равномерно

нагреются и увлажняются. Далее продукт поступает вкондиционер длительной

выдержки где выдерживается точно заданное время (6-10 минут).

Перегружным дозирующим шнеком материал транспортируется в экструдер

или экспандер;

4) участок охлаждения. После экструдирования готовый продукт

охлаждается и поступает на склад.

Пример модульной установки влажногоэкструдирования сои представлен
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в Приложении В.

Дадим характеристику оборудованию, которое предлагаем использовать в

модульной установке влажного экструдирования сои (производитель Компания

«Технэкс»):

1) камнеотборник - отделение камней происходит по принципу воздуш-

ной сепарации;

2) нории - датчики сбега ленты; компактность и легкость монта-

жа; высокая производительность при низком энергопотреблении;

3) кондиционер длительной выдержки - точное управление временем об-

работки нагретого продукта; полностью нержавеющее исполнение - самоочи-

щаемая конструкция; работа по принципу FIFO - «первый на входе, первый на

выходе»;

4) смеситель-кондиционер - оптимальная скорость вращения ва-

ла; гомогенное смешивание с паром и жидкостями; простое техническое об-

служивание;

5) экструдер - секционный винт с заменяемыми сегментами; прерываемая

винтовая линия повышение эффективности смешивания продукта; две головки

для работы с соей и зерновыми продуктами;

6) охладитель - поворотная разгрузка бережная и надежная систе-

ма;противопоточный принцип наиболее эффективный способ охлажде-

ния; чистота эксплуатации и соответствие санитарным нормам.

В таблице 3.1 представлена стоимость оборудования, предложенного для

внедрения.

Таблица 3.1 - Стоимость оборудования, предложенного для внедрения

Наименование оборудования Цена, тыс. руб. Кол-во, шт. Сумма, тыс.руб.

Камнеотборник 140 1 140
Нории 60 2 120
Кондиционер длительной выдерж-
ки 360 1 360

Смеситель-кондиционер СП-1000 320 1 320
Экструдер МВ-300 840 1 840
Охладитель ОПТ-24К 420 1 420
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Итого х 7 2200,0

Из таблицы 3.1 видно, что стоимость оборудования для модульной уста-

новки влажного экструдирования сои составит 2200,0 тыс. руб. По итогам дея-

тельности компании за 2015 год предприятие имеет чистую прибыль в размере

2294 тыс. руб. Следовательно, финансирование проекта планируется осуще-

ствить за счет собственных средств предпринимателя.

Исходные данные для определения экономической эффективности

внедрения новой модульной установки представлены в таблице 3.2.

Таблица 3.2 - Исходные данные для определения экономической

эффективности внедрения новой модульной установки

Показатели

Количественные значения
показателей

экструдер
INSTA-PRO 600

модульная
установка
«Технэкс»

Наименование оборудованияи его характеристики:
- балансовая стоимость, тыс. руб.
- мощность, кВт.
- площадь, м²
- производительность, кг/час

855,0
76,0
5,2
350

2200,0
55,0
10,0
500

Годовой объем выпуска продукции, т 728,0 1040,0
Расход электрической энергии, тыс. кВт*час 158,1 114,4

Из таблицы 3.2 видно, что при замене одного экструдера INSTA-PRO 600

на модульную установку влажного экструдирования соигодовой объем выпуска

продукции ИП Липнягов А.И. увеличится и составит 1040 тонн. При этом рас-

ход электрической энергии уменьшится со 158,1 до 114,4 тыс. кВт*час.

В таблице 3.3 определим размер дополнительной выручки, полученной в

результате внедрения модульной установки влажного экструдирования сои.

Таблица 3.3 – Расчет дополнительной выручки, полученной в результате внед-

рения модульной установки влажного экструдирования сои

Наименование
показателя

До проведения
мероприятия

После проведения
мероприятия

Отклонение,
±

Годовой объем выпуска
продукции, т 1456,0 1768,0 312
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Продажная стоимость 1 т соево-
го жмыха, тыс. руб. 35,0 35,0 -

Выручка от продаж, тыс. руб. 50960 61880 10920

В результате внедрения модульной установки влажного экструдирования

сои «Технэкс» выручка от продаж повысится на 10920 тыс. руб.

В таблице 3.4 определим экономию затрат на электрическую энергию в

результате внедрения нового оборудования.

Таблица 3.4 – Расчет затрат на электрическую энергию в результате внедрения

нового оборудования

Наименование
показателя

До проведения
мероприятия

После проведе-
ния мероприятия

Отклонение,
±

Расход электрической энергии
производственным оборудованием в
год, тыс. кВт*час

316,2 272,5 -43,7

Тариф на электроэнергию по уровню
напряжении НН 5,44 6,20 0,76

Затраты на электрическую энергию,
тыс. руб. 1720,1 1689,5 -30,6

С учетом того, что размер среднегодового тарифа на электрическую энер-

гию составит в 2016 году 6,20 руб. затраты на электрическую энергию в связи с

внедрением менее энергоемкого оборудования составят 1689,5 тыс. руб., что

меньше, чем до внедрения данного мероприятия на 30,6 тыс. руб.

Достоинства применения влажного экструдирования сои:

- уменьшение энергозатрат в 2 раза (часть энергии вводится через пар);

- снижение активности антипитательных факторов сои на 10–15% в отли-

чие от сухой экструзии;

- стабильность качества продукта по показателям активности уреазы, со-

держания ингибиторов трипсина и др.;

- повышение усвояемости соевого белка в тонком отделе кишечника жи-

вотного;

- увеличение доступности аминокислот за счет разрушения внутрикле-

точных связей;

- желатинизация и расщепление крахмала на простые компоненты;
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- разрушение клетчатки и переход к более простым видам моносахаров и

аминокислот;

- повышение доступности масла благодаря разрыву клеточных стенок;

- высокая стабильность жира в продукте благодаря разрушению фермен-

тов липазы и липогексиназы, вызывающих прогорклость масла;

- приятный вкус и запах продукта за счет расщепления лецитина на жир-

ные кислоты;

- полное обеззараживание продукта.

Таким образом, предварительное увлажнение, прогрев и выдержка дела-

ют продукт пластичным, что значительно увеличивает срок службы изнашива-

ющихся частей оборудования и снижает энергозатраты.

По результатам проведенного анализа основных средств ИП Липнягова

А.И., было установлено, что у предприятия имеетсятри складских помещения.

Площадь двух из складов 80 м2 используется на 90%, а один склад не использу-

ется вовсе ̶ его площадь составляет 70 м2. Учитывая данный факт, для более

эффективного использования занимаемой площади предлагаем предпринима-

телю сдавать его в аренду.

Основные преимущества от сдачи в аренду складских помещений:

а) арендные ставки на недвижимость данного типа постоянно растут;

б) поиск арендаторов и заключение сделки не занимает много времени;

в) получение стабильного пассивного дохода от сдачи площадей в аренду.

Аренда - это основанный на договоре имущественный наем, предполага-

ющий срочное возмездное владение и пользование или временное пользование

имуществом путем передачи его арендодателем арендатору за плату. Основным

законодательным актом, регулирующим отношения, возникающие в результате

заключения и исполнения договора аренды, является Гражданский кодекс Рос-

сийской Федерации (гл. 34 «Аренда»).

В договоре аренды участвуют две стороны:

1) арендодатель – ИП Липнягов А.И. - собственник имущества, сдающий

его в аренду;
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2) арендатор - получатель имущества, использующий его в своих целях в

соответствии с назначением имущества или согласно условиям, зафиксирован-

ным в договоре.

В договоре аренды указываются характеристика объекта аренды; размер

арендной платы, форма и порядок ее внесения; права и обязанности сторон по

хранению и обслуживанию арендуемого имущества; срок договора, права и

обязанности сторон по его окончании; возможность сдачи арендованного иму-

щества в субаренду; условия прекращения договора. При нарушении условий

договора аренды он может быть расторгнут.

Имущество, переданное в аренду, продолжает оставаться собственностью

арендодателя. Поэтому в течение всего срока аренды оно учитывается на ба-

лансе ИП Липнягова А.И.

Обратившись в риэлтерскую компанию «Инвест», предприниматель по-

лучил предложение в котором стоимость аренды за 1 м2 равен 1500 рублей.

Рассчитаем годовую прибыль от сдачи в аренду складского помещения:

Пр = S х Ц х 12 (11)

гдеПр – годовая прибыль от сдачи в аренду складского помещения;

Ц – цена за один м2;

S – площадь сдаваемого помещения.

Пр = 70 м2 х 1500 руб. х 12 мес. = 1260 тыс. руб.

В таблице 3.5 рассмотрим, как внедрение мероприятий по сдаче в аренду

неиспользуемого складского помещения окажет влияние на технико-

экономические показатели предприятия.

Таблица 3.5 - Влияние мероприятий по сдаче в аренду неиспользуемого склад-

ского помещения на показатели ИП Липнягов А.И.

Наименование показателей
До внедре-
ния меро-
приятий

После внед-
рения меро-

приятий

Отклонение,
±

Темп
роста,

%

Выручка, тыс. руб. 50960 52220 1260 102,5
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Себестоимость продаж, тыс. руб. 48318 48318 - 100,0

Прибыль от продаж, тыс. руб. 2642 3902 1260 147,7
В результате внедрения данного мероприятия прибыль от продажпред-

принимателя увеличится на 47,7 %. Следовательно, сдача в аренду неиспользу-

емого склада имеет достаточно существенный экономический эффект и приве-

дет к увеличению прибыли.

3.2Экономическая эффективность предложенных мероприятий

Проанализировав положение ИП Липнягова А.И. на рынке переработки

сельскохозяйственного сырья (сои), в целях увеличения прибыли и повышения

эффективности деятельности компании были предложены следующие меро-

приятия:

1) изменить технологию переработки сои за счет замены оборудования

INSTA-PRO 600 на модульную установку влажного экструдирования сои

«Технэкс»;

2) предоставлятьв аренду временно неиспользуемое складское

помещение с целью повышения доходности.

Расчет совокупной эффективности от предложенных мероприятий по по-

вышению результативности деятельностиИП Липнягова А.И. представлен в

таблице 3.6.

Таблица 3.6 – Совокупный эффект от предложенных мероприятий по повыше-

нию результативности деятельностиИП Липнягова А.И.

Показатели
До внедре-
ния меро-
приятий

После
внедрения
мероприя-

тий

Измене-
ние, ±

Темп
роста, %

Выручка, тыс. руб., всего, в т.ч. за счет: 50960 63140 12180 123,9
- изменения технологии переработки сои - 10920 10920 -
- сдачи в аренду складского помещения - 1260 1260 -
Себестоимость продаж, тыс. руб. 48318 48287 -31 99,9
Снижение себестоимости за счет уменьше-
ния затрат на электроэнергию, тыс. руб. - 31 31 -

Затраты на покупку модульной установки,
тыс. руб. - 2200 2200 -

Совокупный экономический эффект, тыс.
руб., всего, в том числе: 7842 12653 4811 161,3
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- от изменения технологии переработки сои - 3551 3551 -
- от сдачи в аренду складского помещения - 1260 1260 -
Рентабельность деятельности, % 16,2 26,2 10,0 161,5

От внедрения вышеуказанных мероприятий выручка от продаж ИП Лип-

нягова А.И. увеличится на 12180 тыс. руб. или на 23,9 %, в результате предпри-

ятие получит прибыль от продаж в размере 12653 тыс. руб., что на 61,3 %

больше, чем в прошлом году.

С увеличением прибыли показатель рентабельности деятельности увели-

чится с 16,2 до 26,2 %, это будет свидетельствовать о повышении эффективно-

сти деятельности компании.

Динамика изменения показателя рентабельности деятельности ИП Лип-

нягова А.И. до и после проведения мероприятий представлена на рисунке 3.1.

Рисунок 3.1 - Динамика изменения показателя рентабельности

деятельности до и после проведения мероприятий

Таким образом, сдача в аренду временно не используемых складских по-

мещений, своевременное обновление производственного оборудования позво-

лит повысить эффективность экономической деятельности ИП Липнягова А.И.,

так как прибыль предпринимателя возрастет на 61,3 % и составит 12653 тыс.

руб.
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ЗАКЛЮЧЕНИЕ

В условиях радикального изменения управления экономикой показатель

прибыли становится одним из важнейших показателей деятельности предприя-

тий. Прибыль представляет собой разницу между выручкой от продажи про-

дукции по соответствующим ценам и полной себестоимостью. Отсюда рост

прибыли зависит, прежде всего, от снижения затрат на производство продук-

ции, а также от увеличения объема проданной продукции.

Важнейшим фактором роста доходов являются рост объема производства

и реализации продукции, внедрение научно-технических разработок, а, следо-

вательно, повышение производительности труда, снижение себестоимости,

улучшение качества продукции. Расходы снижают путем применения более

производительного оборудования, повышения производительности труда рабо-

чих, нормирования и контроля затрат, снижения накладных расходов.

Объектом исследования при написании выпускной квалификационной

работы являлась деятельность индивидуального предпринимателя Липнягова

Алексея Ивановича г. Благовещенска, основным видом деятельности которого

является переработка сои.

Из проведенного анализа основных показателей деятельности предприя-

тия был сделан вывод, что в 2014 году по сравнению с 2013 годом выручка от

переработки продукции возросла на 8,5 %, в 2015 году по сравнению с 2014 го-

дом – на 12,7 %, на что повлияло расширение рынков сбыта компании и при-

влечение новых покупателей. Увеличение себестоимости продаж было связано,

прежде всего, с повышением объема работ, а также с ростом цен поставщиков

на энергоресурсы, сырье и материалы, выполненные работы и оказанные услу-

ги; увеличением заработной платы работникам предприятия в связи с инфляци-

онными процессами в стране. Предприятие относится к материалоемкому про-

изводству, так как основную долю в издержках компании занимают материаль-
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ные затраты - 83,9 % в 2015 году.

Деятельность предприятия направлена на получение прибыли. Основа

прибыли – это разница между доходами и расходами. Основную часть прибыли

общество получает от выполнения работ по переработке сои в жмых.Прибыль

от продаж растет нарастающими темпами, что характеризуется положительно.

В 2014 году в сравнении с 2013 годом она возросла на 18,7 %, в 2015 году по

сравнению с 2014 годом – на 22,6 %. Соответственно, увеличиваются и показа-

тели рентабельности. Рентабельность продаж увеличилась с 4,36 % в 2013 году

до 5,18 % в 2015 году. Рентабельность затрат возросла за три года на 0,92 пунк-

та - на 1 руб. всех затрат предприятия в 2015 году приходится 5,47 коп.прибыли

от продаж.

Чистая прибыль предпринимателя увеличилась в 2014 году в сравнении с

2013 годом на 16,3 %, в 2015 году в сравнении с 2014 годом – на 32,9 %, на что

повлиял рост прибыли до налогообложения.

В 2013 – 2015 гг. вся прибыль, полученная по результатам финансово-

хозяйственной деятельности предприятия, участвовала в процессе накопления,

то есть увеличивала имущество компании, что свидетельствует о финансовой

устойчивости предприятия, а также о наличии источника для последующего

развития предпринимателя.

Проанализировав положение ИП Липнягова А.И. на рынке переработки

сельскохозяйственного сырья (сои), в целях увеличения прибыли и повышения

эффективности деятельности компании были предложены следующие меро-

приятия:

1) изменить технологию переработки сои за счет замены оборудования

INSTA-PRO 600 на модульную установку влажного экструдирования сои

«Технэкс»;

2) предоставлять в аренду временно неиспользуемое складское

помещение с целью повышения доходности.

В целях минимизации энергопотребления и повышения рентабельности
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деятельности ИП Липнягова А.И. предложено заменить один из действующих

экструдеров по переработке сои INSTA-PRO 600 на модульную установку

влажного экструдирования сои «Технэкс». Врезультате внедрения данного

мероприятия годовой объем выпуска продукции ИП Липнягова А.И.

увеличится с 1456 до 1768 тонн. При этом расход электрической энергии

уменьшится со 316,2 до 272,5 тыс. кВт*час. Затраты на электрическую энергию

в связи с внедрением менее энергоемкого оборудования составят 1689,5 тыс.

руб., что меньше, чем до внедрения мероприятия на 30,6 тыс. руб.

Совокупный эффект от внедрения вышеуказанных мероприятий будет

выражаться увеличением прибыли от продаж на 60,3 %. С увеличением прибы-

ли показатель рентабельности деятельности увеличится с 16,2 до 26,2 %, это

будет свидетельствовать о повышении эффективности деятельности компании.

Таким образом, сдача в аренду временно не используемых складских по-

мещений, своевременное обновление производственного оборудования позво-

лит повысить эффективность экономической деятельности ИП Липнягова А.И.,

так как прибыль предпринимателя возрастет на 60,3 % и составит 12653 тыс.

руб.
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ПРИЛОЖЕНИЕ А

Схема формирования прибыли
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Рисунок А.1 - Схема формирования прибыли

Выручка от продаж
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ПРИЛОЖЕНИЕ Б

Схема производства полножирновой сои путем влажной экструзии

Рисунок Б.2 - Схема производства полножирновой сои путем влажной

экструзии
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ПРИЛОЖЕНИЕ В

Модульная установка влажногоэкструдирования сои

Рисунок В.1 - Модульная установка влажногоэкструдирования сои


